
www.ukrdzi.com.ua/agro


[image: image7.png]



АГРО ПЕРСПЕКТИВА

№10 ‘2001 рус



"АГРО ПЕРСПЕКТИВА" Информационно-аналитический журнал Регистрационное свидетельство КВ 3940 от 10.01.2000 г. Учредитель

Государственный информационно-аналитический центр мониторинга внешних товарных рынков Издатель

Информационно-издательский центр 000 "Укрзовнишконсапт"
Адрес

Украина, 01601, Киев, ГСП-601, ул. Воровского, 22

Тел.: (38 044) 216-8119, 216-8617

Тел./факс: (38 044) 244-5055

e-mail: journal@dzi.mfert.gov.ua http://www.ukrdzi.com
Редакционная коллегия Александр Болодурин, Алексей Гаврилов, Тамара Клиточенко, Игорь Панкратьев, Игорь Соколовский, ОлегТымкив.
Главный редактор Александр Болодурин Ответственный редактор Олег Тымкив Редактор Олег Музыченко

Реклама и подписка (38 044) 244-5055

Перепечатка материалов, опубликованных в журнале "АГРО ПЕРСПЕКТИВА", допускается только по согласованию с редакцией. Редакция не несет ответственности за достоверность информации, опубликованной в рекламных объявлениях. 



3НОВОСТИ

ТЕМА НОМЕРА
6
СЕРГЕЙ ВОВЧЕНКО: АГРАРИИ – ОДНИ ИЗ САМЫХ НАДЕЖНЫХ ЗАЕМЩИКОВ
6
ПЕРСПЕКТИВЫ
12
БУДЕТ ВАМ ФЬЮЧЕРС
12
ФЕРМЕРСТВО
13
У ФЕРМЕРОВ ПРОБЛЕМ С ЗЕРНОМ НЕТ
13
ОТРАСЛЬ
15
ШАМПИНЬОНЫ ЗАВОЕВЫВАЮТ УКРАИНУ
15
ГРИБЫ В СМЕТАНЕ
17
ВДОГОНКУ ЗА ДОЛГУНЦОМ
22
АКТУАЛЬНОЕ ИНТЕРВЬЮ
24
ЕСТЬ ЖЕЛАНИЕ, НО НЕТ ВОЗМОЖНОСТИ
24
АНАЛИТИКА: ЭКСПОРТ
27
ЗЕРНОРЫНОК ВЧЕРА И СЕГОДНЯ
27
АНАЛИТИКА: ИМПОРТ
36
МУКА ИЗ РЫБЕШКИ
36
ТЕКУЩАЯ КОНЪЮНКТУРА
45
МАСЛИЧНЫЕ
45
ЗЕРНО
52
САХАР
59
ИЗЮМ
60
СОПУТСТВУЮЩИЕ РЫНКИ
62
СОКРАЩАЕМ ИМПОРТ НЕФТЕПРОДУКТОВ
62




НОВОСТИ

КАБМИН НАМЕРЕН ДО 2005 г. ЗАВЕРШИТЬ ЗЕМЕЛЬНУЮ РЕФОРМУ

Кабинет Министров намерен до 2005 г. завершить земельную реформу, разработав и приняв за это время необходимые законодательные акты, которые позволят ввести частную собственность на землю и гарантировать права владения нею.

В частности, Кабмин намерен добиваться принятия Земельного кодекса в новой редакции и обеспечить выдачу государственных актов на право частной собственности на землю собственникам сертификатов на земельный пай. Правительство также планирует в течение 2002 г. обеспечить условия для функционирования рынка земли, ввести единый порядок ведения государственного земельного кадастра, создать автоматизированную систему учета плательщиков земельного налога и арендной платы за землю.

МЕНЯЮТСЯ ПРИОРИТЕТЫ В БЮДЖЕТНОМ ФИНАНСИРОВАНИИ АПК

По словам председателя аграрного комитета Верховной Рады Олега Юхновского, финансирование расходов по поддержке сельхозпроизводства уменьшено в проекте госюбджета-2002 почти в два раза по сравнению с текущим годом. Вместе с тем, общие показатели бюджетных затрат на АПК в проекте бюджета увеличились на 250 млн. грн., так как предусматривается рост расходов на другие статьи, такие, как организация регулирования деятельности учреждений в АПК (со 160 до 300 млн. грн.), оздоровление и отдых детей, культурно-просветительская деятельность, пропаганда работы Минагрополитики, информационное развитие в сфере АПК. То есть, по словам О.Юхновского, увеличиваются расходы на управление и организацию работы. Параллельно с этим предусмотрено уменьшение финансирования "конкретных путей финансово-бюджетной поддержки, которые достаточно эффективно сработали". В частности, речь идет о компенсации кредитных ставок комбанков (уменьшена с 275 млн. грн. в текущем году до 150 млн. грн. в проекте госбюджета) и целевых дотациях (уменьшение со 154 до 40 млн. грн.). 

К тому же проект госбюджета предполагает списание и реструктуризацию на 5 лет задолженности государства по возмещению НДС.

КОМПАНИИ ЗАКЛЮЧИЛИ ЭКСПОРТНЫЕ КОНТРАКТЫ НА 3 млн. т ЗЕРНА

По данным вице-премьер-министра по вопросам АПК Леонида Козаченко, в июле – сентябре этого года компании экспортировали более 1 млн. т зерна нового урожая. При этом уже заключены контракты на экспорт 3 млн. т зерна.

В соответствующий период прошлого года компании практически не экспортировали зерно, поскольку многие администрации запрещали вывозить зерновые за пределы региона из-за низкого урожая. Кроме того, в июле – августе прошлого года многие компании испытывали сложности при экспорте зерна после введения обязательной регистрации зерновых экспортных контрактов на биржевом рынке.

Л.Козаченко сказал, что экспорт зерна в июне – сентябре 2001 г. мог быть значительно больше, однако в июне – июле вывоз зерна сдерживался из-за административного вмешательства Министерства аграрной политики. Он отметил, что сейчас правительство не ограничивает экспорт зерна и намерено поддерживать и стимулировать его.

В то же время повышение курса гривни по отношению к доллару США приведет к снижению гривневого эквивалента экспортных цен и, соответственно, к снижению привлекательности экспорта зерна, считает заместитель директора ООО "Олимпекс ЛТД" Николай Верницкий.

АГРАРИИ СОБРАЛИ 1,8 млн. т ПОДСОЛНЕЧНИКА

По состоянию на 5 октября аграрии собрали 1844 тыс. т семян подсолнечника, или 78,3% ожидаемого урожая. Ожидаемый урожай подсолнечника в этом году – 2,3 млн. т, что на 30% меньше, чем в прошлом. С 1 га аграрии собирают 10 ц, что на 27%, или на 3,7 ц/га меньше, чем в прошлом году.

По состоянию на 5 октября аграрии убрали 1836 тыс. га, или около 77% планируемых к уборке площадей. В соответствующий период прошлого года аграрии убрали 1750 тыс. га. Всего в этом году площадь посевов подсолнечника составила 2483,5 тыс. га, что на 400 тыс. га, или на 15,6%, меньше, чем в 2000 г.

Специалисты Министерства аграрной политики прогнозируют, что в 2001/2002 маркетинговом году экспорт семян подсолнечника урожая 2001 г. снизится примерно на 25%, или на 200 тыс. т, и составит 770 тыс. т.

Вывоз масличных в этом маркетинговом году будет менее активным в связи с тем, что компании не смогут использовать некоторые схемы экспорта, которые использовали в 2000/2001 м.г.

В то же время маслоэкстракционные заводы, начавшие перерабатывать подсолнечник, заявили, что качество нынешнего урожая этой культуры намного ниже, чем в 2000 г. Производители утверждают, что в этом маркетинговом году им придется увеличить расход сырья для производства растительного масла, что в конечном итоге может вызвать рост цен на масло. 

При этом они отмечают низкий уровень масличности нынешнего урожая: первые партии подсолнечника, поступившие на переработку, имеют уровень масличности 38-40%, а для оптимальной работы заводов этот показатель должен быть не ниже 44%.

АГРАРИИ СОБРАЛИ 7 млн. т САХАРНОЙ СВЕКЛЫ

По состоянию на 5 октября аграрии собрали 7183 тыс. т сахарной свеклы, или 46,7% ожидаемого урожая. По сравнению с соответствующим периодом прошлого года аграрии получили на 4,6%, или на 343 тыс. т свеклы меньше. Аграрии планируют собрать в этом году 15 млн. т свеклы, что на 13%, или на 2 млн. т больше, чем в прошлом году. 

С 1 га аграрии получают 194 ц свеклы, что на 2%, или на 4 ц меньше, чем на 5 октября прошлого года. 

Представители сахарных заводов, начавшие перерабатывать сахарную свеклу урожая этого года, жалуются, что качество свеклы очень низкое, а выход сахара из свеклы меньше, чем из свеклы урожая прошлого года.

По словам первого заместителя председателя ассоциации "Укрсахар" Николая Калиниченко, сахарозаводы прогнозируют производство сахара в этом году в объеме 1,8 млн. т, что на 16%, или на 250 тыс. т больше, чем из свеклы 2000 г. По состоянию на 3 октября заводы произвели 137,65 тыс. т сахара (на 3 октября 2000 г. – 113,06 тыс. т).

ПРЕДПОЛАГАЕТСЯ СОЗДАНИЕ НАЦИОНАЛЬНОГО ХРАНИЛИЩА ГЕНОФОНДА РАСТЕНИЙ

По решению Кабинета Министров на базе Харьковского института растениеводства им. Юрьева будет создано Национальное хранилище генофонда растений. На базе этого института с 1992 г. действует Национальный центр генетических ресурсов Украины. Он координирует исследования до сорока научных учреждений страны, сотрудничает по созданию генетического банка растений с 50 государствами мира, в частности, с Россией, Молдовой, США, Канадой, Италией, Мексикой. Сегодня в этом Центре хранятся и при необходимости используются более 120 тысяч образцов культурных и диких растений со всего мира, которые и станут основой будущего национального хранилища.

ПОСТРОЕН НОВЫЙ ПОРТ В ХЕРСОНСКОЙ ОБЛАСТИ

В городе Таврийск Херсонской области построена новая гавань для судов, оснащенная современной грузозагрузочной техникой. Финансировало работы по оснащению порта предприятие "Таврос", соучредителями которого являются такие компании, как "Чумак" и "Альфред Топфер Интернешнл". Планируется, что ежегодно через новые речные врата будет отгружаться 200 тыс. т товаров. Прежде всего, это будет продукция "Чумака", экспортирующаяся ныне в 18 стран мира.

С вводом в действие этого порта фермеры и частные аграрные предприятия региона получили более широкие возможности для реализации своей продукции и продвижения ее на новые рынки. 

ХТЗ СОЗДАЛ ПОЛНЫЙ РЯД ТРАКТОРОВ РАЗЛИЧНОЙ МОЩНОСТИ

Специалисты АО "Харьковский тракторный завод" завершили создание полного ряда тракторов различной мощности выпуском трактора мощностью 240 лошадиных сил. По словам генерального директора предприятия АО "Харьковский тракторный завод" Петра Тодорова, завод выпускает трактора мощностью от 12 до 240 л.с., что дает предприятию возможность предложить технику как владельцам небольших участков земли, так и крупным предприятиям, обрабатывающим тысячи гектаров.

Специалисты оценивают емкость украинского рынка в 100000 машин ХТЗ, но в год сюда поступает всего около сотни тракторов, а завод сейчас поставляет продукцию в основном в страны СНГ.

РОССИЯ НАМОЛОТИЛА БОЛЕЕ 82 млн. т ЗЕРНА

Россия по состоянию на 1 октября намолотила в бункерном весе, то есть до очистки, 82,2 млн. т зерна, что на 

18,7 млн. т больше, чем на аналогичную дату прошлого года. При этом убрано около 85% запланированных площадей.

Урожайность зерновых и зернобобовых в среднем по стране составила 20,7 ц/га, что на 3,4 ц/га больше прошлогоднего. Причем урожайность пшеницы в этом году больше на 5 ц/га. Ранее прогнозировалось, что урожай зерна в РФ составит 80 млн. т в весе после доработки против 65,4 млн. т в прошлом году.

РОССИЯ ЭКСПОРТИРОВАЛА 3 млн. т ЗЕРНА НОВОГО УРОЖАЯ

Россия экспортировала в страны СНГ 3 млн. т фуражного зерна нового урожая, сообщил статс-секретарь, первый замминистра сельского хозяйства РФ Анатолий Михалев. По его словам, прогноз Минсельхоза, что Россия в 2001 г. сможет вывезти за рубеж 5 млн. т зерна, сохраняется. Между тем, пока с уверенностью можно говорить только об экспорте еще 1 млн. т зерна, отметил А.Михалев. Этот объем зерна также будет поставлен в страны СНГ.

В ближайшее время резких колебаний цен на зерно в России не будет, считают эксперты зернового рынка. "Ситуация на рынке достаточно прогнозируема, и до конца года вряд ли что-нибудь принципиально изменится", – заявил гендиректор компании "Разгуляй-Зерно" Алексей Иванов. По его словам, в зернопроизводящих регионах пшеницу предлагают по 2030-2060 рублей за тонну, в регионах-покупателях – по 2900-3000 рублей.

По материалам информагентств:

"Интерфакс", "Украинские Новости", УНИАН

 

 

ТЕМА НОМЕРА

СЕРГЕЙ ВОВЧЕНКО: АГРАРИИ – ОДНИ ИЗ САМЫХ НАДЕЖНЫХ ЗАЕМЩИКОВ

За последний год-полтора ситуация с кредитованием коммерческими банками села явно сдвинулась с мертвой точки. И все же высокий уровень рисков, отсутствие рынка земли, нехватка у хозяйств предметов залога для обеспечения возврата кредитов продолжают тормозить этот процесс. Сегодня о проблемах и перспективах кредитования АПК рассказывает Сергей ВОВЧЕНКО, заместитель председателя правления АППБ "Аваль", крупнейшего на сегодня кредитора АПК.

– В этом году банк "Аваль" резко увеличил кредитные вложения в АПК, тогда как другие банки все еще с большой опаской относятся к этой отрасли экономики. Чем это было вызвано, и почему именно АПК стал приоритетом в кредитовании? 

– Действительно, объемы кредитования нашим банком села за последний год существенно возросли. Если в 2000 г. банк выдал в АПК 230 млн. грн., то уже в нынешнем объем вложений достиг 1,120 млрд. грн., т.е. увеличился в пять раз. Причем на сегодня общая сумма действующих кредитов составляет 800 млн. грн., что, скажу без ложной скромности, – беспрецедентный показатель для банковской системы Украины.

Произошло же это, главным образом, потому, что и сам банк вырос за данный период где-то в два раза. А раз вырос банк – выросли его пассивы, которые нужно было эффективно размещать в каких-либо перспективных, с точки зрения получения дохода, отраслях. Например, это могло бы быть строительство, точные технологии, другие отрасли, которые в настоящее время также крайне нуждаются в кредитных ресурсах. Однако производственный цикл в этих отраслях достигает пяти – десяти лет. Соответственно, и в банк эти средства вернутся только через пять – десять лет. Сегодня же ни один украинский банк не может вкладывать средства в долгосрочные проекты: просто не позволяет общая нестабильность экономики. 

В то же время производственный цикл в АПК, а значит и период оборачиваемости денежных средств, значительно короче: в марте посеяли, в июле собрали, через два месяца продали. Итого, шесть месяцев – абсолютно реальный в сегодняшней ситуации срок для того, чтобы вложить деньги и получить их назад с доходом. 

Кроме того, за последнее время в аграрном секторе произошли существенные изменения. Во-первых, в прошлом году, наконец, удалось сломать бытовавшие многие годы стереотипы, как то – государство дает кредиты, и их можно вообще не возвращать. Сегодня же, прежде всего благодаря правительству, МинАПК, областным и районным администрациям, аграрии уже осознали: кредиты нужно отдавать в любом случае. Поскольку один раз не вернешь – в другой банки кредитовать уже не будут. 

А во-вторых, в результате приватизации в село пришли новые собственники – молодые, энергичные, так называемые эффективные собственники, которые знают, для чего они работают, которые хотят и умеют не просто поддерживать какой-то минимальный уровень, а зарабатывать нормальные деньги. Более того, как показывает опыт 2000 г., даже при неблагоприятных погодных, экономических и прочих условиях, АПК – вполне реальная сфера приложения капитала для банков: для предоставления кредитных ресурсов и их возврата. И, конечно, банкам стало намного интереснее работать с селом: наша цель, которая записана в уставе, – это получение прибыли. И сегодня эта цель совпадает с целью тех, кто пришел в АПК. 

– Какие отрасли в АПК предпочитает кредитовать ваш банк, и какие именно факторы обусловили этот выбор? 

– Мы условно разделили для себя агропромышленный сектор на ряд направлений, по которым сегодня работаем наиболее активно. Первое направление – это переработка прежде всего молока, мяса и зерна, а также виноделие. Объясняется это очень просто: даже в самое трудное время, когда остальные отрасли экономики буквально разваливались, перерабатывающие отрасли все равно – хуже ли, лучше, – но работали. И начали подниматься значительно раньше, чем, скажем, растениеводство и тем более животноводство. 

Ведь что такое растениеводство? Это – поле, минеральные удобрения и техника. А буквально до последнего времени поля были запущены, техника – катастрофически устаревшей, минудобрений хронически не хватало. И, разумеется, поднимать отрасль в таких условиях было крайне тяжело. В то же время, перерабатывающие предприятия, например, маслозаводы, работали пусть и хуже, чем, скажем, в 80-е, но в целом неплохо: сохранились их технологические линии, основные кадры, какие-то оборотные средства. Иными словами, перерабатывающие предприятия АПК имели в своем распоряжении имущество, которое могли предоставить банку в залог обеспечения возврата кредитов. И потому где-то с середины 90-х мы постепенно начали вкладывать средства в эту отрасль. Например, с 1995 г. мы кредитуем Яготинский маслозавод, который на этих средствах стал постепенно подниматься: объемы производства начали расти, росла также и прибыль, оборотные средства вкладывались в развитие. И таких заводов в Украине осталось "на плаву" достаточно много. 

Отдельное место здесь занимает винодельческая отрасль, по вложениям в которую банк "Аваль" сегодня лидирует. В частности, в Херсонской области значительные средства вкладывались в коньячный завод "Таврия", в Донецкой – в крупнейший в Европе Артемовский завод шампанских вин, в Одесской области – Болградский и Килийский винзаводы, в Крыму – Инкерманский завод марочных вин и т.д. Причем, эти заводы не только перерабатывают виноград, но и выращивают его. Например, "Таврия", хотя в основном и закупает коньячные спирты, имеет громадные виноградные плантации, которые возрождает с тем, чтобы обеспечить себе собственную сырьевую базу. 

Второе направление – масложировая промышленность. Сразу скажу, это очень важное для нашего банка направление в кредитовании. Прежде всего, масложировая промышленность – традиционная для отечественной экономики отрасль: Украина всегда сеяла подсолнечник, производила масло, маргарин и прочие продукты. А сегодня это хорошо поставленный бизнес, с которым можно эффективно работать. И в 1999, и в 2000 годах, не говоря уже о нынешнем, мы кредитовали эту отрасль в индивидуальном режиме, вели отдельный мониторинг "масложировых" кредитов и отдельно работали с предприятиями, которые выращивают подсолнечник. Более того, встречая 2001 г., мы уже знали, что на посевную, выращивание, уборку и переработку подсолнечника будем направлять серьезные средства. Среди основных заемщиков – "Полтавський соняшник", "Кіровоград-олія", Киевский маргариновый завод, Одесский масложировой комбинат и т.д. Причем предоставленные им средства весьма значительны и работают очень эффективно. 

Третье направление кредитных вложений банка "Аваль" в АПК – сахарная промышленность, несмотря на то, что эта отрасль была, да и сейчас все еще находится в тяжелом состоянии: из 192 отечественных сахарных заводов действительно работает всего половина. Правда, такое число заводов для Украины – это, конечно, слишком много. И если в прошлом году мы, так сказать, приглядывались к этой отрасли, то в этом уже смелее шли на кредитование сахарных заводов. Не всех, конечно, а лишь тех, которые с нашей точки зрения, с точки зрения экономики, в состоянии взять кредитные средства, эффективно их обернуть, а затем своевременно вернуть банку с процентами. Главным образом, это были как раз те заводы, на которые пришел эффективный собственник. Пришел всерьез и надолго, а не так – год-два поработать, выжать из завода все, что можно, а затем прикрыть его. Например, в этому году мы прокредитовали четыре завода в Киевской области, восемь – в Тернопольской, пять – в Винницкой, по несколько заводов в Кировоградской, Черкасской и некоторых других областях. 

И еще одно направление, которое мы постоянно держим в поле зрения, – животноводство. Это также очень перспективное направление: тем же перерабатывающим молокозаводам необходимо сырье. И, предоставляя хозяйствам кредитные ресурсы, мы сплошь и рядом ставим вопрос о наращивании ими поголовья: с одной стороны, это база для переработки молока, а с другой – перспектива для мясопереработки. 

Правда, не буду скрывать, был у нас когда-то и горький опыт по кредитованию мясопереработки. Но с этого года мы вернулись к кредитованию данной отрасли и уже сегодня имеем вполне удовлетворительные результаты: нормально работает завод в Житомирской области, просто отличный результат в Киевской, Черкасской, Харьковской, Винницкой областях, в животноводство которых мы вложили серьезные средства. 

Вот те отрасли, точнее – направления в АПК, по которым мы работаем наиболее активно. И не потому, что мы такие гениальные. Просто нам необходим доход, это – наша уставная цель. И не через 10 лет. А село, агропромышленный комплекс – это отрасль, которая дает доходы уже сегодня. 

– А каково соотношение в структуре кредитного портфеля банка "Аваль" кредитов, выданных перерабатывающим предприятиям и непосредственным сельхозпроизводителям? 

– Еще в прошлом году из общей суммы кредитов в АПК – 230 млн. грн. – переработчикам было выдано 150-160 млн. грн., а производители, соответственно, получили где-то порядка 70-80 млн. грн. Но уже сегодня сложилась диаметрально противоположная ситуация. В перерабатывающие отрасли была направлена лишь треть всех вложений в АПК, тогда как две трети – свыше 650 млн. грн. – получили производители. Хотя с начала осени ситуация начала выравниваться: производители погашают кредиты, а переработчики, в частности сахарозаводчики, наоборот, берут дополнительные средства. Так, за сентябрь только 113 млн. грн. ушло в переработку. 

– А зимнее постановление правительства о компенсации части учетной ставки НБУ как-то повлияло на решение банка столь весомо увеличить вложения в АПК? 

– Введение компенсации 50%, а для непосредственных производителей – 70%, повлияло не столько на банк, сколько на самих аграриев, которые теперь знают, что могут получить в банке достаточно дешевые ресурсы, а это, конечно, повысило спрос на кредиты. 

– В то же время не так давно ряд народных депутатов, в том числе из аграрного комитета, выступили с обвинением в адрес коммерческих банков в намеренном завышении кредитных ставок для агросектора... 

– Банки постоянно кто-то обвиняет в том, что, несмотря на компенсацию, они завышают ставки, и даже с учетом компенсации эти ставки – просто неподъемные для сельхозпроизводителей. У меня на это один ответ – брать кредиты никто никого не заставляет. Сегодня в агросекторе 90% руководителей – молодые бизнесмены, прекрасно умеющие считать. И если они берут в банках кредиты по действующим ставкам, значит им это выгодно. Ведь даже 40% годовых в зерновом бизнесе, причем без компенсации, – вполне выгодны для заемщика, поскольку рентабельность здесь, как минимум, вдвое выше. Давайте считать: себестоимость тонны пшеницы – 250 грн. А реализация сегодня идет по 520 грн. Так о каких неподъемных ставках может идти речь? Да, конечно, себестоимость может быть и выше, скажем – 320 грн. А то и еще выше – если новый собственник хочет не постепенно наращивать базу для дальнейшего развития, а сразу приобрести первоклассные семена, средства защиты и минудобрения, высококлассную технику. Тогда себестоимость может быть очень высокой. Однако в последующие годы она будет снижаться. К тому же так действуют лишь единицы. Большинство хозяев идет другим путем. За одну ночь только вор может стать богатым. А тот, кто работает, даже не должен ставить перед собой такой цели. Надо двигаться постепенно. И, должен сказать, большинство именно так и поступают. А, кроме того, себестоимость тонны пшеницы бывает и ниже 250 грн. Так что 250 грн. – это вполне реальная, средняя себестоимость. И если при этом банк "Аваль" кредитовал под 30% годовых, из которых 19% возмещало государство, то о какой дороговизне кредитов можно говорить? Тем более, что из бизнес-планов, которые банк в обязательном порядке требует при рассмотрении проекта, четко видно – какие у заемщика поля, какая техника, какая база, как он планирует реализовывать свою продукцию и т.д. И если рентабельность хозяйства была ниже 50%, мы снижали ставку с тем, чтобы хозяйство справилось с процентной нагрузкой. Словом, по зерновому бизнесу сегодняшняя ставка – вполне приемлема. Несколько иная ситуация в животноводстве – не та рентабельность (как правило, не выше 30%), и не тот срок оборачиваемости средств. Однако и для этой отрасли действующие ставки вполне подъемны, поскольку чисто животноводческих хозяйств сейчас нет – они занимаются и зерном, и сахарной свеклой, и подсолнечником. Так что давайте вообще снимем вопрос о дороговизне кредитов с повестки дня. 

– Насколько банк "Аваль" удовлетворен уровнем возврата кредитов аграриями? 

– По результатам 2000 г. оказалось, что сегодня аграрии в нашей стране – едва ли не самые надежные заемщики. В прошлом году своевременно и в полном объеме по нашему банку было погашено 96% всех, выданных в АПК, кредитов. Это даже более чем прекрасный показатель. И лишь 4% оказались проблемными, с которыми нужно было работать, – пролонгировать или реструктуризировать. И все равно в итоге списать пришлось всего два незначительных кредита. Да и то – в хозяйствах, которые пострадали от стихийных бедствий. 

Что касается этого года, то по состоянию на начало сентября объем проблемных кредитов селу по нашему банку составил 4 млн. грн. Однако на фоне задолженности правительства по компенсациям учетной ставки аграриям, которая на 5 сентября достигала по системе банка "Аваль" 28 млн. грн., эта сумма представляется вообще несущественной.

К тому же некоторый рост просроченных и пролонгированных кредитов в третьем квартале, особенно в августе – сентябре был закономерен в связи со сложившейся рыночной ситуацией в агропромышленном комплексе. Введение в июле рекомендованных минимальных цен на зерно (на уровне 700 грн./т пшеницы третьего класса), а также требование регистрации всех внутренних и экспортных контрактов на покупку-продажу зерна на агробиржах, привели к резкому падению цен, прекращению внутренней торговли зерном и экспортных отгрузок. И только после отмены этих требований в конце сентября торговля на рынке возобновилась, и цены на зерно начали расти. В связи с этим мы сознательно пошли на увеличение объема пролонгированных кредитов, частично продлив кредитные договора с сельхозпроизводителями на два-три месяца до ноября – декабря. Однако на общее качество кредитного портфеля это не повлия-ло: по нормативам Нацбанка, банк имеет право не понижать категорию кредита и не формировать под него дополнительные резервы, если этот кредит пролонгируется впервые и на срок до 90 дней. К тому же погашение всех пролонгированных кредитов в необходимых объемах обеспечено сельхозпродукцией, прежде всего зерном на элеваторах, переданным банку в залог. При этом кредиты нормально обслуживаются, и их пролонгация ведет к увеличению доходов банка "Аваль". 

– Сергей Николаевич, судя по статистике кредитных вложений в АПК, украинские банкиры гораздо охотнее кредитуют посевную компанию и значительно меньший объем ресурсов предоставляют на сбор урожая. В чем причина такой ситуации? 

– На самом деле объяснение очень простое: не посеешь – не пожнешь. Мы кредитуем хозяйства с некоторым запасом на будущее. Скажем, в этом году свеклу сеяли до мая, а уже через полтора месяца начиналась уборочная ранних зерновых. И чтобы хозяйства не приходили снова оформлять кредит, мы сразу выдавали сумму, которая несколько превышала сумму средств, необходимых для проведения посевной, с тем, чтобы хозяйство заранее обеспечило себе запас ГСМ, отремонтировало зерноуборочную технику и т.д. Это имеет смысл, поскольку в пик сезона запчасти, топливо, материалы значительно дорожают. И в случае получения кредита перед самой уборочной предприятиям на эти же цели потребовались гораздо большие денежные средства. Поэтому весной объемы вложений в АПК для проведения посевной по всей банковской системе значительно больше, чем кредиты, выделяемые под уборку урожая. 

– Сегодня на дефицит кредитных ресурсов активно сетует ГАК "Хлеб Украины", которая на 1 октября должна была закупить у сельхозпроизводителей 2 млн. т. зерна. Однако с задачей не справилась: из необходимых 600 млн. грн. кредитных ресурсов, по словам руководства компании, ей удалось привлечь лишь 100 млн. грн. 

– Проблема не только в ГАК "Хлеб Украины". Это проблема и Госрезерва. Банки, в том числе и "Аваль", и я лично неоднократно на всевозможных совещаниях в правительстве поднимали вопрос кредитования госзакупок и, еще начиная с января, предупреждали о возможности такой ситуации и выдвигали свои предложения. 

Все дело в том, что банкам невыгодно кредитовать государственные хлебозаготовительные структуры. Во-первых, эти предприятия не могут предоставить для обеспечения возврата кредитных ресурсов твердого залога: с июня этого года отчуждение имущества предприятий, в уставном фонде которых государственная доля превышает 25%, в законодательном порядке была запрещена. Соответственно, имущество этих предприятий не может быть передано в залог. Остается только зерно, которое хлебоприемные предприятия должны приобрести у сельхозпроизводителя. Однако, принимая его в залог, банк должен формировать большие суммы страховых резервов. Причем, из доходов. И, конечно же, делать это банкам крайне невыгодно. 

А, во-вторых, все мы уже имеем горький опыт такого кредитования. Сегодня финансовое состояние ГАК "Хлеб Украины" явно оставляет желать лучшего: предприятие убыточно, имеет огромные долги прошлых лет. И, поверьте, ни у кого нет ни малейшего желания повторять прежние ошибки. 

Поэтому мы предложили свою схему, по которой на сегодня предоставили предприятиям ГАК "Хлеб Украины" порядка 50 млн. грн. Если хлебоприемное предприятие пользуется доверием у сельхозпроизводителя, последний может завести зерно на элеватор на условиях ответственного хранения. Затем зерно передается в залог банку, мы предоставляем денежные средства, а элеватор затем рассчитывается ими с продавцами зерна. Там, где мы нашли возможности применения такой схемы, мы предоставляли средства; там, где нет – извините: если элеватор пустой – риск невозврата кредита слишком велик. Тем более что зерно имеет свои особенности – ярко выраженная способность усушки, утряски, пропажи и т.п. И кто и как бы нас не умолял и не принуждал – мы на такое кредитование не пойдем. Точно так же обстоят дела и с элеваторами Госрезерва. 

Из этих же соображений мы кредитуем исключительно элеваторы ГАК "Хлеб Украины", которые представляют собой производственные предприятия, с электроэнергией, охраной и, самое главное – зерном, находящимся у банка в залоге. Тогда как дочерние предприятия ГАК – его областные конторы как потенциальные заемщики нас не привлекают. Тем более что деньги все равно должны будут уйти на элеваторы, где хранится зерно, или в агрохозяйства, которые затем перечислят их на элеваторы. В итоге схема усложняется, риски возрастают, и потому мы официально отказались кредитовать дочерние структуры ГАК или Госрезерва. 

– Какие еще методы снижения рисков практикует банк, кредитуя АПК? 

– Во-первых, если в качестве залога выступает "живой" урожай, мы предлагаем клиентам программу обязательного страхования от его потери в независимости от вида культуры, которую мы реализуем с двумя ведущими украинскими страховыми компаниями. Во-вторых, кредитуя предприятия с госдолей собственности выше 25%, имущество которых не подлежит отчуждению, мы в обязательном порядке берем личное имущественное поручительство руководителя предприятия: согласно Гражданскому Кодексу, личное имущество также может выступать в качестве обеспечения возврата кредита. Кроме того, мы предлагаем нашим клиентам различные "взаимные" схемы. Например, мы предложили хлебоперерабатывающим, масложировым, сахарным заводам в качестве условия получения кредита закупать сырье для переработки у наших же заемщиков – непосредственных сельхозпроизодителей. И эта схема сегодня успешно работает. 

И, наконец, мы четко привязываем сумму кредита к площади сельхозугодий. Иными словами, если хозяйство имеет 1 тыс. га для обработки, мы можем предоставить ему 100 тыс. грн. Именно такую сумму хозяйство сможет обслужить и вовремя вернуть, даже при самых неблагоприятных погодных и экономических условиях. Если же такое хозяйство рассчитывает получить свыше 100 тыс. грн., мы более детально изучаем его финансовое состояние и бизнес-планы, максимально тщательно прогнозируем ситуацию на зерновом, молочном рынке и т.д. 

– Развитию кредитных отношений в АПК серьезно препятствует невозможность отчуждения земли и, соответственно, невозможность передачи земельных угодий в залог обеспечения кредитов комбанкам. Что аграрии могут предложить банку в залог сегодня? 

– Безусловно, если бы земля могла быть предметом залога, если бы в Украине существовал развитой рынок земли, вкладывать средства в АПК для банков было бы намного интереснее и гораздо менее рискованно. Ну а сейчас приходится довольствоваться тем, что имеем. 

Прежде всего, это – сохранившиеся, как я уже говорил, целостно-имущественные комплексы в перерабатывающей отрасли, в частности в масложировой. И принимая их имущество в залог, мы всегда знаем, что даже в случае непогашения кредита вернем свои средства. Второй достаточно ликвидный предмет залога – сельскохозяйственная техника, дефицит которой остро ощущается сегодня на рынке. Если мы берем технику в залог в соотношении с суммой кредита 2:1, то всегда сможем в таких условиях реализовать ее за полцены. Еще один, не менее ликвидный предмет залога – поголовье крупного рогатого скота, особенно племенные стада, нехватка которых также ощущается сегодня на рынке. Молокоперерабатывающие предприятия с удовольствием заберут у нас его в случае необходимости. И, наконец, мы с удовольствием принимаем в залог урожай как собранный, так и будущий: даже при неблагоприятной ситуации на рынке, как, например, сегодня, мы всегда сможем реализовать его за полцены. 

– Насколько значительно сдерживает наращивание кредитных вложений в АПК законодательный запрет инициировать банкротство сельхозпроизводителей? 

– Для нас этот запрет практически не имеет значения. Банк "Аваль" давно уже не кредитует – лишь бы кредитовать и лишь бы завладеть аграрным рынком. Мы осуществляем наши кредитные вложения с тем, чтобы получать доход, чтобы выданные средства обернулись и были возвращены в банк, чтобы в 2002 г. мы снова прокредитовали посевную и уборочную кампании. Иными словами, мы не кредитуем тех, кто находится на грани разорения. Наши заемщики – эффективно и прибыльно работающие предприятия. И потому невозможность возбуждения процедуры банкротства против сельхозпроизводителей ни к нам, ни нашим заемщикам непосредственного отношения не имеет. 

Беседовала Наталия РОДИНА
 

 

ПЕРСПЕКТИВЫ

БУДЕТ ВАМ ФЬЮЧЕРС

Олег МУЗЫЧЕНКО, редактор

Совсем недавно в СМИ прошла информация о том, что в ближайшие несколько месяцев на Приднепровской товарной бирже (г. Днепропетровск) планируется запустить пилотный проект по торговле фьючерсными контрактами на зерно. По словам же вице-премьер-министра по вопросам АПК Леонида Козаченко, с целью дальнейшего развития биржевого движения в стране уже в следующем году на 2-3 украинских биржах обязательно будут подписывать фьючерсные и форвардные контракты на сельскохозяйственную продукцию.

Разговоры о необходимости применения фьючерсных торгов на биржах ведутся вот уже на протяжении 5-6 лет. Помнится, в конце 90-х годов прошлого века на протяжении трех лет под эгидой Агентства США по международному развитию (USAID) реализовывался проект развития аграрных бирж в Украине. Тогда тоже много говорили о фьючерсе, однако, как оказалось, использовать фьючерсную торговлю на наших биржах на то время было просто невозможно. Слишком много различных факторов, главным из которых было отсутствие финансовых средств, препятствовали осуществлению заветной мечты тогдашних чиновников – превратить биржи в индикатор цен. В итоге, после свертывания проекта развитие украинского биржевого рынка, в частности аграрного, пошло зигзагообразно. С выходом очередного нормативного документа, направленного на поддержку агробирж, на них наблюдался незначительный всплеск торговли, за которым снова следовали месяцы прозябания. К слову сказать, на сегодняшний день в Украине зарегистрировано более 700 бирж, из которых около 140 создавались для торговли сельскохозяйственной продукцией. Однако из этого количества реальной торговлей продукцией занимается не более трех десятков агробирж, да и то нельзя сказать, что через них проходят значительные объемы продукции.

И вот снова правительство решило, что фьючерсу – быть. Дескать, без фьючерсной торговли наши аграрии никак не могут определить реальные цены на основные виды сельхозпродукции, в частности на зерно. Потому сегодня и скупают его трейдеры у крестьян по заниженным ценам, а потом с большой выгодой реализуют на мировом рынке. И стоит только применить такое мощное оружие, как фьючерс, так сразу же подобное безобразие в стране прекратится. Крестьяне смогут получить хорошую цену за выращенную продукцию, а трейдеры не будут облапошивать ни их, ни государство.

Однако прежде решено навести порядок на самом биржевом товарном рынке. Что это значит? Как говорит Л.Козаченко, уже создана и работает рабочая группа, куда вошли представители исполнительной власти, общественных объединений, бирж, частных компаний и т.д., которая будет заниматься как раз вопросами совершенствования системы биржевого рынка. А именно: в ближайшие 2 месяца группой будет подготовлено и подано в Верховную Раду несколько законопроектов – "О внесении изменений в ЗУ "О товарной бирже", "О простых и двойных складских свидетельствах", "О распорядительных ценных бумагах", "О товарных деривативах". Далее, по словам Л.Козаченко, правительство уже договорилось с представителями международных донорских организаций о предоставлении средств для обучения украинских специалистов и стажировки шести представителей наших бирж на ведущих биржах мира. Также существует договоренность с такими компаниями, как "Каргилл" и "Топфер", о том, что их брокеры приедут в Украину и какое-то время поработают на наших биржах, количество которых, по его словам, значительно сократится – с 700 до 10.

А теперь скажите мне – кто в Украине реально заинтересован сегодня в развитии фьючерсной торговли? Крупные и средние трейдеры относятся к этому вопросу "фифти-фифти" – они, имея разветвленную инфраструктуру во многих регионах страны, покупают реальный товар у реального продавца и, как правило, по оговоренным еще весной (если речь идет о продукции растениеводства) ценам. Фьючерс им сегодня "до лампочки", и заниматься разработкой этого направления, а тем более вкладывать в это дело деньги им без надобности. Теперь следующее: захотят ли нынешние биржевики своими же руками закопать себя в землю? Сомневаюсь. Кто из них попадет в заветную десятку и останется работать на рынке, еще неизвестно, но ни один из руководителей ныне действующих товарных и аграрных бирж не согласится с приговором, что его детище следует закрыть, поскольку на этот счет есть высочайшее решение. Да и средств у биржевиков на развитие фьючерсной торговли просто нет.

Значит, более других в развитии фьючерса заинтересованы сельхозпроизводители, которые не имеют оборотных средств даже для производства продукции, и очень сомневаюсь, что хотя бы 10% руководителей агрохозяйств понимают саму суть фьючерса. Да, впрочем, во фьючерсе должны разбираться брокеры и спекулянты. Кстати, без наличия последних фьючерсная торговля просто невозможна, ибо спекулянты (естественно, не в "совковом" понимании перекупщика), рискуя своим капиталом, играют на бирже и, таким образом, делают ее дееспособной. Так вот их-то у нас тоже пока нет, и по чьему-то желанию они просто так не появятся. 

Так что же получается, для одних участников агрорынка фьючерс "до лампочки", для других – как смертный приговор, а третьи вообще не знают, с чем его едят. И при всем этом непонятно, откуда возьмутся деньги, заметьте – немалые деньги, чтобы запустить фьючерсный механизм на агрорынке. Правда, можно сказать такую банальность: когда-то же надо начинать это делать, но вопрос в том, а пришло ли время? Правительство считает-таки, да. Но, судя по беседам с некоторыми операторами рынка, дальше разговоров о фьючерсе и принятия ряда документов декларативного характера относительно биржевого рынка дело не двинется. В лучшем случае, на биржах может быть будет более качественно отработана торговля форвардными контрактами. А там видно будет, что делать дальше.

 

 

ФЕРМЕРСТВО

У ФЕРМЕРОВ ПРОБЛЕМ С ЗЕРНОМ НЕТ

Елизавета СВЯТКИВСЬКА, обозреватель

В этом году у фермеров проблем не убавилось. Но более всего их беспокоит отсутствие нового Земельного кодекса, из-за чего право частной собственности на землю сельскохозяйственного назначения де-юре отсутствует. В связи с этим до тех пор, пока ЗК не будет принят, фермеры намерены пикетировать общественные приемные народных депутатов, препятствующих принятию кодекса. И еще одна давняя проблема – отсутствие достаточных объемов кредитования, тем более долгосрочного. В этом году они получили всего 4% от общей потребности в кредитных средствах, что, впрочем, было расценено как позитивное изменение, поскольку раньше получали и того меньше – всего 1%. 

А вот снижение цен на зерновые фермеров совершенно не беспокоит, тогда как у других сельхозпроизводителей это сегодня проблема номер один.

По подсчетам специалистов Ассоциации фермеров и землевладельцев Украины (АФЗУ), сегодня в стране насчитывается почти 600 тыс. фермеров, которые обрабатывают около 4 млн. га. И, конечно же, им хочется на законном основании закрепить частную собственность на землю, которая им принадлежит уже де-факто. Поэтому фермеры настаивают на скорейшем принятии Верховной Радой нового Земельного кодекса, без которого работать сегодня невозможно. То есть работать можно, но это больше похоже на езду без правил дорожного движения. 

Вместе с тем, в этом году количество земель у фермерских хозяйств по сравнению с прошлым годом увеличилось в 1,4 раза. По словам президента АФЗУ Ивана Томича, в нынешнем году фермеры ожидают, что в валовом производстве зерна их доля составит 9%, подсолнечника – 12%, картофеля – 20% и овощей – 15%. 

И если сегодня большинство сельхозпроизводителей страдает от снижения цен на зерновые, то в фермерских рядах наблюдается олимпийское спокойствие. Почему? И.Томич объясняет это тем, что фермеры безукоснительно придерживаются решения, которое принял совет Ассоциации 21 июня 2001 г. в Луцке, а именно: продавать свое продзерно не ниже 700 грн./т. "Хотя есть те, кто из-за производственной необходимости продает зерно дешевле, – отметил И.Томич. – Но это отдельные случаи, а в основном фермеры зерно не продают. Они его используют на развитие животноводства, производство муки, макаронных изделий". А вообще, по его словам, фермеры постараются как можно дольше сохранить зерно, как минимум всю зиму. 

В АФЗУ считают, что основная причина, по которой фермерам нет надобности продавать зерно, в частности фуражное – это интенсивное развитие животноводства. По сравнению с прошлым годом только количество коров у них увеличилось в 4,5 раза, на каждую из которых потребуется 3-4 кг кормов ежедневно. 

Между прочим, фермерское руководство уверено, что цены на зерно упали в основном по причине несбалансированности предложения и спроса. И для того, чтобы их сбалансировать, со стороны государства должны активно работать государственные агенты по закупкам зерна, которым необходимы кредитные ресурсы. Но сегодня госагенты не получили достаточно средств для зернозакупок, так как в госбюджете на этот год таковые не были предусмотрены. В 2002 г., если урожай будет на таком же уровне, ситуация на рынке не улучшится, потому что и на следующий год в бюджете снова не предусмотрены средства на закупочные цели, считает И.Томич. "Другого пути нет, решить подобного рода проблему можно только экономическими методами", – сказал он.

О нынешней ситуации на рынке фермеры рассуждают следующим образом. За счет спада производства, который длился до нынешнего года, стало ясно, какую инфраструктуру аграрного рынка необходимо создавать. В этом году Украина начала налаживать производство зерна, в дальнейшем – стабилизируется ситуация в животноводстве. И чем больше будет наращиваться производство, тем больше нам будет нужна инфраструктура агрорынка. Но без интервенционной политики государства, госрегулирования рынка и работы с внешними рынками о стратегии роста говорить нереально. Ценовая политика на зерно должна быть стабильной. Но пока Украина еще работает в полурыночной среде и вести такую политику не научилась. А вот США, по словам президента АФЗУ, эффективно владеет таким механизмом: в урожайные годы правительство определяет минимальную цену на зерно, по которой его закупает до момента стабилизации цен на определенном уровне; если цена поднимается, то государство "выбрасывает" на рынок скупленное зерно. А мы только получаем первые удары, неизбежные при отлаживании рыночного механизма, но если вовремя сделаем выводы, то результат получим положительный, считает И.Томич.

Нынешняя ситуация с зерном несколько напоминает прошлогоднюю с подсолнечником. Но, как считают фермеры, сегодня на рынке подсолнечника проблем нет, хотя цена на этот товар увеличивается. Как сказал И.Томич, в следующем году площади под посевами подсолнечника у фермеров увеличатся, как и у других сельхозпроизводителей. Это связано с тем, что сегодня цена на подсолнечник хорошая, спрос высокий, даже переработчики наперед оплачивают их покупку – значит, в следующем году производство должно увеличиться. "Вы помните, что в прошлом году было сложно продать подсолнечник, по несколько дней возле МЭЗов стояли очереди, цена падала до абсурдного уровня – 400 грн./т. В этом году, как следствие, нет подсолнечника. И посевные площади меньше, и урожайность меньше, но цены выше. А значит, в следующем году подсолнечника будут выращивать больше", – подчеркнул он.

На следующий год фермеры прогнозируют уменьшение посевов и под зерновыми как реакцию на нынешнюю ситуацию на рынке. По словам И.Томича, часть хозяйств уже понимает, что не надо сеять по 1000 га и собирать по 15 ц/га, а лучше посеять 300 га и собрать зерна по 40 ц/га. При этом надо рассчитать эффективность от количества вложенных средств, минудобрений, используемых технологий таким образом, чтобы при минимальных затратах собрать хороший урожай. 

 

 

ОТРАСЛЬ

ШАМПИНЬОНЫ ЗАВОЕВЫВАЮТ УКРАИНУ

Отечественный рынок грибов, выращенных в искусственной среде, представлен шампиньонами и вешенками. Кстати, развитие этого рынка еще можно более-менее проанализировать, тогда как сбор и реализация лесных грибов фактически не контролируются. По оценкам же экспертов, промышленное производство грибов только за прошедший год существенно выросло. И не в последнюю очередь это связано с тем, что при нынешней экологической ситуации в Украине безопаснее употреблять в пищу грибы, выращенные в искусственной среде, так как лесные имеют свойство накапливать соли тяжелых металлов, радионуклиды и т.д.

Что сегодня происходит на данном рынке и как будет развиваться грибоводство в стране, в интервью журналу "Агро ПЕРСПЕКТИВА" рассказывает председатель правления ЗАО "Комгри" Юрий КРАВЕЦ.

– Вы работаете на рынке грибов более трех лет, поэтому не на словах знаете о тех изменениях, которые произошли в отрасли за это время.

– Могу сказать, что за последнее время произошло много изменений, причем большинство из них в лучшую сторону. Уже в этом году создается промышленное производство шампиньонов и вешенок, основанное на научных исследованиях. Формируется инфраструктура рынка. Выражается это в том, что еще год назад в Украине не было ни одного предприятия, выпускающего промышленным способом компост, предприятия, которое выращивало бы грибы, выдерживая все нормы европейской технологии. А это понятие очень широкое. Современное выращивание грибов построено на использовании качественного компоста, мицелия, техники по поддержке соответственного микроклимата в помещениях, современных средств защиты грибов от болезней и вредителей.

Еще в прошлом году многие предприятия – производители грибов на лето закрывались. Основная причина в том, что если зимой еще можно нагреть помещение до необходимой температуры, то летом охладить – уже сложнее, необходима современная техника. А техника для охлаждения и дороже, и затрат энергии при ее эксплуатации больше. Так вот в этом году многие предприятия уже работали летом.

– Кого бы Вы причислили к крупным производителям грибов? 

– Среди крупных промышленных производителей грибов, в частности шампиньонов, могу назвать всего несколько предприятий. В Житомире – ООО "Сатур-ЧК". Это фирма, которая постоянно экспериментирует: выпускает кремовые штаммы шампиньонов, белые, средние гибриды. В Одессе – фирма "Гелека-М", использующая голландский комплекс, на базе которого в сентябре – октябре этого года начнет производство грибов. К крупным можно еще отнести и харьковское предприятие "АПС".

ООО "Квиты-Сервис" также завезла из Голландии комплекс по производству компоста и грибов, который будет установлен в скором времени (до 2001 г. Ю.Кравец был директором этого предприятия – прим. автора). Раньше "Квиты-Сервис" работали в с. Мирном (Киевская обл.), где фирма имела приспособленные под выращивание шампиньонов помещения, но, как оказалось, такое производство не дает желаемого результата. Сегодня создаем производственную базу в с. Красиловка Броварского района Киевской области. Взяли в аренду 4,5 га и ведем строительство современного комплекса. Планируем закончить его до Нового года и к апрелю – маю установить оборудование. Пока с оборудованием сложно, ориентировочно оно обойдется в 1 млн. USD. А приблизительная стоимость такого комплекса – порядка 3 млн. USD. Это будет первый аналог зарубежных современных крупных грибоводческих предприятий. На сегодня подобных комплексов в Украине нет. 

– А как же предприятие "Пуща-Водица", считающееся крупнейшим производителем грибов в стране?

– Крупный грибоводческий комплекс под Киевом в Пуще-Водице начали строить еще в 80-х годах прошлого столетия, и он во многом отстает от современных технологий. До европейского качества там еще не дотягивают, хотя база у них действительно очень хорошая.

– Какие предприятия – производители грибов работают на отечественном рынке, какова их производительность, рентабельность?

– За границей небольшие предприятия закрываются, не выдерживая конкуренции. У нас все несколько иначе. В Украине как таковых крупных производителей грибов нет. Тут точнее было бы разделение предприятий на занимающихся мелкопромышленным и мелким производством грибов. Так вот, мелкопромышленное предприятие в среднем в месяц может давать порядка 10-15 т грибов. 

На нашем комплексе мы собираемся производить 2,4 тыс. т компоста в месяц, основная часть которого будет идти в продажу, а остальное мы будем использовать для собственного производства грибов. Производительность шампиньонов будет небольшая – около 10 т в месяц. На этом комплексе мы собираемся обучать людей промышленному производству грибов и рассматриваем его как производственную базу школы грибоводства, которая называется "Международная консультационно-производственная группа "Грибы" и была создана в прошлом году по инициативе предприятия "Квиты-Сервис".

Рентабельность грибного производства не постоянная. Один и тот же предприниматель, используя одну и ту же технологию, компост, мицелий, может иметь разную рентабельность. Многое зависит от работников и от качества их работы. В среднем рентабельность промышленного производства составляет 30-40%. В индивидуальном производстве, где собственник все делает сам: укладывает субстрат, ухаживает за грибами, собирает урожай, – рентабельность достигает и 70%, но, как вы понимаете, это совершенно другие объемы производства и другая рентабельность. Максимум, что частник может вырастить, – это на собственные нужды и, возможно, небольшое количество на продажу.

– Каковы объемы производства шампиньонов и вешенок в Украине?

– Официальных цифр по объемам производства грибов в Украине нет. Есть какие-то общие мнения, но конкретно подсчитать невозможно, ведь учета никто не ведет. Можно говорить о том, что на рынке сейчас продается больше грибов, выращенных в искусственной среде, чем в прошлом году. Приблизительно производство увеличилось в 1,5 раза. 

– А объем ввоза в Украину свежих грибов, выращенных в искусственной среде?

– Ввоз свежих грибов запрещен на законодательном уровне в связи с рядом санитарных требований, в частности потому, что при длительной транспортировке они портятся. Поэтому все свежие грибы, ввозимые к нам, – контрабанда. Ввозят преимущественно шампиньоны и в основном из Польши. Приблизительно можно оценить объемы контрабандных грибов где-то на том же уровне, что и производство отечественных, то есть 50 на 50. Кстати, в этом году объемы контрабанды существенно сократились, хотя проблема стоит еще достаточно остро. В центральных областях и регионах, отдаленных от Польши, контрабандных шампиньонов практически уже нет. Они не выдерживают конкуренции по качеству с отечественными. Но в западные регионы страны они еще поставляются.

В Киеве продается приблизительно 120-150 т свежих грибов за год. Цена на них в центральных регионах на протяжении последних 7 месяцев была стабильна, что также подтверждает факт отсутствия контрабанды. 

Все консервированные грибы, выращенные в искусственной среде, – не отечественного производства. Это ввезенные из-за границы бланшированные, сушеные грибы или порошок. Приваренные (бланшированные) грибы в бочках ввозят наши предприятия, которые затем их консервируют.

Отечественные производители не могут обеспечить их сырьем, потому что для загрузки одной линии среднего завода надо одновременно поставить на него около 5-10 т грибов. В Украине еще нет производителей, которые могут регулярно и, тем более, одновременно собирать такие объемы. К тому же наш рынок не заполнен даже свежими грибами. Спрос на шампиньоны огромный, и нет смысла отечественным производителям продавать продукцию как сырье для консервации. Сырые грибы стоят дороже.

– В завершение разговора расскажите, как бы Вы оценили культуру потребления шампиньонов в Украине?

– У нас потребление грибов находится на низком уровне по сравнению с Европой. Конкретно оценить объемы потребления на одного человека сложно, так как практически неизвестны объемы производства грибов в Украине. Если даже взять далекую от реальных объемов производства цифру в 2 тыс. т за год, то мы потребляем 0,0004 кг грибов на душу населения в год. Тогда как в Европе в среднем эта цифра составляет около 3 кг/год. А Голландия, к примеру, ежегодно производит около 420 тыс. т грибов. Но сказать, что мы едим мало грибов из-за низкой культуры потребления, нельзя. Еще три года назад мало кто интересовался шампиньонами. Сегодня эти грибы пользуются огромным спросом, и рынок еще не до конца наполнен. 

Наш сотрудник побывал на международном симпозиуме грибоводов в Австралии и рассказал, что там очень много рекламы шампиньонов. С этой же целью проводятся дегустации грибов. А у нас, хотя подобные акции и не проводятся, потребление грибов все-таки растет.

 

 

ГРИБЫ В СМЕТАНЕ

Елизавета СВЯТКИВСЬКА, обозреватель

Специалисты считают, что в Украине рынок грибов, выращиваемых в искусственной среде, еще только формируется. Причем, по их мнению, рынок лесных грибов совершенно отличается от, если так можно выразиться, культурного, и тесной связи эти рынки не имеют. 

Тем более что производство грибов в искусственной среде для нашей страны – явление новое, и на сегодняшний день на этом рынке существует масса проблем, которые предстоит решать самим производителям. Промышленное производство шампиньонов и вешенки еще находится в стадии становления. Мелкие производители, накопив опыт на полукустарном выращивании их в подвалах и на заброшенных птицефабриках, уже начинают осваивать современные технологии. Можно сказать, что вовремя, поскольку спрос на свежие грибы интенсивно растет и производители пока не в состоянии его удовлетворить. 

Особенностью рынка грибов в Украине является то, что наши производители фактически работают при отсутствии какой-либо инфраструктуры. Они вынуждены сами обеспечивать себя компостом, средствам защиты от вредителей и болезней, мицелием и, конечно же, искать специалистов. А ведь это основные составляющие грибоводства, без развития которых производителю грибов еще долго придется культивировать их по подвалам и птицефабрикам.

Но следует отметить, что в условиях стабилизации ситуации в отечественном АПК появляются предприниматели, готовые вкладывать средства в аграрный сектор, в частности, в производство грибов. Как считает директор ЗАО "Комгри" Юрий Кравец, в течение года в грибоводстве уже будут четко расставлены приоритеты, а инфраструктура этого рынка создастся в ближайшие два года. Тем более, что к созданию полноценного рынка у нас есть все предпосылки: дешевая рабочая сила и обеспеченность сырьем. Вместе с тем, президент "Всеукраинской ассоциации грибоводства" Максим Кузнецов уверен, что в ближайшие 10 лет на этом рынке можно только создавать предприятия и наращивать производство, практически не думая о конкуренции. Правда, в таких мегаполисах, как Киев все же о конкуренции думать придется раньше. 

Без компоста культурные грибы не растут 

В приготовлении компоста для грибов (состоящего из соломы, куриного помета, гипса, воды) самое главное – правильно выдержать технологию. По словам операторов рынка, более-менее качественный компост производится в основном в Киевской области – несколько предприятий в Василькове и в с. Мотовиловка. Также в Харькове работает предприятие "АПС", которое занимается производством как грибов, так и компоста. Однако эти предприятия не выпускают большие объемы продукции и не очень популяризируют свое производство. Они довольствуются постоянными клиентами и, как правило, в течение нескольких лет, несмотря на увеличение спроса, не расширяют производственные мощности. В то же время грибоводы, которые знакомы и с импортным компостом, и с отечественным, считают, что нашему до европейского качества еще надо расти и расти.

Так что хотя в нашей стране вроде бы нет проблем с наличием соломы и птичьего помета, тем не менее существует дефицит в качественном компосте. Однако эту свободную нишу импортная продукция не заполняет, поскольку ввозить компост невыгодно. Специалисты предприятий утверждают, что рентабельность производства грибов на импортном компосте слишком мала. Поэтому в Украине, по словам операторов рынка, всего одна фирма в Донецке работает на импортном товаре.

Между прочим, по словам Ю.Кравца, в стране имеется своя технология приготовления компоста, которую только надо внедрить. Поэтому не случайно ООО "Квиты-Сервис" совместно с Украинский Финансово-промышленным концерном создали ЗАО "Комгри", которое будет производить отечественный компост промышленным способом. 

Хотя без парадоксов у нас не обходится. К примеру, в Украине тонна спрессованной соломы стоит около 150 грн., в то время как, допустим, в Голландии солома не стоит ни гульдена – приезжай и забирай прямо с поля. Куриный помет у нас стоит с доставкой порядка 130 грн./т, тогда как в Голландии фермеры-птицеводы еще и доплачивают за то, что кто-то готов забрать у них такое добро. Возможно, это связано с более развитым птицеводством в данной стране, и отходы производства им просто некуда девать. У нас же эта отрасль только начала возрождаться, и такое удобрение, как птичий помет, еще в дефиците. Отсюда и цена на него, и высокий спрос. 

Что же касается соломы, то на самом деле у нас ее не так уж и много. Правда, в этом году был получен большой урожай зерновых, в частности пшеницы, однако стоимость соломы не снизилась. Почему? Да потому, что крестьянам она нужна не меньше, чем грибоводам, хотя бы в животноводстве.

Кстати говоря, именно по количеству произведенного компоста можно приблизительно оценить объемы производства грибов в стране. Хотя, по словам М.Кузнецова, сегодня непосредственно узнать, кто сколько производит грибов, невозможно, так как определенной статистики по выпуску того же компоста пока нет. 

Заболеть может кто угодно 

Грибы, как и все культуры, подвержены болезням. Основные из них – грибная мушка, инфекции, приводящие к мутированию грибов. Также распространены клещи, а во многих помещениях из-за сырости, которая так необходима для развития грибов, появляется плесень. Поэтому при производстве надо соблюдать строжайшую санитарию. В этих целях отечественные производители обрабатывают помещения специальными дезинфицирующими растворами. Но добиться стерильности, как считают специалисты, можно только обрабатывая помещение паром. Это распространенная в Европе технология. Для нас же она слишком дорога, и ни одна фирма такой обработки себе позволить еще не может. Мы продолжаем обрабатывать полы водой и формалином.

Хуже обстоят дела с препаратами против грибных болезней, которые завозятся к нам по импорту в основном из Англии и Венгрии. Правда, наши умельцы пытаются использовать препараты, применяемые к другим растениям, в частности помидорам, но они все же не столь эффективны, как непосредственно предназначенные для грибов. 

За рубежом существует много средств защиты, но большинство из них в Украине не зарегистрированы, а значит, их импорт не санкционирован. Да и регистрация препарата требует многих затрат, которые не каждое предприятие может осилить в одиночку. К примеру, совсем недавно был зарегистрирован английский препарат "Димилин" против грибной мушки, для испытания которого свои производственные мощности предоставила фирма "Квиты-Сервис". Испытания прошли успешно, и "Димилин" зарегистрировали в Украине, а фирма-производитель "Юнироял Кемикал" предоставила предприятию "Квиты-Сервис" права официального дистрибьютора. Благодаря легализации препарата его стоимость уменьшилась. Если раньше контрабандный "Димилин" стоил 100 USD/кг, то теперь его можно приобрести по 85 USD/кг.

Со специалистами еще туго

В последнее время на рынке растет спрос на специалистов-грибоводов. Выращиванием грибов пробуют заняться люди, располагающие подвальными помещениями, используя их в качестве камер выращивания, а также огородники, которые производят их для собственных нужд. И, конечно же, предприниматели, которые параллельно к основному своему бизнесу решили вложить капитал и в производство грибов. 

Потому не случайно была создана и зарегистрирована "Международная консультационно-производственная группа "Грибы", которая проводит семинары с участием наших специалистов, а также из московской и польской школы грибоводов. Причем отечественные производители, учитывая личный и зарубежный опыт, наработали уже серьезную базу и могут сами готовить специалистов не хуже иностранных. При этом они лучше знают специфику работы в нашей стране, наш климат, особенности отечественного компоста (в различных регионах такие ингредиенты, как солома и помет, бывают разными по свои параметрам, не говоря уже о других странах). Наши специалисты при отсутствии средств защиты грибов от болезней искали свои пути и имеют в этом направлении интересные наработки. К тому же у нас есть хорошая научная база – это Институт ботаники, в котором отдел микологии занимается грибной проблемой. 

Школа грибоводов обучает своих учеников непосредственно на предприятиях. К примеру, недавно они побывали в Венгрии, где посещали крупные грибные производства. Это уже вторая поездка, организованная школой. А о необходимости подобных обменов говорит тот факт, что частным образом поехать на такую экскурсию наши грибоводы не могут. Ведь это все закрытые предприятия. И даже если их туда пустят, что мало вероятно, то никто не будет уделять им внимания. 

Сегодня отечественные грибоводы учатся всему, обмениваются опытом, стараются поддерживать друг друга. К примеру, производители компоста заинтересованы в том, чтобы производители знали и придерживались технологии выращивания грибов, чтобы у них успешно развивалось производство. Ведь если фирма разорится по причине безграмотности своих специалистов, то не будет больше покупать у них компост. 

Мицелий

Еще одним звеном инфраструктуры рынка грибов является мицелий, который промышленным способом в Украине никто не производит. К тому же стоимость отечественного мицелия такая же, как и импортного – порядка 11 грн./л, а гарантий качества, как правило, нет. На отечественном рынке, в основном, присутствуют мицелий французской фирмы "Силван" и венгерско-американской фирмы "Корона", представителем которой является "Квиты-Сервис". "Корона" производит 2 млн. л мицелия в год и сбывает его в Чехию, Словакию, Югославию, Польшу. Специалисты считают, что их мицелий сравнительно недорогой и по качеству соответствует европейским аналогам. На рынке есть также продукция польской фирмы "Полмицел", но она уступает по качеству европейским фирмам. 

Но нельзя сказать, что наш рынок грибов развивается медленно из-за отсутствия промышленного производства мицелия. О развитии рынка говорит уже тот факт, что в последнее время можно официально купить качественный мицелий у фирм-дистрибьюторов зарубежной продукции и при этом получить консультацию по его применению, а не кота в мешке, как при покупке товара неизвестного происхождения. 

А вообще, производить мицелий в Украине можно, но проблема в том, что необходимо вначале провести большую селекционную работу. По словам специалистов, у нас еще нет отечественных маточных культур, и если технологию производства можно купить у иностранного партнера, то генофонд – маточные культуры, никто не продает. Правда, грибоводы надежды не теряют и говорят, что с завершением формирования инфраструктуры рынка (промышленное производство грибов и компоста для них) начнется и промышленное производство мицелия. 

Лесные грибы

Шампиньоны шампиньонами, а лесные грибы как были популярными, так и останутся. Хотя соотношение этих грибов на рынке составляет 80% – выращенные в искусственной среде и 20% – лесные грибы. При этом специалисты, занимающиеся выращиванием грибов, советуют не объединять эти два рынка, так как они совершенно разные и особой конкуренции друг другу не создают. Не удивительно, что шампиньонов продается больше, поскольку реализуются они круглый год, тогда как лесные (в свежем виде) – только осенью.

Лесные грибы, как правило, собираются частными лицами и реализуются через специальные заготовительные конторы (ранее этим занималась Госпотребкооперация). Осенью заготовительные конторы извещают в регионах население о стоимости, по которой они будут принимать те или иные виды грибов, большая часть которых идет на консервацию. 

Сегодня доля отечественных консервированных грибов на рынке занимает около 70%, остальные 30% – импорт. Вообще-то Украина также и экспортирует грибы, преимущественно в Германию. Но, как говорят специалисты, вот что удивительно: грибы, заготовленные в Украине или Беларуси, а затем поставленные в Германию, попадают снова к нам в консервированном виде, но уже в качестве импортного товара.

Так что если перед вами стоит вопрос: какие грибы употреблять – лесные или же культурные, то специалисты рекомендуют долго над этим не задумываться. С каждым годом лесные грибы все опаснее употреблять в пищу, они абсорбируют в себе различные вредные вещества, а экология в Украине, да и в мире в целом, отнюдь не улучшается.

 

 

Мнение 

Максим Кузнецов, президент "Всеукраинской ассоциации грибоводства":

"Наша ассоциация была основана на базе Института ботаники им. Н.Г. Холодного НАН Украины при поддержке инициативной группы – производителей грибов из разных областей Украины. Это в основном специалисты-ботаники, те, кто не мыслит себя без производства грибов.

Мы известили всех украинских предпринимателей, чья деятельность связана с производством грибов, что создается такая ассоциация, и желающие откликнулись. На первый съезд, проходивший 1 сентября 2000 г., приехало около 80 человек со всей Украины. Мы говорили о рынке грибов, о том, как он будет развиваться дальше и для чего грибоводам нужна ассоциация. Различные были мнения по этому поводу, но присутствующие сошлись в одном: на нашем рынке существует информационный голод и ассоциация может исправить эту ситуацию. Нет достоверной информации о развитии рынка, никто не знает, что происходит в мире, какие новые технологии внедряются, а мы могли бы отслеживать эту информацию и предоставлять заинтересованным лицам. Таким образом, было решено, что ассоциация нужна, и 9 ноября 2000 г. ее зарегистрировали.

Многие люди, занимающиеся грибами, не имеют специального образования. Поэтому при ассоциации была создана Школа грибоводов – "Международная консультационно-производственная группа "Грибы", которая занимается проведением семинаров.

Мы определили, какие годовые затраты будут у ассоциации, но не все откликнулись на то, что ассоциации нужны деньги. А они действительно необходимы, хотя бы для содержания небольшого аппарата. Ведь кому-то же надо собирать информацию о состоянии грибоводства, а для этого необходима техника. На сегодня финансово ассоциацию поддерживает компания "Квиты-Сервис". От других членов ассоциации деньги приходят, но мы их стараемся оставлять на нашем счету. 

К нам уже обращается много людей по различным вопросам, касающимся грибоводства. К примеру, производителей интересует, какие ГОСТы на грибы существуют сейчас в Украине. Ассоциация разыскивает специалистов, которые могут дать исчерпывающую информацию об интересующей проблеме, и предоставляет ее тем, кто давал запрос. Членам ассоциации информационные услуги оказываются абсолютно безвозмездно.

Мы также анализируем развитие зарубежных рынков грибов и извещаем об этом членов ассоциации. Планируем с ноября открыть сайт, где будем давать анализ зарубежных и отечественного рынков грибов.

Мы хотим доказать, что это действительно необходимая организация, что от нее есть польза, что мы можем давать практические советы и ответы на интересующие вопросы. Так, недавно одной фирме ассоциация помогала урегулировать проблемы с санэпидемстанцией.

Также мы занимаемся разработкой программы "Грибы" на 2002-2007 гг. совместно с Комитетом предпринимательской деятельности и регуляторной политики. В этой работе помогает и председатель Аграрного комитета Верховной Рады Екатерина Ващук. Мы хотим, чтобы государство обратило на грибоводов внимание. Та программа по грибам, которая была принята в 1995 г., не работает. В то же время выращиванием грибов в искусственной среде в Украине занимаются уже около 20 лет, а такой всплеск производства, как в последние годы, говорит о формировании рынка и необходимости эффективной государственной программы развития этого рынка.

Все понимают, и на государственном уровне также, что грибоводство – прибыльно и нам есть куда двигаться в этом направлении, но как говорится, пока жареный петух не клюнет – никто никуда не двинется. 

Будущее у ассоциации есть, но мы не рассчитываем, что оно будет долгим. Ассоциация – достаточно убыточный механизм и существует только, когда среди производителей есть необходимость в консолидации, обмене опытом. Когда отечественные производители утолят свой "информационный голод", задача ассоциации будет выполнена и она перестанет существовать. В ближайшие 5-7 лет и ассоциация, и школа будут очень актуальны в Украине.

Ведь грибы – полезный продукт питания. Если сравнивать объемы производства и потребление грибов в развитых странах и у нас, то мы грибы не потребляем, а только имеем возможность посмотреть на них издалека и в бинокль. Надеемся, что со временем мы сумеем наполнить отечественный рынок качественной продукцией".

 

 

ВДОГОНКУ ЗА ДОЛГУНЦОМ

Леонид ПАВЛОВ, журналист

Для полесской и прикарпатской зон лен-долгунец является основной и традиционной технической культурой. До 1992 г. Украина входила в число мировых лидеров по производству льноволокна, валовой сбор которого составлял свыше 100 тыс. т ежегодно, или 13-14% мирового объема. В то время более 30 тыс. т волокна перерабатывалось отечественными предприятиями, остальное вывозилось за пределы Украины. В страны Западной Европы экспорт составлял около 10 тыс. т, что в денежном выражении превышало сумму 3 млн. USD.

В последние годы мировое потребление льноволокна возрастает. Причиной тому является увеличение спроса населения западных стран на одежду из натуральных тканей. Даже наши восточные соседи – россияне (а точнее, москвичи) – готовы платить за льняные изделия немалую цену. Так, в московских магазинах одежды мужская льняная сорочка местного производства стоит 25-30 USD, костюм – 200 USD.

Льноволокно получает в последнее время и нетрадиционное (нетекстильное) использование, в первую очередь в автомобилестроении. Пластиковые детали автомобилей не могут быть полностью утилизированы, что противоречит исповедуемым ныне на Западе принципам экологизации промышленного производства. Вместе с тем, детали, изготовленные из материалов на основе льноволокна, вследствие биологической переработки могут превращаться в обычный гумус.

Развиваются и другие перспективные направления использования продуктов льноводства. В частности, производство из волокна высококачественной целлюлозы для банковских документов и бумажных денег, коттонизация льноволокна с целью замены импортируемого хлопка. Семена льна используются в пищевой, лакокрасочной, медицинской промышленностях. Льняной шрот является ценной кормовой добавкой в животноводстве. Из льняной костры изготавливают костроблоки и костроплиты, используемые в строительстве и при производстве мебели. Высоким спросом пользуются топливные костробрикеты.

В Украине до 1992 г. льноводство было высокорентабельной отраслью сельскохозяйственного производства. Специализирующимся на выращивании льна предприятиям эта культура давала более половины всех доходов, получаемых от растениеводства, лен-долгунец занимал в их севооборотах до 12% площадей. Однако после ликвидации в 1991 г. государственных дотаций производство льнопродукции для большинства хозяйств стало убыточным, отрасль познала глубокий упадок. Посевные площади подо льном сократились со 154,4 тыс. га в 1992 г. до 19,3 тыс. га в 2000 г., или в 8 раз. Из-за снижения качества посевного материала, ухудшения агротехники, износа средств механизации еще в большей мере сократились валовые сборы волокна.

Сейчас Минагрополитики предпринимает попытки открыть отечественному льноводству второе дыхание. В нынешнем году на поддержку льносеющих хозяйств бюджет выделил сумму в 8 млн. грн., оператором поддержки выступило государственное предприятие "Льноконоплепром". Механизм помощи простой: "Льноконоплепром" кредитует хозяйства ресурсами, а те рассчитываются семенами из выращенного урожая, сдавая их в государственный страховой фонд. 

Отдельно надо отметить, что наращивание страхового фонда семенных ресурсов льна-долгунца является сегодня стратегической задачей, поскольку одной из главных бед украинского льноводства является недостаток качественного посевного материала. Отечественная наука с созданием районированных сортов льна и производством их семян явно не справляется, в результате чего 90% площадей засеваются сортами зарубежных селекций. Так, в 1997-1998 гг. большое количество семян было закуплено в Бельгии. Их раздали льносеющим хозяйствам на условиях возврата с полученного урожая с определенным коэффициентом для формирования страхового фонда. После сбора урожая 2001 г. государственный страховой фонд семян льна-долгунца планируется довести до 700-800 т. Если этот результат будет достигнут, то в 2002 г. появится возможность засеять льном до 40 тыс. га.

С возобновлением государственной поддержки льноводческая отрасль получила шанс снова попасть в разряд высокорентабельных. О реальности этой перспективы говорит пример АО "Буковина" (Сторожинецкий р-н Черновицкой области). В 2000 г. от реализации льнопродукции хозяйство получило 948 тыс. грн. Доход составил 309 тыс. грн., или в пересчете на 1 га – 850 грн.

Серьезной "головной болью" льноводческих хозяйств остается уборочная техника. Ее парк не обновлялся с 1990 г., запчасти к ней на территории Украины не производятся. Единственным заводом в СССР, выпускавшим льнокомбайны, был "Бельсксельмаш" (Тверская область). Это предприятие действует и поныне, однако новых модификаций льноуборочной машины со времен Союза так и не появилось. "Льноконоплепром" ведет сейчас поиск предприятий, на которых можно было бы разместить производство отечественного льноуборочного комбайна (на основе российского прототипа с усовершенствованием некоторых узлов). Переговоры, в частности, ведутся с "Борексом" и "Ирпеньсельмашем".

Как уже отмечалось выше, в последние годы мировой рынок льнопродукции значительно активизировался, а растущий спрос повлек за собой и рост закупочных цен. Если в 1986 г., например, большим успехом считалась реализация волокна "десятки" по цене 800 USD/т, то в 2000, когда спрос на льноволокно достиг характера ажиотажа, та же "десятка" уходила и по 1500 USD. Прошлогоднему ценовому скачку способствовал также неурожай в льносеющих странах Западной Европы. В нынешнем же году цены стабилизировались, и даже произошел их некоторый откат до уровня 1150-1250 USD/т.

Сегодня львиная доля льнотресты, производимой украинскими сельхозпредприятиями, уходит за границу. Отечественные гиганты льноперерабатывающей отрасли – Ровенский и Житомирский текстильные комбинаты – не могут конкурировать своими закупочными ценами с зарубежными покупателями, а потому не получают и сырья.

Некоторые хозяйства, имеющие собственные льноперерабатывающие пункты (на базе агрегатов ТЛ-40А), имеют возможность выполнять первичную переработку тресты самостоятельно и продавать полученное льноволокно предприятиям легкой промышленности. Доходы от выращивания льна в таких хозяйствах возрастают вдвое. Однако при такой полукустарной переработке страдает качество: понижаются "номера" длинного и короткого волокон, их выход, ухудшается соотношение. Волокно получается закостренным, не достигается необходимый при визуальной оценке качества серый цвет с металлическим отливом.

Крупнейшим же покупателем украинского льносырья была и остается Россия (кроме нее, небольшую долю экспорта имеет также Прибалтика). Еще во времена СССР существовало разделение труда: текстильные комбинаты размещались в России, а выращивание льна и первичная его переработка – в Украине. Эта практика действительна и поныне. Российские текстильные комбинаты, построенные преимущественно в центральном регионе страны, сумели привлечь инвестиции, технологически перевооружиться и теперь выпускают льняные ткани высокого качества. Спрос с их стороны на украинскую льнопродукцию стабильно высокий. Однако российское правительство летом нынешнего года ввело на экспортируемое из Украины льноволокно 20-процентный НДС. В результате сложилась такая ситуация, когда зарубежный покупатель потерял ценовое преимущество перед отечественным. Следует ожидать, что это скажется на объемах торговли льном с Россией, однако об окончательных итогах можно будет говорить только по окончании текущего маркетингового года, то есть будущим летом. 

Отечественный потребитель льнопродукции также имеется, но он вынужден довольствоваться преимущественно низкосортными короткими волокнами. Короткие волокна – это масса, которая остается после выработки из льнотресты длинного волокна, то есть они являются своего рода отходами основного производства. Если длинное волокно идет на изготовление костюмных тканей, скатертей, постельного белья, а также на экспорт, то короткое – на технические цели. Подобное сырье используют харьковский канатный завод, Коростенская фабрика крученых изделий (производит веревки, шпагаты и т.п.), Самборский льнокомбинат (технические ткани, веревки). К украинским текстильным комбинатам инвесторы пока интереса не проявляют. Инвестиции, как государственные, так и частные, идут преимущественно в выращивание сырья.

Таблица 1. Производство льноволокна в Украине


1992
1999
2000
2001
2002

Посевная площадь, тыс. га
156,4
21,04
19,3
27,0
40,0*

Валовые сборы волокна, тыс. т
105,0
5,58
8,0
14,0*


* – прогноз

Таблица 2. Зависимость количества и стоимости волокна от номера тресты при переработке одной ее тонны (в ценах 2000 г.)

Номер тресты
Выход волокна
Всего волокна
Стоимость волокна, грн./т


длинного
короткого
кг
грн.



кг
сер. №
кг
сер. №




0,5
66
8,5
178
3,1
244
740
3030

0,75
81
9,7
170
3,3
251
890
3540

1
95
10,6
164
3,5
259
1040
4010

1,25
109
11,5
161
3,7
270
1200
4440

1,5
124
12,4
149
3,9
273
1370
5020

1,75
138
13,3
138
4,0
276
1540
5580

2
152
14,2
126
4,1
278
1710
6150

2,5
167
15,1
112
4,2
279
1910
6840

АКТУАЛЬНОЕ ИНТЕРВЬЮ

ЕСТЬ ЖЕЛАНИЕ, НО НЕТ ВОЗМОЖНОСТИ

Пытаясь остановить стремительное падение цен на зерно на внутреннем рынке, Кабинет Министров Украины в августе т.г. принял решение закупить до 1 октября у сельхозпроизводителей 3 млн. т зерна по мировым ценам. Правда, уже в сентябре объемы закупок до указанной даты были снижены до 2 млн. т, хотя в то же время правительство не отказалось и от своего предыдущего плана. Выполнять же столь ответственное задание государственной важности было поручено трем компаниям – ГАК "Хлеб Украины", Госрезерву и Укрпотребсоюзу. Причем правительство нисколько не сомневалось в успехе мероприятия, поскольку уверяло всех в том, что коммерческие банки обязательно прокредитуют эти закупки, компании заплатят крестьянам за зерно хорошие деньги, а ситуация на рынке более-менее стабилизируется. Так ли это происходит на самом деле, мы попытались выяснить непосредственно у госоператора по закупкам зерна – ГАК "Хлеб Украины". На вопросы журнала "АГРО ПЕРСПЕКТИВА" отвечает заместитель председателя правления компании Александр КОВЫЛИН. 

– Александр Аркадьевич, как проходят закупки зерна госоператорами, по каким ценам закупается зерно и в каких объемах?

– Буду говорить непосредственно о ГАК "Хлеб Украины". В этом году перед компанией поставлена очень сложная задача – закупить у сельхозпроизводителей по приемлемым для них ценам не меньше 1,5 млн. т зерна. У нас уже есть договора на закупку такого объема. Пока закуплено более 600 тыс. т. Что же касается цен, то они, можно сказать, трех уровней. В рамках договоров, которые наши предприятия заключили с хлебозаводами на поставку муки, зерно мы закупали по цене 560-650 грн. за тонну пшеницы 3-го класса. Правда, закупки по таким ценам на сегодня практически свернуты, так как хлебозаводы ограничились приобретенными объемами муки.

Основная масса зерна закуплена по биржевым ценам. Кроме этого, наши хлебозаготовительные предприятия начали закупки зерна по залоговым ценам, которые установлены решением правительства. Они сегодня тоже достаточно привлекательны для сельхозпроизводителей. Так, залоговая цена одной тонны пшеницы 3 класса с учетом НДС составляет 518 грн.

– Достаточно ли у компании финансовых средств для выполнения поручения правительства? Предоставлялись ли банковские кредиты под эти закупки и с какими банками работает компания?

– Отсутствие собственных оборотных средств и сложности с получением кредитов у коммерческих банков – это основная для нас проблема, которая серьезно сдерживает закупки зерна. Чтобы закупить зерно в запланированных объемах, нам необходимо привлечь свыше 600 млн. грн. кредитных средств. Пока же банки нам открыли кредитные линии немногим более чем на 100 млн. грн. Причины разные. У наших предприятий недостает предмета залога, не все из них ликвидны. Банки в свою очередь ссылаются на ограниченность наличных кредитных ресурсов.

Основная масса кредитов на сегодня нам предоставлена банками "Аваль" и "Проминвестбанк".

– Будет ли достигнут желаемый результат от данных закупок, и стабилизируется ли ценовая ситуация на зерновом рынке?

– Если ГАК "Хлеб Украины", Госкомрезервом и Укрпотребсоюзом будет выполнено задание правительства, то есть закуплено у сельхозпроизводителей 3 млн. т зерна, то это в значительной мере поможет стабилизировать цены на него. Хотя обеспечить закупки в условиях острого дефицита кредитных средств будет непросто.

– Как Вы считаете, оправдано ли такое развитие рынка, когда после неурожайного года происходит значительное перепроизводство продукции, и цены на нее снижаются до минимального уровня? Может, стоит планировать производство зерна и развиваться не "скачкообразно", а планомерно с ежегодным приростом урожая не более 5 млн. т?

– Что касается рынка, то он отреагировал адекватно ситуации: если спрос на зерно превышает предложение – цены растут, если наоборот – цены падают. Другое дело, что отечественный зерновой рынок, который, по сути, только формируется, остро нуждается в регулировании со стороны государства. Прежде всего, путем финансовой поддержки сельхозпроизводителя. Важным шагом в этом направлении является льготное кредитование аграриев, объемы которого постоянно растут. Но этого на сегодня явно недостаточно. Многое могли бы решить в этом году залоговые закупки зерна, но они, к сожалению, не профинансированы из бюджета, как это предусматривалось известным Указом Президента Украины.

Это надо решать, причем незамедлительно. Потому что без интервенционных закупок при высоком урожае зерна нам не обойтись. Иначе цены у нас будут "прыгать".

К этому добавлю, что главная проблема связана с ценами на зерно, а не с его перепроизводством, как таковым. Ведь при том, что масса зерна лежит у сельхозпроизводителей, они, к примеру, не очень спешат рассчитаться с ГАК "Хлеб Украины" за поставленные им еще в 1998-1999 гг. материально-технические ресурсы. Из предусмотренных балансом зерна этого года 515 тыс. т в счет погашения долгов поступило только 24 тыс. т.

Значительно больше зерна может быть направлено на экспорт. Огромный рынок потребления зернофуража – это животноводство и птицеводство, которые по-настоящему только начинают разворачиваться в новых условиях.

Так что задача искусственного ограничения производства зерна в Украине пока не стоит.

– Закупая сегодня зерно по мировым ценам, в дальнейшем компания может понести значительные убытки, ведь при неблагоприятной ценовой конъюнктуре на зернорынке она будет вынуждена реализовывать это зерно по более низким ценам. Предусмотрен ли такой вариант развития событий, и что в таком случае предпримет ГАК "Хлеб Украины"?

– Безусловно, такая опасность есть. Рынок – это всегда определенный риск. Чтобы возможные потери свести к минимуму, стараемся максимально учитывать конъюнктуру рынка, ищем новые рынки сбыта продукции и так далее.

– Будет ли создан Государственный интервенционный фонд зерна и что необходимо для этого сделать?

– На мой взгляд, государство должно иметь возможность – и организационную, и финансовую – производить интервенционные закупки зерна, чтобы "изъять" его излишек, стабилизировать цены, дать аграриям деньги за произведенную продукцию. Это необходимо делать в условиях перепроизводства зерна.

В Украине такой формой интервенционных закупок зерна являются его закупки по залоговым ценам, что закреплено соответствующими Указом Президента и постановлением Кабинета Министров. Для того, чтобы залоговые закупки "пошли", необходимы два основных условия: излишки зерна в стране и бюджетное финансирование залоговых закупок. Все остальное является производным от этого.

– Хотелось бы услышать мнение руководства компании о развитии экспортного потенциала страны. Осуществляет ли компания экспортные поставки зерна?

– Считаю, что сейчас, когда зерновое производство в Украине набирает обороты, параллельно надо всемерно развивать экспортный потенциал страны. Зерно – это достаточно стабильная "валюта".

Убежден, что уже в ближайшие годы Украина будет экспортировать по 5-6 млн. т зерна в год. Хотя к этому еще надо как следует подготовиться. Прежде всего, в плане создания соответствующей инфраструктуры. Не в последнюю очередь это касается наших морских портов, не все из которых пока могут принимать под загрузку зерна крупнотоннажные суда. Есть и другие проблемы, но все они разрешимы.

Потенциал компании, в том числе наличие собственных портовых элеваторов, объективно позволяет в краткие сроки освоить экспортные операции с зерном, с государственных позиций влиять на этот важный сегмент зернового рынка, где пока что доминируют зарубежные фирмы и компании.

Начало такой работе уже положено. В этом году по заказу трейдеров ГАК "Хлеб Украины" закупила больше 50 тыс. т зерна. Эта работа продолжается. В следующем году планируем освоить весь цикл экспортных операций с зерном. Этого требуют интересы и компании, и государства.

 

 

СОПУТСТВУЮЩИЕ РЫНКИ

СОКРАЩАЕМ ИМПОРТ НЕФТЕПРОДУКТОВ

Татьяна МЕЛЬНИК, подготовлено по материалам ГП "Держзовнишинформ"

Конъюнктурная ситуация на рынке нефти и нефтепродуктов в сентябре – октябре 2001 г.

МИРОВОЙ РЫНОК

В сентябре 2001 г. ситуация на мировом рынке нефти была крайне нестабильной. Первая декада месяца проходила довольно спокойно. Однако 11 сентября, после появления первых сообщений об американской трагедии, цены на нефть взлетели до давно забытого уровня – 31,05 USD за баррель. Такая реакция брокеров была связана с царившей общей неразберихой. 

Но первый шок от трагедии сменился вторым – предполагаемой неминуемостью мировой рецессии. В такой ситуации цены на нефть начали выделывать немыслимые пируэты, и накануне саммита стоимость нефтяной корзины ОПЕК понизилась до 19,87 USD/баррель. Это означает, что она более чем на два доллара выбилась за нижнюю границу ценового коридора, который картель считает для себя приемлемым. 

К снижению цены на нефть привели несколько факторов. Во-первых, упал спрос: в США стали меньше летать и ездить (объемы авиаперевозок снизились на 25%), а передвижения военных самолетов и кораблей пока не компенсируют снижения потребностей мирного населения. Ведущие нефтяные агентства прогнозируют, что спрос на нефть в этом году увеличится всего на 0,6-1,4%, тогда как добыча по инерции растет в 2-5 раз быстрее. А в 2002 г. спрос может даже упасть. Во-вторых, ОПЕК сразу после терактов заявила, что никакие военные приготовления не помешают поставщикам исправно отгружать топливо. В-третьих, США сделали вид, что вычеркнули страны Персидского залива из списка подозреваемых. И даже специально подчеркивают, что у них нет никаких данных о причастности к терактам Ирака. Наконец, Штаты оказывают закулисное давление на ОПЕК, пытаясь вынудить картель согласиться на поддержание цены нефти в районе нижней границы принятого некоторое время назад "коридора" 22-28 USD/баррель. 

Члены ОПЕК на состоявшейся в Вене 26-27 сентября конференции приняли решение не изменять объемы производства нефти, несмотря на продолжающееся падение цен. Именно увеличение квот в долгосрочной перспективе могло бы надолго оставить нефтяные цены низкими. Неизменные же квоты в принципе сохраняют вероятность быстрого роста нефтяных цен. Саудовский министр также объяснил свою позицию тем, что с 1 сентября ОПЕК уже сократила добычу на 1 млн. баррелей в сутки, и теперь ОПЕК ждет, как эта мера повлияет на рынок. Чтобы это оценить, потребуется 50-60 дней. 

Большинство специалистов считает, что в ближайшее время цены вернутся на прежний уровень 25-26 USD/баррель, поскольку снижение цен на нефть, которое произошло за последнее время, не является долговременной тенденцией. Это последствие некоторых событий, и рынки, как правило, после этого восстанавливаются. Помимо этого, есть фактор, который в течение ближайших недель будет подталкивать рост стоимости нефти. Это "операция возмездия", которая неизбежно повлияет на рынок. А история прошлых нефтяных кризисов показывает, что главной причиной стремительного роста цен на нефть является не ее абсолютный дефицит, а нарушение (реальное либо потенциальное) системы поставок. Страховые компании с 27 сентября т.г. уже ввели новые страховые премии "за военный риск" для судов, плавающих в Индийском океане к северу от 24-й параллели. По некоторым оценкам, это приведет к росту страховых надбавок до 50 центов за баррель иранской и иракской нефти и 25 центов – за нефть из остальных государств залива. После терактов в США стоимость доставки нефти из Персидского залива в США уже увеличилась почти на 35%. На увеличение конечной стоимости нефти повлияет и рост расходов западных нефтяных компаний, работающих на Ближнем Востоке, на охрану нефтяных месторождений и танкеров. Если на Ближнем Востоке начнутся серьезные боевые действия с участием западных вооруженных сил, то нельзя сбрасывать со счетов и фактор паники, который может вызвать резкое увеличение стоимости нефти и нефтепродуктов в Европе и США. Расширение театра военных действий за пределы Афганистана будет только стимулировать рост цен, поскольку дестабилизированным может оказаться весь регион Северной Африки и Ближнего Востока, что лишь подстегнет рост цен на нефть. Военная операция, конечно, увеличит и физическое потребление нефти.

Поскольку уровень цен на бензин и дизельное топливо на мировом рынке зависит от уровня цен на нефть, то следует отметить логическое понижение уровня цен на нефтепродукты в сентябре 2001 г. Так, например, если в первой половине сентября цены на бензин А-92 и ДТ составляли 270-280 USD/мт и 230-240 USD/мт, то к концу рассматриваемого периода эти показатели составляли 220-230 USD/мт и 215-225 USD/мт соответственно.

Так, например, средняя цена на российскую нефть Ural в сентябре 2001 г. снизилась примерно на 34 USD/мт или на 18%, и на конец сентября составила 153 USD/мт по сравнению с 187 USD/мт на начало месяца (рис. 1).

По нашему мнению, в связи с тем, что в ближайшее время ожидается повышение уровня цен на нефть, в октябре 2001 г. можно прогнозировать повышение уровня цен на бензины и ДТ на 5-20 USD/мт по сравнению со средним уровнем цен третьей декады 2001 г.

РОССИЯ

В сентябре 2001 г. тенденции на российском рынке нефти и нефтепродуктов, равно как и в предыдущем месяце 2001 г., были неоднородны. Так, уровень цен на нефть по предложениям в оптовой торговле за этот период несколько вырос – в среднем на 225 руб./мт, или на 8%, и составил на конец сентября т.г. 3100-3250 руб./мт против уровня цен предложений на начало месяца 2850-3050 руб./мт.

Аналогичным образом, на 3% и 4%, повысился средний уровень цен по предложениям на рынке бензина марок А-95 и А-76 и на конец рассматриваемого периода составил: бензин А-95 – 8750-9700 руб./мт; А-76 – 6100-6800 руб./мт против уровня цен предложений на начало месяца: бензин А-95 – 8500-9450 руб./мт; А-76 – 5850-6600 руб./мт.

Уровень цен на бензин А-92 и дизельное топливо по предложениям на рынке нефтепродуктов за август т.г. сократился незначительно для бензина А-92 – в среднем на 0,3%, или 25 руб./мт, и более существенно для дизельного топлива – в среднем на 7%, или 500 руб./мт. Таким образом, на конец августа средний уровень цен по предложениям на рынке нефтепродуктов на бензин А-92 и дизельное топливо составил соответственно 7500-8250 руб./мт против 7400-8400 руб./мт на начало месяца и 5850-7000 руб./мт против 5850-8000 руб./мт на начало месяца (рис. 2).

Исходя из уровня цен в мире, уровень цен на бензины и дизтопливо на внутреннем рынке России в октябре 2001 г., возможно, снизится на 5-10%. Однако при условии повышения уровня мировых цен на нефть и нефтепродукты, что весьма вероятно, средний уровень цен на бензины и дизельное топливо может остаться на прежнем уровне, или даже несколько увеличиться. 

Расчетный уровень цен при прямых поставках российских нефтепродуктов в Украину в первой половине октября 2001 г., исходя из текущего уровня цен на нефтепродукты в РФ на условиях поставки DAF граница Россия-Украина, может составлять: А-95 – 240-265 USD/мт, А-92 – 210-230 USD/мт, А-76 – 165-185 USD/мт и ДТ – 205-240 USD/мт. При этом не учитываются все внутренние налоги РФ и учитывается действующая вывозная пошлина. Также следует отметить, что приведенный расчетный уровень цен может быть ниже на размер значения ставки вывозной пошлины (39 EUR/мт) при поставках нефтепродуктов, произведенных в России по давальческим схемам. 

УКРАИНА

В целом за сентябрь 2001 г. уровень цен на оптовом рынке нефтепродуктов понизился в среднем на 5-7 грн./мт в зависимости от вида топлива и на конец месяца составил: бензин А-95 – 1900-2100 грн./мт, А-92 – 1690-1900 грн./мт, А-76 – 1590-1750 грн./мт, дизельное топливо – 1380-1565 грн./мт (рис. 3). 

Расчетный уровень цен на светлые нефтепродукты, приведенный к условиям поставки FOB/DAF граница Украины, исходя из цен на оптовом рынке, составляет: на бензин марки А-95 – 265-270 USD/мт, А-92 – 230-240 USD/мт, А-76 – 210-215 USD/мт, дизельное топливо – 205-215 USD/мт.

В сентябре 2001 г. был проведен всего один аукцион по продаже светлых нефтепродуктов, на котором Одесский НПЗ заявил следующие цены: А-80 – 1720 грн./мт и ДТ – 1550 грн./мт. Приведенный уровень цен на нефтепродукты практически не отличается от аналогичных показателей предыдущего месяца.

Импорт нефти в Украину за восемь месяцев 2001 г. по сравнению с тем же периодом 2000 г. увеличился примерно в 2,3 раза и составил около 6,73 млн. т. В августе т.г. объем импортных поставок нефти повысился – на 53% по сравнению с июлем т.г., и составил около 1199 тыс. т. Структура поставок нефти в Украину по экспортирующим странам в январе – августе 2001 г. не изменилась и распределилась следующим образом: 67% общего объема импорта нефти было поставлено из России, и 33% – из Казахстана. При этом ценовые показатели на данный товар не изменились по сравнению с аналогичными показателями первых семи месяцев т.г.: средняя цена российской нефти при поставках в Украину составила около 168 USD/мт, а нефти из Казахстана – около 166 USD/мт.

Экспортные поставки нефти из Украины в январе – августе 2001 г. составили около 53 тыс. мт, что почти в 4,6 раза меньше объемов экспортных поставок за аналогичный период 2000 г.

Импортные поставки в Украину бензинов и дизельного топлива сократились в январе – августе 2001 г. по сравнению с тем же периодом 2000 г. в 2,8 и 2,9 раза и составили около 426 тыс. т и 608 тыс. т соответственно. По сравнению с предыдущим месяцем т.г. объем импорта бензинов в августе 2001 г. возрос на 13 тыс. т (на 15%) и составил около 98,6 тыс. т. Импорт дизтоплива также возрос почти на 29 тыс. т (в 2,3 раза) и в августе 2001 г. составил приблизительно 51,7 тыс. т.

Экспортные поставки бензинов и дизтоплива в рассматриваемый период увеличились. Так, по сравнению с январем – августом 2000 г. в аналогичном периоде 2001 г. экспорт бензинов и дизельного топлива вырос в 9,4 и 5,9 раза, или на 42 тыс. т и 472 тыс. т и составил около 47 тыс. т и 568 тыс. т соответственно.

Баланс нефти за январь – август 2001 г. составил более 6,6 млн. т, что в 2,5 раза (или на 4025 тыс. т) превышает аналогичный показатель за январь – август 2000 г.

Баланс бензинов в январе – августе 2001 г. составил около 379 тыс. т, что в 3,2 раза (или на 849 тыс. т) меньше того же показателя за январь – август 2000 г.

Баланс дизельного топлива в январе – августе 2001 г. составил около 39 тыс. т. Это в 43,9 раза (или на 1673 тыс. т) меньше баланса ДТ в январе – августе 2000 г.

В августе по сравнению с предыдущим месяцем 2001 г. наблюдалась тенденция к увеличению объемов импортных поставок всех видов нефтепродуктов.

Как видно из табл. 3, на начало сентября 2001 г., исходя из предположения, что на аналогичный период 2000 г. остатков бензинов и дизтоплива не было или они находились на довольно незначительном уровне, было не востребовано рынком 416 тыс. т бензина и 347 тыс. т дизтоплива. Объем не востребованного рынком бензина в рассматриваемом периоде, по сравнению с предыдущим месяцем 2001 г., сократился почти в 2,3 раза, в то время как объем не востребованного рынком дизельного топлива увеличился приблизительно в 1,7 раза.

Исходя из конъюнктуры на европейском рынке нефтепродуктов, расчетный уровень цен при поставках нефтепродуктов в Украину в первой декаде октября 2001 г. на условиях поставки DAF граница Украины составляет: А-95 – 220-230 USD/мт, А-92 – 215-225 USD/мт, дизельное топливо – 205-220 USD/мт.

Анализируя сложившуюся ситуацию на внутреннем и внешних рынках нефтепродуктов, можно сделать следующие выводы:

1. В августе 2001 г. в Украине произошло увеличение импорта всех видов нефтепродуктов по сравнению с июлем 2001 г., в т.ч.: бензинов – на 15%, дизтоплива – в 2,3 раза. 

2. Ситуация, сложившаяся при экспорте нефтепродуктов из Украины, коренным образом изменилась. Разница между ценами внутреннего рынка Украины и при экспорте из Украины на конец сентября, как видно из табл. 4, составила 0/-60 USD/мт в зависимости от вида нефтепродукта по сравнению с +5/-20 USD/мт на начало месяца. Таким образом, экспорт нефтепродуктов из Украины стал совершенно невыгодным. Исходя из прогноза развития конъюнктурной ситуации на европейском рынке нефтепродуктов в III квартале, можно предположить, что в октябре 2001 г. условия для экспорта дизельного топлива из Украины в Европу будут неблагоприятными.

3. При сравнении расчетного уровня цен на светлые нефтепродукты на условиях поставки DAF/FOB граница Украины при поставках из Европы, рассчитанного, исходя из конъюнктуры на европейском рынке нефтепродуктов по состоянию на конец сентября 2001 г., с расчетным уровнем цен на внутреннем рынке Украины, приведенным к условиям поставки EXW по состоянию на конец анализируемого периода, наблюдается дисбаланс +30/-30 USD/мт в зависимости от вида нефтепродукта. По мнению экспертов, импорт бензинов в Украину из Европы в конце сентября – начале октября является экономически целесообразным. Импорт дизтоплива в данном периоде из Европы в Украину невыгоден.

Сравнивая расчетный уровень цен при поставках российских нефтепродуктов в Украину непосредственно из РФ (СТ1) с расчетным уровнем цен на внутреннем рынке Украины, приведенным к условиям поставки EXW по состоянию на конец сентября 2001 г., видно, что дисбаланс между ними составляет -5/+40 USD/мт. Исходя из этого, можно сделать вывод, что импорт нефтепродуктов из России, за исключением поставок нефтепродуктов из России в Украину, изготовленных в РФ из давальческого сырья, является невыгодным. 

4. Учитывая сложившиеся тенденции при экспорте и импорте нефтепродуктов, можно сделать вывод о том, что украинский рынок нефтепродуктов сформировался и достаточно насыщен, о чем свидетельствует возникновение в последнее время тенденции к снижению цен. По мнению экспертов "Держзовнишинформа", временная дестабилизация цен на нефтепродукты является звеном логической цепочки ответной реакции на катаклизмы в США. В октябре определенное воздействие на уровень цен на внутреннем рынке Украины будет оказывать конъюнктура на мировом рынке нефти и нефтепродуктов. Если в октябре будет наблюдаться ситуация, при которой выгодно импортировать нефтепродукты в Украину, – уровень цен на украинском рынке нефтепродуктов будет продолжать снижаться. В противном случае, уровень цен в октябре останется на уровне цен III декады сентября или незначительно повысится.
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Таблица 1. Баланс бензинов с учетом производства 
в Украине в 2000-2001 гг., тыс. мт


I полугодие
Июль
Август
Январь – Август

Импорт





Импорт 2001 г.
242
86
99
427

Импорт 2000 г.
823
134
276
1233

Изм. 2001-2000
-581
-48
-177
-806

Экспорт





Экспорт 2001 г.
46
0
1
47

Экспорт 2000 г.
1
0,3
4
5

Изм. 2001-2000
45
-0,3
-3
41

Производство





Производство 2001 г.
1467
380
399
2245

Производство 2000 г.
658
125
135
918

Изм. 2001-2000
809
-26
264
1327

Ресурсы бензина





2001 г.
1663
466
497
2625

2000 г.
1480
259
407
2146

Изм. 2001-2000
183
207
90
479

Таблица 2. Баланс дизтоплива с учетом производства в Украине 
в 2000-2001 гг., тыс. мт


I полугодие
Июль
Август
Январь – Август

Импорт





Импорт 2001 г.
533
23
52
608

Импорт 2000 г.
1332
271
205
1808

Изм. 2001-2000
-799
-248
-153
-1200

Экспорт





Экспорт 2001 г.
430
49
90
569

Экспорт 2000 г.
57
33
6
96

Изм. 2001-2000
373
16
84
473

Производство





Производство 2001 г.
1792
450
477
2719

Производство 2000 г.
967
157
192
1316

Изм. 2001-2000
825
-163
285
1403

Ресурсы дизтоплива





2001 г.
1895
424
439
2758

2000 г.
2242
395
391
3028

Изм. 2001-2000
-347
29
48
-270

Таблица 3. Баланс бензина и дизтоплива с учетом производства в Украине и остатков на НПЗ в 2001 г., тыс. мт

Нефтепродукт
Изм. ресурсов, 2001-2000
Остатки на 01.09.01
Не востребовано рынком, янв. – авг. 2001 г.
Остатки на 28.09.01

Бензины
+479
63
416
87

Дизтопливо
-270
77
347
67

Таблица 4. Расчетный уровень цен на светлые нефтепродукты в Украине при экспорте из страны в сентябре 2001 г.

Наименование товара
Цены НПЗ, грн./мт
1
2
(, (2-1)

АИ-95
1900-2100
255-280
215-220
-40/-60

АИ-92
1690-1900
220-250
205-210
-15/-40

ДТ
1380-1565
200-225
200-205
0/-20

1 – Цены НПЗ, приведенные к DAF/FOB, USD/мт.

2 – Расчетный уровень цен при экспорте нефтепродуктов из Украины на условиях поставки DAF/FOB граница Украины, исходя из конъюнктуры на европейском рынке нефтепродуктов по состоянию на конец сентября 2001 г., USD/мт.

((2-1) – Разность между соответствующими данными выбранных граф табл. 4.
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