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НОВОСТИ
КАБМИН ПРЕДЛОЖИЛ ВВЕСТИ СЕЗОННУЮ ПОШЛИНУ НА ПОДСОЛНЕЧНИК

Кабинет Министров Украины передал в Верховную Раду законопроект о введении сезонных пошлин на экспорт семян подсолнечника на уровне 9-10% вместо ныне действующей 23-процентной пошлины, которая была введена 2 октября 1999 года. Ранее Кабмин инициировал полную отмену 23-процентной пошлины на экспорт семян подсолнечника, на чем настаивает Международный валютный фонд. Однако Верховная Рада отклонила законопроект о полной отмене пошлины, после чего правительство и предложило ввести сезонные пошлины, намереваясь убедить в их целесообразности представителей МВФ.

В свою очередь представители маслоперерабатывающих предприятий, входящих в ассоциацию "Укролия", крайне негативно оценивают принятие сезонных пошлин.

УРОЖАЙ ЯЧМЕНЯ В УКРАИНЕ СОСТАВИЛ 6,9 МЛН. ТОНН 

По данным Государственного комитета статистики, в этом году агрохозяйства собрали ячменя на 8% больше, чем в 1999 г., а именно – 6,9 млн. тонн.

Специалисты объясняют рост валового производства более высокой, чем в прошлом году, урожайностью – 19,5 ц/га против 18,6 ц/га в 1999 г. – и расширением посевных площадей на 10,8% (до 4 млн. га). К тому же весной многие компании активно финансировали хозяйства, выращивающие ячмень, прогнозируя высокий экспортный спрос на эту культуру. Более чем по полмиллиона тонн ячменя собрали хозяйства Днепропетровской (620 тыс. тонн), Полтавской (510 тыс. тонн), Харьковской областей (555 тыс. тонн). Около полумиллиона тонн собрали хозяйства Донецкой области – 475 тыс. тонн, Винницкой – 425 тыс. тонн, Запорожской – 420 тыс. тонн.

Основной удельный вес валового сбора приходится на яровой ячмень – 91% общего производства.

В связи с этим крупнейшие компании-экспортеры возобновили вывоз ячменя, снизив закупочные цены на 5-10 USD до 85-86 USD/тонна, CPT. Закупочные цены на ячмень снизились также из-за падения цен в Европе в связи с высоким предложением.

УРОЖАЙНОСТЬ ПОДСОЛНЕЧНИКА В 2000 г. ВЫШЕ НА 2,2 ЦЕНТНЕРА

Как сообщили в Государственном комитете статистики Украины, по состоянию на 15 сентября сельхозпредприятия убрали около 388 тыс. га площадей под подсолнечником и собрали около 490 тыс. тонн семян. Средняя урожайность подсолнечника в нынешнем году составляет 12,6 ц/га, что на 2,2 ц/га выше по сравнению с показателем прошлого года на отчетный период (10,4 ц/га). 

По данным Госкомстата, в этом году аграрии посеяли 2888 тыс. га подсолнечника (в 1999 – 2888,9 тыс. га) и планируют собрать не менее 2,8 млн. тонн семян (урожай подсолнечника в 1999 г. составил 2,75 млн. тонн).

ХОЗЯЙСТВА НАЧАЛИ УБОРКУ КУКУРУЗЫ

Согласно информации Министерства агропоплитики, в середине сентября сельхозпредприятия приступили к уборке зерновой кукурузы. По состоянию на 15 сентября аграрии убрали 21 тыс. га (2% подлежащих уборке площадей) и намолотили 46 тыс. тонн зерна кукурузы. Средняя урожайность за отчетный период составила 22,2 ц/га. На 17 сентября 1999 г. хозяйства собрали около 85 тыс. тонн зерновой кукурузы при средней урожайности 22 ц/га.

По прогнозным расчетам специалистов Минагрополитики, урожай зерновой кукурузы в этом году должен составить порядка 3,5 млн. тонн, что практически на 100% больше по сравнению с показателем прошлого года, когда было собрано 1,7 млн. тонн (в 1998 г. урожай кукурузы составил 2,3 млн. тонн).

АГРОХОЗЯЙСТВА ПОСЕЯЛИ 39% ОЗИМЫХ

Согласно информации Министерства агрополитики, по состоянию на 15 сентября сельхозпредприятия посеяли 3,27 млн. га запланированных под посев озимых культур площадей (39% плана), в том числе на зерно хозяйства посеяли 2,62 млн. га (37%). На 17 сентября 1999 г. сельхозпредприятия посеяли 4,022 млн. га озимых культур, в том числе на зерно – 3,56 млн. га.

Всего в этом году агрохозяйства планируют посеять 8,2 млн. га озимых культур, увеличив посевные площади на 4% по сравнению с прошлым годом. Согласно данным областных управлений сельского хозяйства, аграрии планируют посеять 7,4 млн. га озимых на зерно (осенью 1999 г. – 7,1 млн. га) и 0,8 млн. га на зеленый корм (0,8 млн. га). В 1999 г. хозяйства посеяли 7,9 млн. га озимых вместо запланированных 8,5 млн. га.

ВСТУПИЛИ В ДЕЙСТВИЕ МИНИМАЛЬНЫЕ ЦЕНЫ НА САХАР

В соответствии с постановлением Кабинета Министров от 31 мая 2000 г. о регулировании рынка сахара, с 1 сентября вступили в силу минимальные цены на сахар, которые определены на уровне 2000 грн./тонна. Также, согласно постановлению, установленные квоты и минимальные цены действуют с 1 сентября 2000 г. по 1 сентября 2001 г.

В настоящее время в розничной торговле цена на сахар составляет 3 грн./кг, а средняя цена на сахар на оптовом рынке составляет 2300 грн./тонна. Операторы рынка сахара считают, что цены на него в ближайшее время останутся стабильными, а потом начнут снижаться, после появления на рынке сахара из урожая свеклы 2000 г. Государственный департамент продовольствия Минагрополитики ожидает в конце сентября – начале октября сезонное снижение цен на сахар на оптовом рынке на 10% (до 2100-2150 грн./тонна). По мнению специалистов Госдепартамента, розничные цены на сахар, скорее всего, не изменятся и сохранятся в диапазоне 2,6-3 грн./кг.

Внутренняя потребность страны в сахаре составляет 1,8-2 млн. тонн в год.

ПЕРЕРАБОТКУ СВЕКЛЫ ПЛАНИРУЕТСЯ ОСУЩЕСТВЛЯТЬ НА 140 ЗАВОДАХ

Как сообщил председатель Госдепартамента продовольствия Минагрополитики Леонид Сватков, в нынешнем сезоне переработки сахарной свеклы планируют участвовать около 140 сахарных заводов (всего в Украине насчитывается 192 завода).

В начале сентября Минагрополитики и обладминистрации предпринимали попытки сконцентрировать поставки сахарной свеклы на наиболее перспективные заводы, чтобы предприятия работали не менее 45 суток. Специалисты министерства не исключают того факта, что количество заводов, которые будут перерабатывать свеклу, может быть меньше, чем планируется. Массовый пуск заводов запланирован на конец сентября.

Вместе с тем, информагентства сообщают, что большинство сахарных заводов не могут начать работу из-за отсутствия достаточного количества газа и мазута. По словам заместителя председателя ассоциации "Укрсахар" Владимира Коднева, сахарные заводы имеют договора на поставку газа, однако большинство контрактов не выполняются либо из-за неоплаты со стороны заводов (контакты предусматривают 100-процентную предоплату), либо по причине отсутствия достаточного количества газа у трейдеров.

По словам В.Коднева, отсутствие энергоресурсов может привести к потерям сырья и снижению объемов выпуска сахара из урожая свеклы этого года. Потребность сахарозаводов в газе в этом сезоне оценивается в 549 млн. кубов, в мазуте – 450-500 тыс. тонн. Предприятия покупают газ по 52-60 USD/тонна, мазут по 630-800 грн./тонна. 

В РОССИИ ПРОИЗВОДСТВО ЗЕРНА, ВОЗМОЖНО, БУДЕТ УВЕЛИЧЕНО

По информации Министерства сельского хозяйства РФ, российские аграрии на 6 сентября собрали 52,5 млн. тонн зерна, что на 9,1 млн. тонн больше, чем было собрано в это время в 1999 г. Зерновые и зернобобовые культуры обмолочены на площади 29,2 млн. га при средней урожайности 18 ц/га (в 1999 г. на эту дату было убрано 29 млн. га, средняя урожайность – 15 ц/га). Всего в Российской Федерации в 2000 г. зерновые и зернобобовые, включая кукурузу и зерно, предстоит убрать с площади 46 млн. га.

РОССИЯ СНИЖАЕТ ИМПОРТ И ПЕРЕРАБОТКУ САХАРА-СЫРЦА

Россия снижает импорт и переработку сахара-сырца, однако, как считают эксперты, это не окажет негативного влияния на обеспечение страны сахаром. 

По данным производственно-предпринимательской фирмы "Сахар" (Россия), на 1 сентября 2000 г. на российские сахарные заводы поступило 3,9 млн. тонн сахара-сырца против 4,99 млн. тонн на аналогичную дату 1999 г. С учетом переходных запасов с прошлого сезона предприятия переработали 4,07 млн. тонн сырца, тогда как за соответствующий период 1999 г. – 4,9 млн. тонн. В результате на 1 сентября производство белого сахара в РФ составило около 4 млн. тонн по сравнению с 4,7 млн. тонн на 1 сентября прошлого года.

По данным ППФ "Сахар", переработкой сахара-сырца в этом году занималось 60 сахарных заводов (в 1999 г. – 69 предприятий).

Снижение поставок сырца и производства сахара эксперты связывают с введением с 15 июня этого года сезонной пошлины на его ввоз в размере 40%. Тем не менее, отмечают они, дефицита сахара в стране не будет. По расчетам ППФ, ресурсы сахара на будущий год с учетом переходных запасов составят более 7 млн. тонн при потребности страны в сахаре 5,2-5,3 млн. тонн в год.

УЗБЕКИСТАН ИЗ-ЗА ЗАСУХИ НУЖДАЕТСЯ В ЭКСТРЕННОЙ ПОМОЩИ

Правительство Узбекистана обратилось к международным организациям с просьбой об оказании помощи в решении неотложных проблем по преодолению последствий засухи. По информации пресс-службы Кабинета министров республики, наибольший ущерб от засухи понесла Каракалпакия, расположенная в Приаралье. Этот регион находится в зоне экологического бедствия, связанного с высыханием Аральского моря.

В девяти северных районах, а также на целинных землях юга погибли все посевы риса и 90% других продовольственных культур. Урожай хлопка-сырца в этом регионе ожидается в два раза меньше намеченного. Из-за осушения пастбищных угодий, отсутствия кормовых трав идет падеж скота. В целом ущерб составил 14,5 млрд. сумов (1 USD=291,83 сума).

КАЗАХСТАН В 2000 г. ПЛАНИРУЕТ СОБРАТЬ БОЛЕЕ 11 МЛН. ТОНН ЗЕРНА

Как сообщил вице-премьер республики Казахстан Даниял Ахметов, в 2000 г. страна планирует собрать более 11 млн. тонн зерна, в том числе 9,2 млн. тонн пшеницы. В прошлом году Казахстан собрал 14,2 млн. тонн зерна. По данным Министерства сельского хозяйства республики, в этом году зерновые культуры размещены на 12,4 млн. га против 11,3 млн. га в прошлом году.

По словам Д.Ахметова, на середину сентября зерновые в республике были убраны на площади 5,6 млн. га (39% всей уборочной площади), обмолочены – на 4,8 млн. га. При средней урожайности 9,7 ц/га получено порядка 4,65 млн. тонн зерна. 

Д.Ахметов также сообщил, что правительство считает целесообразным закупить у сельхозпроизводителей 570 тыс. тонн зерна по цене 70-75 USD за тонну в зависимости от его качества. 

БЕЛАРУСЬ ЗАВЕРШАЕТ УБОРКУ ЗЕРНА

Хозяйства Беларуси на 8 сентября убрали зерновые с 2,08 млн. га, что составляет 93% запланированного объема.

По данным управления растениеводства Министерства сельского хозяйства и продовольствия республики, с этой площади намолочено 4,8 млн. тонн зерна против 3,7 млн. тонн за соответствующий период прошлого года. Средняя урожайность составляет 23,3 ц/га, что на 6 ц/га выше прошлогоднего показателя.

По данным министерства, массовую жатву уже завершили хозяйства Гродненской и Брестской областей, где урожайность составила 32,2 ц/га и 24,8 ц/га соответственно.

Валовой сбор зерна в республике в этом году прогнозируется в объеме 5-5,5 млн. тонн против 3,7 млн. тонн в 1999 г.

ТЕМА НОМЕРА
ДАДИМ ЛИ РОДИНЕ ЗЕРНА ПОД 40 МИЛЛИОНОВ ТОНН?!

Олег МУЗЫЧЕНКО, редактор
В последние годы, сколько бы в стране ни производилось зерна, его всегда оказывалось мало. Три сезона подряд Украина собирала самые низкие урожаи, пожалуй, за последние 30-40 лет. Конечно, такая безрадостная картина никого не устраивала: ни крестьян, ни агропредпринимателей, ни госчиновников. Необходимо было что-то предпринимать и немедленно. И вот, не дожидаясь окончания уборки урожая нынешнего года и задолго до проведения сева озимых зерновых культур, правительство объявило об увеличении производства зерна в Украине до 40 млн. тонн в следующем году. И не просто объявило, а подготовило и распространило соответствующую программу под названием "Зерно Украины 2001 г.". Казалось бы, можно только порадоваться и оперативности госчиновников, которые в столь короткие сроки выдали "на гора" саму программу, и их желанию возродить былое производство зерна в стране, но… Как всегда в таких случаях возникает много разных вопросов, связанных как непосредственно с реализацией самой программы, так и с последствиями ее выполнения. В предлагаемом материале мы всего лишь попытаемся проанализировать основные положения упомянутой программы, а читателю предоставляем возможность самому сделать выводы.

"Ах, обмануть меня не сложно, я сам обманываться рад…"
В самом начале уточним, что объем производства зерна на уровне 40 млн. тонн был назван, исходя из прогнозных планов, предоставленных регионами. Правительство же определяло показатель несколько ниже – 35-37 млн. тонн, что и было изначально заложено в проекте программы "Зерно Украины 2001 г.". Между прочим, и сегодня, так сказать, полностью поддержав революционный почин регионов, госчиновники все же больше оперируют своими цифрами, что можно расценивать как своеобразную перестраховку. Все-таки одно дело во всеуслышанье заявить об увеличении вала зерна и совершенно другое дело – получить его реально. А когда есть такая возможность играть "цифирью" (разница в прогнозах составляет 3-5 млн. тонн), то при отсутствии желаемого результата можно будет артистично развести руками и легко оправдаться: мол, мы на большее и не замахивались.

В этой связи уместно процитировать слова заместителя министра агрополитики Сергея Рыжука, который на одной из своих пресс-конференций объяснил дотошным журналистам, что: "Программа "Зерно Украины 2001 г." не является директивным документом. Она лишь одобрена Кабинетом Министров, а не утверждена. В ней мы подготовили систему технологических циклов, популярно и доступно ее изложили, чтобы любой производитель зерна мог ею воспользоваться и применить ее рекомендации на практике – когда и что надо делать для того, чтобы получить требуемый вал зерна…"

Но вопрос не в том, как будет отчитываться правительство (и будет ли вообще отчитываться, ведь практика прошлых лет показывает, что высокие чиновники уходят со своих постов еще до начала "разбора полетов"), а в том – способно ли вообще наше сельское хозяйство к покорению таких высот? Ответ можно дать положительный – да, способно. За последние 25 лет Украина двенадцать раз получала урожай зерна более чем 40 млн. тонн, а во второй половине 90-х гг. – трижды добивалась показателей на уровне 34-35 млн. тонн (табл. 1).
Таблица 1. Производство зерновых культур за последние 7 лет (все категории хозяйств)


1994/95
1995/96
1996/97
1997/98
1998/99
1999/00
2000/01

(прогноз)

Посевная площадь, млн. га
13,5
14,2
13,25
15,3
14,6
13,2
13,8

Убранная площадь, млн. га
13,3
13,9
12,5
15,1
11,2
12,5
13,2

Урожайность, ц/га
26,8
24,3
19,6
23,5
23,5
19,7
18,6

Производство, млн. тонн
35,5
33,9
24,6
35,5
26,3
24,6
24,5

Выходит, что заявленные цифры вполне реальны и отнюдь не взяты с потолка. Однако и тут есть свое "но". Действительно, еще три года назад было собрано 35,5 млн. тонн зерна, но если взглянуть на динамику его производства за последние пять лет, то нельзя не заметить такой существенный момент: средняя урожайность зерновых культур за этот период неуклонно снижалась. И мы не увидим даже намека на изменение тенденции в положительную сторону. Можно отметить, что снижение урожайности за указанный период практически всех зерновых – вполне закономерный процесс, на который оказали влияние (кроме ежегодных неблагоприятных погодных условий, о чем так любят повторять из года в год чиновники) сразу несколько взаимосвязанных факторов. А именно: несоблюдение, а порой и полное отсутствие технологии землепользования в агрохозяйствах, к чему относится и нарушение технологии севооборота, и активное использование эродированных и прочих малопродуктивных земель, и сокращение использования органических и минеральных удобрений, средств для химической мелиорации грунтов и т.д. В итоге за несколько лет произошло значительное снижение продуктивности сельскохозяйственных земель. Они просто-напросто истощены. Восстановить их плодородие на нормальном уровне за 1-2 года представляется маловероятным. Кроме этого, на снижение урожайности, а значит и на снижение валового производства зерна, повлияли и такие факторы, как: нарушение оптимальных сроков сева и уборки; использование низкокачественных семян так называемой "массовой репродукции" (данный термин применили специалисты Минагрополитики); сокращение использования средств защиты растений от вредителей, болезней и сорняков; сокращение посевных площадей; катастрофический износ материально-технической базы и отсутствие новой современной сельхозтехники в хозяйствах. Стоит ли говорить о том, что данные факторы непосредственно связаны с проблемой неудовлетворительного кредитно-финансового обеспечения сельскохозяйственных предприятий, большинство из которых (кроме миллионных долгов) собственными оборотными средствами не располагают.

Наши потребности… 

Естественно, в Министерстве агрополитики все перечисленные выше проблемы давно и хорошо известны и, тем не менее, правительство уверено в том, что уже в следующем году можно добиться значительных успехов в производстве зерна. Все-таки на основании чего, хочется спросить?

Уверенность в своих прогнозах правительству придает тот факт, что впервые за последние несколько лет погодные условия в июле–августе текущего года способствовали накоплению влаги в почве, что позволяет крестьянам ускорить подготовку площадей под сев озимых культур, а также увеличить посевные площади озимого клина. Специалисты Минагрополитики скрупулезно подсчитали сколько и чего понадобится для того, чтобы достичь прогнозируемого производства, расписав все для каждого региона в отдельности. Подсчитали они и предполагаемый доход, который смогут получить аграрии в результате соблюдения всех рекомендаций специалистов. Так, при валовом сборе зерна в 40 млн. тонн только валютная выручка от экспорта зерна предположительно составит около 1,2 млрд. USD. Но не будем рассуждать о прибылях, ведь до сбора урожая еще далеко, а рассмотрим все же основные положения программы.

Честно говоря, ничего нового в них вы не найдете. В программе всего-навсего изложены прописные истины по соблюдению требований технологии выращивания зерновых и других культур, о чем и так практически ежегодно напоминается аграриям всеми – от ученых Академии аграрных наук до специалистов сельского хозяйства областных и районных уровней. Однако в нынешней ситуации сельхозпроизводители не в состоянии выполнить эти требования по целому ряду объективных и субъективных причин.

Но программа написана, и ее надо постараться реализовать. Так, для усовершенствования и оптимизации землепользования предлагается сократить общую площадь пахотных земель на 8,6 млн. га. То есть изъять из активного оборота малопродуктивные и эродированные земли, на которых в дальнейшем будут созданы общественные луга и пастбища. Относительно структурных преобразований можно сказать, что в целом посевные площади под зерновыми культурами по Украине, по мнению специалистов, должны составить около 15 млн. га. В частности, посевы озимой пшеницы должны занимать порядка 6 млн. га; озимого ячменя, ржи и тритикале – 1 млн. га; ярового ячменя – 3,2 млн. га, зерновой кукурузы – 1,5-2 млн. га; гороха – до 1,4 млн. га; овса – 0,7 млн. га; проса и гречихи – 0,8 млн. га. Таким образом, при общей площади посевов зерновых культур в 15 млн. га и при средней урожайности на уровне 24-26 ц/га можно будет получить вал зерна в 37-40 млн. тонн. Но чтобы достичь такой урожайности, сельхозпроизводителю необходимо иметь хотя бы на уровне минимальной потребности: высококачественные семена (в особенности озимых культур), минеральные удобрения, средства защиты растений, а также в необходимом количестве современную сельскохозяйственную технику (в основном, это касается зерноуборочных комбайнов). 

Специалисты подсчитали, что под урожай 2001 г. потребность в минудобрениях составит порядка 1,1 млн. тонн действующего вещества NPK на общую сумму 1,9 млрд. грн., а в средствах защиты растений – 12,5 тыс. тонн на сумму 911,3 млн. грн. Потребность в посевном материале находится на уровне около 4 млн. тонн высококачественных семян, в том числе озимых культур – около 2 млн. тонн. Как считают в Минагрополитики, агрохозяйства в основном сами смогут обеспечить себя семенами, хотя для приобретения недостающего количества семян озимых культур требуется более 130 млн. грн. (табл. 2). 
Таблица 2. Производство зерна и потребность регионов в минеральных удобрениях и средствах защиты растений согласно программе «Зерно Украины-2001 г.»


Производство зерна в 2001 г. (все категории хозяйств)
Минеральные удобрения
Средства защиты растений
Потребность в семенах под урожай 2001 г.


Площадь,

тыс. га
Урожайность, ц/га
Валовый сбор, тыс. тонн
Потребность, тыс.тонн д.в.
Стоимость, млн. грн.
Потребность, тонн
Стоимость, млн. грн.
Необх. закупить, тыс. тонн
Стоимость млн. грн.

АР Крым
541
22,8
1233
40,7
72,6
1166
50,38
4,0
5,85

Винницкая
820
30,8
2526
61,7
110
1407
122,94
0
0

Волынская
280
22,9
641
21,1
37,6
480
41,94
1,0
1,05

Днепропетровская
930
30,0
2790
70,0
124,8
456
45,69
0
0

Донецкая
720
28,3
2037
54,2
96,6
385
21,47
12,0
2,25

Житомирская
460
25,4
1168
34,6
61,7
215
11,12
4,0
6,3

Закарпатская
75
30,0
225
5,6
10,1
52
2,84
1,0
0,3

Запорожская
947,3
22,2
2099
71,3
127,1
505
28,44
0
0

Ивано-Франковская
140
30,0
420
10,5
18,8
179
14,1
5,0
6,45

Киевская
595
32,0
1904
44,8
79,85
224
12,41
0
0

Кировоградская
785
26,2
2056
59,1
105,3
466
25,53
0
0

Луганская
580
20,3
1177
43,6
77,8
1091
55,9
40,0
59,85

Львовская
300
25,0
750
22,6
40,3
293
22,1
3,0
2,3

Николаевская
730
25,0
1825
54,9
97,9
825
58
5,0
6,0

Одесская
985
31,8
3123
74,1
132,2
421
23,68
0
0

Полтавская
860
31,6
2717
64,7
115,4
376
20,3
20,0
2,94

Ривненская
280
19,3
540
21,1
37,6
176
9,77
0
0

Сумская
610
27,8
1695
45,9
81,8
344
18,39
1,0
0,75

Тернопольская
440
29,1
1091
33,1
59
276
15,07
2
1,8

Харьковская
810
29,4
2381
61,0
108,7
1535
191
28,0
33,34

Херсонская
820
27,0
2214
61,7
110
622
34,86
0
0

Хмельницкая
550
27,3
1501
41,4
73,8
507
46,22
2,0
2,25

Черкасская
618
32,1
1984
46,5
82,9
248
23,91
0
0

Черновицкая
145
27,8
403
10,9
19,5
99
5,46
2,0
3,0

Черниговская
600
25,0
1500
45,2
80,5
176
9,81
0
0

Всего
14621,3
27,4
40000
1100,3
1962,2
12524
911,3
103
134,5

Также в программе подсчитано, сколько понадобится средств для ремонта и закупки сельхозтехники и запчастей к ней. Только на приобретение сельхозтехники предусматривается потратить 4,5 млрд. грн., в частности, на закупку 8 тыс. тракторов, 4,8 тыс. зерноуборочных комбайнов, 2 тыс. плугов и другой техники. Не забыли специалисты и о нефтепродуктах, потребность в которых для посева и уборки урожая 2001 г. определена на уровне около 2,4 млн. тонн, в том числе дизтоплива – около 1,83 млн. тонн и автобензина – около 0,52 млн. тонн. Общая сумма затрат на топливо – 3,2 млрд. грн. или 595 млн. USD (данный расчет сориентирован на курс 5,4 грн. за 1 USD). 

Таким образом, исходя из расчетов Минагрополитики, и о чем уже неоднократно говорили высокопоставленные чиновники, для реализации программы "Зерно Украины 2001 г." общие затраты на проведение весенне-посевной кампании и уборочных работ определены на уровне 10 млрд. грн. Осталось лишь выяснить: где их взять? 

…И наши возможности

На этот вопрос программа ответа не дает. Самое большее, на что способно правительство – это "выбить" средства (если получится) в государственном бюджете: на развитие Государственного лизингового фонда (предполагается использовать 300 млн. грн.), для кратко- и долгосрочного кредитования аграриев (300 и 500 млн. грн. соответственно), для создания Государственного семенного страхового фонда (100 млн. грн.), для залоговых закупок зерна государством (около 1,2 млрд. грн.), на химическую мелиорацию земель (250 млн. грн.) и другое. Общие финансовые затраты, предусмотренные правительством для реализации программы, составляют 2,5 млрд. грн., в том числе на возвратной основе – 2,1 млрд. грн. Но, по словам Сергея Рыжука, "чистых денег" в госбюджете должно быть не более 300 млн. грн. (3% от необходимых средств). Правда, хочется заметить, что не стоит обольщаться насчет всех этих сумм, поскольку денег в бюджете, как правило, хронически не хватает, и дают их столько, сколько могут дать. При этом государство постоянно напоминает всем, что никоим образом не будет участвовать в кредитовании аграриев, как это практиковалось в предыдущие годы. Так что производителю снова остается надеяться на самого себя и самому изыскивать средства и ресурсы, в частности, обращаясь за финансовой поддержкой к представителям частного капитала. 

Но проблема не только в этом. Говоря о том, что аграрии имеют достаточно посевного материала, следует уточнить, что кондиционные семена составляют только 1/3 от необходимой потребности. И хотя на отечественном рынке имеется достаточное количество элиты и семян высших репродукций, все же, по мнению Сергея Рыжука, лучшими семенами нынешней осенью будет засеяно до 75% прогнозируемых площадей озимого клина. Сложной остается и ситуация с обеспечением средствами защиты растений, значительная доля которых поставляется в Украину по импорту, тогда как отечественные предприятия простаивают. Однако в этом случае правительство надеется, что за столь короткое время не только удастся наладить выпуск пестицидов в стране, но и поставить и реализовать их на внутреннем рынке в запланированных объемах. Возможно, так оно и будет. Хотя и тут не понятно, каким образом это будет достигнуто.

Возникнут проблемы и с поставками минудобрений в заявленных объемах. В последние годы хозяйства приобретали их в количестве на уровне 350-370 тыс. тонн. 

А о сельскохозяйственной технике (в особенности, зерноуборочной) вообще говорить не приходится. Отечественная отрасль сельхозмашиностроения сможет поставить к уборке 2001 года не более 300 зерноуборочных комбайнов, тогда как, по мнению специалистов, ежегодная потребность в обновлении тракторно-комбайнового парка составляет 3-5 тыс. машин. И хотя рассматривается вопрос возможности закупок 4-4,5 тыс. комбайнов в России, сразу отметим, что таких поставок ни россиянам, ни украинцам не осилить. Да и на какие "шиши", спрашивается? Неужели Украина уже полностью расплатилась за закупленную технику в 1995-98 гг. в той же России, Германии и США. И еще один нюанс, о котором также надо сказать, – это предполагаемая стоимость светлых нефтепродуктов в следующем сезоне. Честно говоря, и нам хотелось бы, чтобы курс доллара оставался на сегодняшнем уровне, а стоимость нефтепродуктов не повышалась. Только это уж никак не зависит от наших желаний. На мировом рынке уже сегодня цены на нефть уверенно ползут вверх, и когда они остановятся, никто не скажет.

Так что же мы имеем: программу действий или все-таки декларацию возможностей и перспектив? Скорее второе, чем первое. По словам генерального директора Украинской зерновой ассоциации Владимира Клименко, увеличить производство зерна в следующем году даже на 10 млн. тонн для Украины просто нереально. "Программа всем хороша, – говорит В.Клименко. – Кроме того момента, что не указаны источники ее финансирования. Заявлять об увеличении вала зерна более чем на 15-16 млн. тонн, когда не решен ни один вопрос с проведением осенней посевной кампании, – это значит, что какие бы потом ни принимались экстренные меры, 40 млн. тонн у нас не будет. Дай Бог, чтобы мы добавили 3-5 млн. тонн". Аналогичное мнение высказывают и руководители ряда ведущих коммерческих компаний и фирм, которые непосредственно работают на зерновом рынке страны, занимаясь производством и переработкой зерна, поставками материально-технических ресурсов и других сопутствующих товаров в АПК. Кроме того, большинство из них указывают еще на один момент данной программы: кто сказал, что резкое увеличение производства зерна и заявленное увеличение объемов его экспорта из страны (в программе говорится о предполагаемом уровне экспорта в объеме до 9 млн. тонн зерна) будут способствовать стабилизации ситуации на украинском зерновом рынке. По мнению многих зернотрейдеров, если на рынок выбросить в два раза больше товара (в данном случае речь идет о зерне), то это может в свою очередь привести к обвалу цен. "Я полагаю, – сказал Владимир Клименко, – что государству не пошло бы на пользу увеличение производства зерна вот таким рывком. Это может не только дестабилизировать внутренний рынок, но и снизить рентабельность производства зерна. Но, уверяю, что этого не произойдет по многим причинам, главная из которых – отсутствие финансовых ресурсов".

АКТУАЛЬНОЕ ИНТЕРВЬЮ
И ХЛЕБА ГОРБУШКУ – И ТУ ПОПОЛАМ

Леонид ПАВЛОВ, журналист
ГАК "Хлеб Украины" и Государственное агентство по управлению государственным материальным резервом (Госрезерв) – крупнейшие "игроки" на зерновом рынке Украины, выступающие от имени государства. Но, как и в известном оркестре, "в товарищах согласья нет", и здесь игра на лад не идет: что хорошо для одного, для другого оказывается абсолютно неприемлемым. Причем высшее руководство державы ни одного из оппонентов открыто не поддерживает, а, подобно китайской обезьяне, невозмутимо взирает на конфликт со своей горы.

Чтобы лучше разобраться в позициях сторон, журнал "АГРО ПЕРСПЕКТИВА" предоставил слово директору Торгового дома ГАК "Хлеб Украины" Александру ЗАХАРЕНКО и председателю Госрезерва Евгению ЧЕРВОНЕНКО.

Александр ЗАХАРЕНКО:

– Торговый дом ГАК "Хлеб Украины" был основан два года назад как дочернее предприятие ГАК "Хлеб Украины" с коммерческим, так сказать, уклоном. Сейчас он является одним из самых активных субъектов украинского зернового рынка, а также рынков круп, муки и мучных изделий. Наша задача – как можно больше заниматься рыночными отношениями: торговать, осуществлять закупку и просто влиять на рынок зерна через биржи и те предприятия, которые подчиняются ГАК. Ибо получалось так, что компания имела около 70 хлебоприемных пунктов, и каждый из них регулировал цену сам. Теперь Торговый дом выступает как стабилизатор цен, и никто – ни комбинаты хлебопродуктов, ни элеваторы – не имеет права опускать их ниже определенного уровня. То есть мы ориентируем всех на свою цену.

Мы являемся также продавцом товаров, которые выпускают наши производственные предприятия: это и различные крупы, и мука, и макароны, и сырье для производства всего этого. Часто эти предприятия затовариваются и не знают, куда девать свою продукцию. Поэтому мы здесь, в центре, изучаем рынок, проводим маркетинговую работу и совместно работаем над проблемами реализации.

К маю нынешнего года наши перерабатывающие предприятия ощущали очень большой дефицит зерна. Это был настоящий голод на сырье. Чтобы его преодолеть, мы закупали зерно за границей – в России, Венгрии, Чехии – и, таким образом, помогали нашим предприятиям производить муку. Поэтому принятая в начале года квота на ввоз зерна оказалась очень большим подспорьем: она позволила переработчикам выпускать более дешевую продукцию и сохранить рынок хлеба. Ведь посмотрите: большой дефицит зерна на цене хлеба существенным образом не сказался.

– Александр Григорьевич, как бы вы прокомментировали ход уборки и урожай нынешнего года?

– Нынешняя страда проходила в очень тяжелых природно-климатических условиях. Из-за этого она задержалась почти на месяц. Эти же природные условия наложили свой отпечаток и на качество зерна: в результате мы получили его худшим, чем рассчитывали.

Урожай "на корню" к моменту начала уборки был прекрасный. Но только земледельцы вышли в поле, только началась страда – пошли дожди, которые не прекращались три-четыре недели. Они и не дали развернуть уборку массово. А у пшеницы есть такое свойство: когда она достигла физической зрелости, ее нужно немедленно собрать. Если хлеб стоит в поле, то в нем начинается так называемый "отток качества", то есть оно теряет показатели клейковины, стекловидности и так далее.

Поэтому итог нынешней страды имеет такой вид: по валу зерна, по сравнению с прошлым годом, 

Украина плюсует. В особенности это видно на Черкасщине, Киевщине; также более или менее нормально уборка прошла в Крыму. Однако хотелось бы, чтобы продовольственная группа была более качественной. Мы в этом году в продовольственную группу будем переводить зерно даже из 6 класса. Пускать на продовольствие лишь 3 класс – это глупо. Его нужно смешивать с низшими категориями и создавать мукомольные партии. 

Таким образом, урожай у нас есть, и, я думаю, что пшеницы в Украине хватит.

– Прокомментируйте, пожалуйста, нынешние цены на зерно. Ведь такого еще никогда не было, чтобы в период уборки цена на пшеницу внутри Украины превышала мировую.

– Я считаю, что это очень большое подспорье для производителей сельхозпродукции и инвесторов, которые пришли в сельское хозяйство. Цена подходит производителям, она как раз такая, как нужно для работы на земле.

Известно, что накануне уборочной кампании Президент Украины подписал Указ "О неотложных мерах по стимулированию производства и развитию рынка зерна", было подписано и правительственное Постановление о залоговой его закупке. Поэтому те цены, которые существуют на сегодняшний день, выше европейских. Но если внутри государства по таким ценам спрос имеется, то почему они у нас должны снижаться? Мы не должны понижать цену, поскольку на сегодня и энергоресурсы, и вообще затратная часть производства очень большие. И если мы цену снизим, то снова загоним сельское хозяйство в тупик. А нынешняя цена дает возможность производителям вспахать, подготовить площади к севу, посеять, закупить средства защиты растений и минеральные удобрения.

Поэтому 750-800 грн. за тонну – цена для пшеницы хорошая. И не падает она потому, что позади стоит как стабилизатор залоговая закупка зерна.

– Залоговая цена, как известно, составляет 420 грн./т, что значительно меньше текущих рыночных цен. Так сдают ли производители пшеницу в залог?

– Кто не хочет потерять, тот сдает. Это вопрос комплексного подхода, ибо здесь так: вы сдали – и зерно ваше, оно не реализовывается; но если вы пшеницу продали – все, у вас уже нет продукции. И неизвестно, какой цена будет через пять месяцев. 

– То есть, вы считаете, что она еще возрастет?

– Я считаю, что в этом году в Венгрии – неурожай, в Молдове, Польше – тоже. Пострадала от весенних заморозков Беларусь: там вымерзло около 200 тысяч гектаров зерновых. Россиянам нужно будет миллионов 10 зерна покупать. Есть и другие регионы, где крайне необходимо как фуражное, так и продовольственное зерно. Поэтому я не думаю, что цена будет падать.

– Тем не менее, в Европе цены на сегодня остаются более низкими. Так почему бы нашим переработчикам сырье покупать не у собственных производителей, а дешевле – по импорту?

– И они покупают. Сейчас пошло новое веяние: покупать муку, поскольку на нашем рынке она стоит 1500 грн./т, а ввезенная из России – 1300 грн./т.

Тем не менее, я считаю так: каждое государство должно свой внутренний рынок защищать. Как это делают в высокоразвитых странах. Там есть цены внутреннего рынка – самые высокие, которые дают возможность поддержать собственного производителя, и есть цены для иных стран.

Наша нынешняя цена объясняется еще и тем, что осталось крайне мало производителей, которые могут выращивать пшеницу "по умному". У людей нет средств, чтобы выдерживать технологию. У нас нет движения вперед ни в семеноводстве, ни во внесении минеральных удобрений: согласно статистике, вносим их в 10 раз меньше, чем было во времена СССР. Практически не применяются гербициды. 

А откуда же брать средства? Они могут прийти только из этой внутренней цены на сельхозпродукцию. Иного не дано.

– Цена товарного зерна всегда определяла цену семян. Доступным ли для хозяйств будет теперь посевной материал?

– У меня есть расчеты, которые показывают: затраты на выращивание 50 ц/га пшеницы превышают затраты, закладываемые под 25 ц/га, лишь на 40 USD. И я уверен, что при нынешней цене на зерно хозяйства смогут эти 40 USD изыскать. Просто за последние годы эти вот демпинговые цены и теневые коэффициенты настолько закабалили сельхозпроизводителей, что они не имели возможности и думать о технологиях, а думали лишь о долгах.

Поэтому государство должно заниматься безопасностью нашего хлеба, нашего производителя. Оно должно быть гарантом того, что когда производитель взял кредит, то в дальнейшем цену на зерно не снизят до 50 USD за тонну 3 класса. Будет хотя бы залоговая закупка, которая даст возможность погасить этот кредит в любое время.

– Недавно правительство подарило нам новую надежду, одобрив программу "Зерно Украины 2001 г.". В ней записано, что в следующем году Украина соберет зерна 35-40 млн. тонн. Учитывая нынешний и прошлогодний урожаи – цифра масштабная. А реальная ли?

– Мы с председателем правления ГАК "Хлеб Украины" Иваном Ришняком принимали участие в расширенном заседании Кабмина на Чернечей Горе, где вопрос о зерне 2001 г. стоял очень остро. И премьер, и министр агрополитики подчеркивали, что в землю нужно вкладывать деньги: ни много – ни мало, для выполнения программы понадобится 2,5 млрд. грн.

Программа эта многоаспектна. Существующие цены на зерно уже позволяют заложить базу на следующий год. По последним статистическим данным, подготовили землю к осенней посевной кампании мы вдвое быстрее, чем в прошлом году. То есть, сегодня у хозяйств есть все возможности, чтобы купить дизтопливо, другие ресурсы, выполнить необходимые работы. И это уже является фундаментом к выполнению программы.

Но нужно еще найти высококачественный посевной материал. Сегодня его недостает по всем регионам. Поэтому перед Академией наук была поставлена задача, чтобы наука – и ее будут поддерживать финансово – занялась селекционными проблемами, семеноводством, вопросами подготовки нужных репродукций. К сожалению, предприятий, способных качественно готовить семена зерновых к севу, в Украине сегодня мало.

Также очень мало украинские предприятия выпускают средств защиты растений. Препараты на нашем рынке должны быть отечественными, а не теми, которые завозятся сюда.

Следовательно, сегодня есть все возможности, чтобы эту программу выполнить. Однако самое главное в ней – обеспечение как материально-техническое, так и финансовое. Сельхозпроизводители сейчас имеют возможность нормально работать с банками и брать кредиты: на 50% – за счет государства и на 50% – за счет своих внутренних ресурсов. Я считаю, это нормально. Такого еще не было в истории. По моим оценкам, таких кредитов в этом году было выдано где-то на полмиллиарда.

Поэтому, если принять во внимание старт программы, темпы, то у нас может получиться все.

Евгений ЧЕРВОНЕНКО:

– Закупка зерна нового урожая в государственный резерв проходит медленнее, чем я предполагал. Мы закладываем пшеницу 3-4 классов, рожь. Коллегия рассматривает вопрос о целесообразности скупки за привлеченные средства ячменя и фуража. И, возможно, подсолнечника: для переработки и закладывания в государственный резерв подсолнечного масла. Выбираем комбинаты, которые в этом году принимали участие в наших тендерах и предлагали лучшие условия переработки. Таких предприятий будет немного – чтобы их мощности загрузить максимально и себестоимость масла сделать наименьшей. 

Однако точных цифр я называть не собираюсь по той причине, что на рынке скупки идет очень жесткая борьба, прежде всего с ГАК "Хлеб Украины". ГАК спекулирует президентским Указом, но собственных денег у них нет. Подчеркиваю: никто "Хлебу Украины" денег не дает. Они банкроты, и об этом все знают. Во многих областях это могут подтвердить наши комбинаты. Действует схема, согласно которой ГАК, размахивая Указом, скупает зерно и тут же перепродает его коммерсантам, которые давали деньги. "Хлеб Украины" не выполняет постановление правительства и прямое указание Виктора Ющенко о передаче девяти КХП в управление Госрезерву. Они продолжают вынашивать идею своей приватизации. Кроме того, нам не позволяют проверить наличие зерна, лежащего на предприятиях ГАК. Пусть меня снимут, но на этот бред я больше смотреть не могу.

Госрезерв готовит вынести на рассмотрение Совета безопасности и обороны вопрос о том, что ему не дают рассчитываться за хранение зерна и мобилизационного резерва. Зерно лежит примерно на 500 частных элеваторах, кроме госрезервовских, и не платить за его хранение – преступно. На многих элеваторах из-за отсутствия проплат идет самозахват зерна, причем, безусловно, самозахватчики берут цену прошлого года. Мы передаем все дела в органы, однако я ставлю этот вопрос политически. Есть очень много предприятий, которые честно хранят зерно Госрезерва, но не отдают его без расчета. И они правы, поскольку затрачены труд, электроэнергия. Мы уже дважды сконцентрировали по 30 млн. грн., чтобы рассчитаться за хранение, но Минфин не дает нам этого сделать, несмотря на многократные поручения премьера. Я считаю, что это мина замедленного действия. Государство должно отвечать за свои обязательства.

Второй причиной медленных темпов закупок являются несуразно высокие цены. Но дороже 750 грн. за тонну Госрезерв покупать не будет. По нашим расчетам, это предельная цена импорта. Мое мнение таково: цена не может быть выше мировой, плюс стоимость доставки и растамаживания. То есть, если в прошлом году они продавали зерно по 30 USD, а остальное оставалась в оффшорах, то сегодня скупать по 1000 грн. я не буду. 

О темпах заготовки тяжело говорить еще и потому, что документальное количество зерна не отвечает истине. В моем понимании, причинами этого являются коррозия морали и хищения. Я это выяснил, когда реализовывал результаты тендеров: зерна на многих предприятиях не было в наличии. Лидер хищения государственного зерна – ГАК "Хлеб Украины", их элеваторы. 

Мы активизировали работу по возвращению долгов по постановлению №1953. Уже возвращается очень много. Сопротивление встречаем колоссальное. Определенные силы лоббируют создание структуры, которой бы передали все долги сельского хозяйства для реструктуризации. Минэкономики и мы выступаем против: это дорога в прошлое.

– Какова, по вашим оценкам, реальная величина урожая зерновых в этом году?

– Я не разделяю оптимизма ни вице-премьера, ни министра агрополитики по поводу урожая. Продовольственной пшеницы очень мало. Не хочу делать прогнозов, но существующая цена и количество продовольственной пшеницы нас не устраивают. Мнение трех самых больших зерновых операторов, с которыми мы работаем, – Группа компаний "Объединенная зерновая", "Агроинвестгруппа", "Одесский каравай" – все завышено, особенно по зерновым.

Мы считаем также, что крестьяне хлеб придерживают – ждут реальной цены. Они растеряны. И будут держать сколько смогут, так как нагнетание истерии с этой несуразной ценой провоцирует удержание зерна.

Поэтому сегодня экономически выгодно не ждать, пока изменятся цены, а покупать зерно. И, прежде всего, в Казахстане, где оно самое дешевое. Мотивируя Законом, Минагрополитики говорит, что Госрезерв не имеет права покупать зерно за границей – хорошо, его купят наши уполномоченные операторы: кто из них предложит Госрезерву самую выгодную цену внутри Украины, тот и чемпион. Я не дам бесконтрольно тратить государственные деньги. 

Впрочем, если кто-нибудь возьмет на себя персональную ответственность, что цена на хлеб не пойдет вверх, то Госрезерв не будет вести переговоры с заграницей. Главное сегодня – не допустить паники и роста цен, так как в конечном итоге это ляжет на стоимость хлеба. И Госрезерв сделает все, чтобы цену стабилизировать.

– Работает ли введенный в этом году механизм залоговой закупки зерна?

– Как я и предвидел, этот механизм, к сожалению, не пошел. Он может работать, когда на рынке есть излишек. Во-вторых, у крестьян нет доверия к ГАК "Хлеб Украины". Незначительное количество – о нем даже нечего говорить – по залоговой ценой взяли, но... Механизм этот хороший, прогрессивный, и он будет работать со следующего года, если сеять и убирать начнут реальные собственники, без административного вмешательства.

– Каковы сегодняшние тенденции на мировом рынке зерна?

– В Казахстане в прошлом году урожай составил 16 млн. тонн, в этом можно ожидать 12 млн. По нашим оценкам, Россия закупит около 2-2,5 млн. тонн. Меньше собрано и в Европе. Тем не менее, в мире в целом зерно есть. Поэтому я прогнозирую, что мировая цена будет немного выше прошлогодней, но никакой паники ожидать не следует.

– Что вы думаете относительно программы "Зерно Украины 2001 г."?

– Даже не хочу об этом говорить. Это очередная попытка аграрного лобби наложить руку на 10% государственного бюджета в размере 4,6 млрд. грн. То есть, снова эти уколы коррупции. Я уже предлагал им: придумайте новую схему. По моему мнению, базисом программы должно стать воплощение в жизнь реформы и как можно быстрейшее утверждение Земельного Кодекса. А также создание ипотеки. Никаких других лекарств в мире не существует, если мы, конечно, любим эту страну. Пока земля не будет предметом залога – все "в пользу бедных".

Я категорически против торгово-кредитной компании. Первым пунктом здесь звучит бесплатная передача имущества ГАК "Хлеб Украины", то есть государственного, частной торгово-кредитной компании. Это очередная старорежимная попытка украсть лучшие элеваторы, а долги оставить любимой родине. Относительно "Хлеба Украины" вижу единственное решение, о котором говорил всегда: международный аудит, создание прозрачного менеджмента в управлении – ведь сейчас там профессионалов-рыночников нет. И после аудита, сохранив целостный комплекс и оставив государству 51%, остальное продать на открытых торгах. 

Поэтому, чем быстрее состоится реальная приватизация, тем быстрее программа "Зерно Украины-2001 г." приблизится к истине. Для того, чтобы иметь такие результаты, нужно внести удобрения, вовремя посеять и убрать. Считаю, без частного капитала этого не будет: кому он поверит и даст ресурсы, там и будет урожай.

ПТИЦЕВОДСТВО
О КУРОЧКЕ РЯБЕ И ЗОЛОТЫХ ЯЙЦАХ

Елизавета СВЯТКИВСЬКА, обозреватель

В птицеводстве, как, впрочем, и во многих других отраслях АПК Украины, резкий спад производства начался лет десять назад. Достигнув самых низких показателей в 1997 году, этот спад все же прекратился. На рынке появились частные фирмы, которые начали работать с птицефабриками. А с 1998 года на ряде фабрик был отмечен даже рост производства. И хотя, по данным Производственно-научного объединения "Укрптицепром", прошлый год с убытками закончили 68% птицеводческих хозяйств, в отрасли все же наметились положительные тенденции. В птицеводческую отрасль начали вкладывать свой капитал отечественные и зарубежные инвесторы. Многие руководители фабрик уже вполне осознали, что не только деньги определяют результат, но также определенные знания и умение работать в рыночных условиях, да и сам рынок еще предстоит сформировать. 

Что было и что есть

В Украине за прошедшие десять лет производство как мяса птицы, так и яиц сократилось приблизительно в три раза. Как считают руководители ряда птицеводческих предприятий, начало кризиса предопределила ориентация всей инфраструктуры птицеводства и кормовой промышленности страны на союзный (в основном российский) рынок. В результате разрушения экономических связей продукцию комбикормовых заводов стало невыгодно поставлять в Россию, страны Азии и Балтии. Тут сказалось и увеличение стоимости товара из-за длительных перевозок, и отсутствие налаженных отношений, и неумение руководства работать в сложившихся условиях. Естественно, что комбикормовые заводы начали приходить в упадок. У них накапливались долги перед сельхозпредприятиями. К тому же, располагая громадными производственными мощностями, заводы практически не имели рынка сбыта для своей продукции. Пришлось работать не на полную мощность, причем затраты все время росли, увеличивая себестоимость единицы продукции, а нерегулярность закупок и невысокое качество исходного сырья ухудшали качество комбикормов.

Между тем специалисты ПНО "Укрптицепром" высказывают несколько иную точку зрения, полагая, что главной причиной упадка комбикормовой отрасли является резкое сокращение валового производства зерна в Украине. А сокращение объемов производства птицефабрик произошло из-за того, что на предприятиях просто начали вырезать поголовье птицы. Комбикормовые заводы вовсе не потеряли прежние рынки сбыта, поскольку, по мнению руководства "Укрптицепрома", заводы и до развала Союза работали только на отечественные птицефабрики.

Не углубляясь во все подробности кризиса, можно прийти к выводу, что комбикормовые заводы обрубили сук, на котором сидели, удерживая высокую цену на продукцию, при этом ухудшая ее качество. Они не сумели сохранить своего покупателя. А дальше, как говорит директор ООО "Славяне" Сергей Богородченко, пошла цепная реакция: некачественные и дорогие корма привели к ухудшению качества поголовья кур, что повлекло за собой спад в производительности и привело к отсутствию оборотных средств и низкой прибыли (или к убыткам) птицехозяйств. И уже потом пошли неплатежи за полученные корма комбикормовым заводам, у которых катастрофически не хватало средств для стабильных плановых закупок сырья для производства кормов.

На этом круг не замкнулся. Отсутствие оборотных средств не позволило птицефабрикам проводить плановый ремонт и замену оборудования. Через несколько лет техника совершенно придет в негодность. К примеру, сегодня практически полностью отсутствуют заказы у завода "Нежинсельмаш", который выпускает специальное оборудование для птицефабрик. Если он окончательно остановится, то у предприятий не останется выбора, кроме как закупать оборудование по импорту.

Еще одна причина упадка отрасли – потеря птицефабриками доверия клиентов. По словам С. Богородченко, немногие предприятия выполняли свои обязательства, а при отсутствии стабильных партнеров любой бизнес, как говорится, становится нестабильным. 

К тому же просрочки выплат по кредитам влекут за собой и недоверие банка, а для птицеводства финансирование просто жизненно необходимо. Как объяснил С. Богородченко: "Дефицит оборотных средств регулируется только четко спланированным бизнес-планом на год. Птицеводство – это рентабельное производство, но цены на яйца и корма подвержены резкому сезонному колебанию. Есть периоды, к примеру, начало весны, когда цены на яйца минимальны, а затраты на покупку зерна для кормления птицы – максимальны. Неравномерность доходной части приводит к потребности в дополнительном кредитовании. А наши фабрики потеряли эту возможность, даже не поняв, почему так случилось".

Как видим, кризис в отрасли – объективная закономерность. И, по мнению ряда специалистов, определенной стабильности на данном рынке не наблюдалось также потому, что операторы стремились к быстрому получению прибыли. По словам С. Богородченко, если бы операторы чувствовали, что партнерские отношения необходимо беречь и передавать их чуть ли не по наследству, то такого беспорядка, как сегодня, не было бы. "Главная причина отсутствия рынка в Украине, – говорит он, – это непонимание того, что партнерские связи необходимо восстанавливать, а многие стараются выехать за счет других. Но ведь богатым среди бедных не будешь". 

На происходящую стагнацию можно было повлиять, попытаться каким-то образом приостановить спад в отрасли, однако желающих это сделать не нашлось. ПНО "Укрптицепром", которое должно было выполнить объединяющую и координирующую функции, наладить связи между поставщиками зерна, кормов, вакцин и оборудования, по мнению директора фирмы ООО "Славяне", этого не сделало. В свою очередь специалисты "Укрптицепрома" считают, что вины их в этом нет, так как без дотаций со стороны государства что-либо сделать невозможно. Заместитель генерального директора ПНО "Укрптицепром" Владимир Семена утверждает, что их объединение ежегодно подавало на рассмотрение Верховной Рады около 10-12 законопроектов, направленных на стабилизацию ситуации в отрасли, но они не принимались во внимание ни правительством, ни парламентариями. 

И тем не менее, большинство операторов данного рынка считает, что сегодня для их работы сложились практически идеальные условия. В отрасль начали вкладывать средства частные фирмы и предприятия, поступает и банковский капитал. По их мнению, птицеводство не только одна из наиболее сохранившихся отраслей в пищевой промышленности, но и по-прежнему наиболее прибыльная. Напротив, специалисты "Укрптицепрома" и некоторых нерентабельных птицехозяйств категорически возражают против этого утверждения, поскольку, по их словам, отрасль находится в глубоком упадке.

Фабрики меняют собственника

Еще в 1998 году на птицефабриках началась постепенная смена формы собственности и установление сотрудничества с частными фирмами. Но активно этот процесс пошел только в нынешнем году. 

Справка. Структура птицеводства в Украине выглядит следующим образом: институт птицеводства, племенные птицезаводы, племенные птицерепродукторы и товарные птицефабрики. По данным ПНО "Укрптицепром", сегодня отрасль объединяет 684 птицехозяйства с различными формами собственности, из которых 86 хозяйств специализируются на производстве племенной продукции, 150 – на производстве яиц, 82 – на производстве мяса, 195 – межхозяйственные птицеводческие предприятия, 143 – инкубаторно-птицеводческие предприятия.

Одними из первых в птицеводство начали вкладывать средства коммерческие банки, многие из которых не декларируют свои приобретения и стараются быть косвенными собственниками предприятий. По неофициальным данным, средства в птицефабрики вкладывают: АБ "Элита", АКБ "Приватбанк", АППБ "Аваль", АБ "Киев", Львовский АКБ "Приватбанк". Операторы данного рынка убеждены, что банковский капитал задействован на Нестерянской птицефабрике, на некоторых птицефабриках в Николаевской и Черкасской областях, на Васильковской птицефабрике. 

Еще одна категория собственников – зерновые трейдеры. Они понимают, что и на внутреннем рынке можно выгодно работать, если заниматься переработкой зерна и поставлять готовые корма на птицефабрики, в которых имеется определенная доля их капитала.

Есть инвесторы как зарубежные, так и отечественные, которым все равно, во что вкладывать средства, лишь бы это было выгодно. Они не занимаются усовершенствованием инфраструктуры и не собираются завоевывать рынок. Их интересует прибыль. К примеру, Харьковскую фабрику "Зоря" выкупила фирма, которая занимается продажей аудио-, видео- и другой бытовой техники. Один из наиболее свежих примеров: трейдерами газового рынка в Киевской области выкуплена Березанская птицефабрика. 

Другая группа инвесторов более амбициозна и ставит перед собой задачу завоевания украинского рынка. Таковыми можно считать французскую фирму ISA и немецкую Loman.

Одним словом, многие наконец-то поняли: чем больше капитала вкладываешь в отрасль, тем больше получаешь прибыли. Правда, удается это только тем, кто знает все особенности птицеводства и ничего не оставляет без внимания.

Три "К" птицеводства

Тремя "К" птицеводства специалисты называют: кроссы (генетически адаптированные к условиям и потребностям производства породы птиц), кормовое обеспечение и кадровую политику. К этим составляющим также следует отнести: ветеринарное обеспечение, менеджмент и мониторинг, а также проблемы, связанные с реализацией продукции. Без этих взаимосвязанных аспектов о перспективах развития отрасли нечего и говорить.

В мире существует около десяти крупных фирм, специализирующихся на выведении новых видов и пород птицы. Еще в 1960-1980 гг. каждый из генетических центров по выведению новых пород птицы развивался автономно, но в последнее десятилетие происходило объединение этих центров. Причиной этого явилось то, что исследования в области генетики стоят очень дорого и не под силу небольшим компаниям. 

Каждую породу на рынке поддерживает определенная фирма. Среди общеизвестных фирм Hу-line (США), ISA (Франция), Shaver (Канада), Loman (Германия), Tetra SL (Венгрия), Dominant (Чехия), Bovans (США). В Украине присутствуют кроссы практически всех вышеперечисленных фирм. Лидирующее положение (около 60% рынка) занимают кроссы "Loman" (фирма Loman) и "Беларусь-9" (Белорусская зональная опытная станция, г. Минск). Специалисты также прогнозируют, что порядка 30% украинского рынка будет за кроссами фирмы Hу-line, а остальная часть (7-10%) придется на фирмы ISA и Tetra SL.

Каждый кросс имеет свои преимущества и недостатки. Как объяснил заместитель директора по производственно-финансовым вопросам ООО "Славяне" Константин Паскевич, разница состоит в локальной адаптации птицы, ее ориентации на кормовые и климатические условия. Кроме того, существуют и разные породы птиц: белые и коричневые. По словам К.Паскевича, основная разница между этими двумя линиями в том, что коричневая птица и весит больше, и съедает на 20-25% больше корма (да и в корме для нее процент белка должен быть больше, чем для белой курицы, что повышает кормовые затраты на 10%). Соответственно, из коричневой курицы больше выход мяса, и несет она на 2-3 яйца больше, чем птицы белой породы. Специалисты "Укрптицепрома" считают, что коричневые кроссы выгоднее, и в настоящее время в Украине целые регионы уже перешли на производство коричневого яйца. Между прочим, по мнению экспертов, коричневые породы кур главным образом разводят для потребителей, которые традиционно предпочитают яйца с коричневой скорлупой (рынки Европы и Южной Африки). 

По информации К.Паскевича, в бывшем СССР было несколько генетических центров. Из наиболее близких к Украине – опытная станция в Беларуси под Минском, которая была представлена кроссом "Беларусь-9". Данный кросс был выведен на базе одной из чистых линий западного генетического центра, и в свое время специалисты считали эту породу "качественным прорывом на советском рынке". Но время, когда эта порода давала хорошие показатели яйценоскости, уже далеко позади.

Были и чисто украинские кроссы птицы, которые, однако, соответствовали генетически предвиденным качествам только в "лабораторных условиях", а при использовании их на птицефабриках давали худшие результаты. Правда, и сегодня на некоторых предприятиях работают с такими отечественными кроссами, как "Борки-2М", "Борки-117" и "Борки-слободская".

В 80-х годах на рынок СССР стали поступать западные кроссы, в частности фирмы Loman. За счет продаж собственных чистых линий данная фирма завоевала значительное место на тогда еще советском рынке. Однако продажа чистых линий является совершенно невыгодным бизнесом, и сегодня фирма Loman отказалась от этого.

Но прошло время, и по причине отсутствия средств в птицеводческой отрасли, о чем говорилось выше, началось вырождение кроссов, завезенных немецкой фирмой. Операторы рынка считают, что кроссы фирмы Loman, которые сегодня продаются у нас или же завозятся из России, не являются действительно качественной продукцией. Их показатели значительно хуже: увеличивается смертность птицы, уменьшается яйценоскость.

В настоящее время ни один из генетических центров Украины не имеет достаточно средств для проведение исследований (например, компания Hу-line ежегодно вкладывает в генетические исследования 4 млн. USD). Хотя отметим, что в мире такими исследованиями занимаются единицы, так как гораздо дешевле использовать уже выведенные кроссы.

Получается, что не делая необходимые капиталовложения в родительские линии, в Украине изначально производят ослабленных цыплят. Это, в свою очередь, приводит к большим затратам на птицефабриках. Хотя, по данным "Укрптицепрома", у нас предостаточно качественных кроссов, поскольку в стране работает два племхозяйства: "Рудня" и "Фрунзе", которые раз в несколько лет импортируют родительские стада.

Специалисты указывают еще на один фактор, влияющий на рентабельность птицефабрик, занимающихся производством столового яйца, – это экономически неоправданное усилие отечественных производителей укомплектовывать свое производство за счет собственного содержания родительских стад птицы. Такого в других странах не наблюдается. С экономической точки зрения для рентабельной работы птицефабрик необходимо иметь, как минимум, 1,5 млн. птице-мест, тогда как у нас самая крупнейшая фабрика сегодня не дотягивает до 0,6-1 млн. голов птицы. Эксперты объясняют тенденцию самообеспечения тем, что предприятия, покупая родительские стада, тешат себя надеждой: дескать, они будут точно знать, какую птицу вырастят, и при этом совсем не учитывают экономической невыгодности таких действий. Тогда как, по мнению экспертов, производством цыплят должны целенаправленно заниматься одни предприятия, а производством столового яйца – другие. Если же заниматься и тем, и другим, то должного внимания ни первому, ни второму на этом предприятии уделяться не будет. В результате, убытки значительно превысят прибыль.

Называется и такой фактор, обуславливающий низкое качество кроссов, как перерожденный материал. Качественные кроссы есть только у тех фабрик, которые напрямую покупают на западе суточных цыплят. Но и тут есть свои нюансы. Длительность транспортировки существенно влияет на качество продукции. Для этого нужен специализированный транспорт, который сегодня хотя и имеется практически на всех птицефабриках в Украине, однако уже давным-давно устарел (современная техника есть только у ООО "Славяне").

Кормовая база

По мнению Владимира Семены (ПНО "Укрптицепром"), одной из главных причин, которые разрушили кормовую базу и привели в упадок птицеводство, является диспаритет цен на птицеводческую и промышленную продукции, а также высокие процентные ставки кредитов коммерческих банков. 

Эту точку зрения разделяет и старший технолог АО "Птицефабрика Киевская" Леонид Мадинов. По его словам, сегодня много качественных кроссов птицы, и поэтому причины упадка отрасли кроются именно в кормовой базе. Он считает, что диспаритет цен на столовое яйцо и комбикорма слишком велик. Из-за дороговизны компонентов – рыбная мука и соевый шрот – комбикорма стоят 1000-1100 грн. за тонну и на Киевской птицефабрике в себестоимости продукции составляют 65-70%. Л.Мадинов считает, что именно из-за этого фабрика оказалась на грани банкротства, имея за комбикорма 20 млн. грн. долга перед государством и частными структурами.

По словам же директора ООО "Птицефабрика Пустомытивская" Ярослава Дребота, низкая платежеспособность населения приводит к тому, что покупаются низкокачественные заграничные окорочка, а мясо бройлеров отечественного производства, хотя и более качественное, не может конкурировать с дешевой западной продукцией. "Но все же главная причина, которая привела к нынешним проблемам в птицеводстве,– говорит Я.Дребот, – это некомпетентность руководителей птицефабрик и птицепромов. Объективных причин для упадка отрасли не было". По его словам, и в этом году остро будет ощущаться проблема с кормами по причине низкого производства зерна и высоких цен на него. 

В зависимости от предприятия корма занимают от 50 до 80% себестоимости продукции. Это зависит от стоимости собственно кормов и того, какое количество этого корма потребляет конкретный кросс. Ориентировочно комбикорма состоят из 15 компонентов, которые имеют разную стоимость и значение. Заметим, что сегодня нашими комбикормовыми заводами используются не все компоненты (по причине нехватки средств), и именно поэтому предприятия выпускают некачественную продукцию. В результате на птицефабриках, которые закупают такие корма, сокращаются объемы производства, снижается прибыль, и как следствие – им за корма нечем платить. 

Решение проблемы возможно при условии, когда комбикормовые заводы не будут зависеть от конкретных птицефабрик. А поскольку ни один из заводов полностью не использует свои мощности, то их необходимо уменьшить. В идеальном варианте комбикормовые заводы должны заниматься непосредственно производством готовых кормов, а птицефабрики могли бы их без проблем покупать. Но до этого еще далеко. 

По словам В.Семены, необходимо просто отобрать из 30 комбикормовых заводов, имеющихся в Украине, пять предприятий и сделать все, чтобы они работали на полную мощность. Остальные заводы, по его мнению, необходимо законсервировать до лучших времен. Хотя с другой стороны, он также не против того, чтобы при каждой птицефабрике был свой кормовой завод, что позволит им снизить стоимость кормов.

На примере наиболее крупного производителя белково-витаминных добавок (БВД) в Украине можно понять, каким образом необходимо налаживать кормовую базу в стране. ООО "Славяне" совместно с чешской фирмой "Текра" построили завод БВД, производящий 600 тонн продукции за год. К концу нынешнего года производство планируется довести до 1000 тонн БВД. По словам директора ООО "Славяне", теперь фирма имеет сбалансированный полноценный корм для птицы, и хотя его стоимость увеличилась на 20-25%, однако от улучшения кормов доходы предприятия выросли на 40-50%.

Кадровая политика

Говорить о кадровой политике на украинских птицефабриках очень сложно. Тут наблюдается несколько категорий предприятий. Наибольшее их количество составляют те, где руководство лишь приблизительно представляет себе, что такое кадровая политика. Чуть меньше предприятий, где понимают, но не знают, как проводить эту политику. И уж совсем мало насчитывается предприятий, на которых ведется успешная работа с кадрами. 

Опыт работы западных производств подсказывает, что каждый должен заниматься своим делом и иметь четко определенную цель работы. Вся деятельность должна быть скоординирована. Особенностью же наших птицефабрик является то, что количество персонала на них не оправдывает потребности самой фабрики. А это в свою очередь уменьшает количество оборотных средств.

Общеукраинской тенденцией также является отток профессиональных кадров за рубеж. Специально по птицеводству в Украине специалистов практически нигде не готовят.

Анализируя отечественный рынок, операторы отмечают, что сегодня наши фабрики конкурируют еще за счет того, кто лучше продал и кто дешевле купил корма, тогда как на рынках развитых стран птицефабрики конкурируют между собой по производительности труда.

Специалисты ПНО "Укрптицепром" считают, что ситуация в птицеводстве в нынешнем году остается сложной. По их данным, численность птицы, учитывая молодняк, за первое полугодие 2000 г. сократилась на 10 млн. голов (28%) по сравнению с аналогичным показателем прошлого года. За отчетный период произведено 1742,5 млн. штук яиц от птицы всех видов, что на 145,8 млн. штук (8%) меньше уровня предыдущего года. В среднем от одной курицы-несушки получено 126 яиц. 

Объемы производства яиц увеличили только пять областей, в том числе Запорожская – в 1,9 раза (на 48,2 млн. штук), Черкасская – на 19% (11,2 млн. штук), Донецкая и АР Крым – на 16% (соответственно 36,8 и 16,9 млн. штук) и Ривненская – на 15% (3,9 млн. штук). 

Населению, включая сельские хозяйства, продано 45,1 млн. голов птиц, что на 24,5 млн. голов (35%) меньше, чем было продано в 1999 году. Уменьшение реализации молодняка птицы произошло во всех областях, кроме Николаевской, которая увеличила продажу на 370 тыс. голов (16%), в том числе водоплавающей – в 2 раза (на 998,3 тыс. голов).

Если говорить о рынке суточных цыплят, то он представлен в основном следующими фирмами: ООО "Славяне" (птицы кроссов "Hу-line"), ГППЗ им. Фрунзе в Крыму (кросс "Беларусь-9"), птицефабрика им. Кирова (кросс "Shiver"), Коминтерновская птицефабрика (кросс "Isa"), Жовкивский племптицерепродуктор СП "Верховына – Транс пак Лтд" (кросс – "Тetra SL"). Остальные предприятия продают цыплят от случая к случаю и целенаправленной политики в этом направлении не ведут. По ориентировочным подсчетам, на начало августа все вместе перечисленные производители продали 4 млн. цыплят, из которых 3 млн. приходится на ООО "Славяне". Как уже упоминалось выше, украинские птицефабрики стараются сами укомплектовать собственное производство птицей, и продажей суточных цыплят не занимаются. 

Кроме реализации на внутреннем рынке, суточные цыплята реализуются и за границей. Названное ООО "Славяне" в 1999 году экспортировало цыплят в Армению, в этом году планирует поставлять цыплят в Грузию и Россию. Есть запрос на бело-скорлупную птицу из Польши. 

Еще 3 года назад Украина ежегодно импортировала не менее 9 млн. цыплят. Речь идет о тех фирмах, которые не хотели приобретать перерожденную отечественную продукцию. За рубежом каждый цыпленок стоит, как минимум, 70 центов. 

Сегодня же импорт цыплят сократился, поскольку появились отечественные производители данного товара. Белую птицу уже практически никто не импортирует, а коричневую еще завозят, так как эта ниша на украинском рынке не занята качественным производителем. Небольшое количество фирм завозит родительские линии птицы. По информации К.Паскевича, это – ООО "Славяне", Полтавская птицефабрика и Гавриловский птицеводческий комплекс.

По данным "Укрптицепрома", экспорт яиц осуществляется в Чехию, Словакию. Импортируют же яйца, как правило, только области, расположенные на границе с Польшей, Россией и Беларусью. Но продукция, к примеру, из Польши поступает не только дешевая, но порой и некачественная. Иногда продается кормовое яйцо от бройлеров. Специалисты утверждают, что на рынке есть и незначительное количество столового яйца, которое попадает в Украину контрабандой. 

Украина в контексте общемировых тенденций

Рассматривать рынки зарубежных стран необходимо отдельно. Например, главной тенденцией рынка США можно считать переход на реализацию жидкого яйца – меланжа. Если в Европе распространено производство коричневого яйца, то в США 99% составляет бело-скорлупное. В США продаются специально упакованные битые яйца, у которых увеличивается срок хранения благодаря пастеризации, и которые легче транспортировать. Они удобно расфасованы в зависимости от назначения: смесь для омлета, отдельно белки и желтки. В целом, если говорить о Европе и США, там отчетливо прослеживается тенденция к укрупнению фабрик и углублению специализации производства продукции птицеводства.

Следующей особенностью западного рынка является закон о гуманном содержании птицы. Согласно принятому несколько лет назад закону, птицу необходимо содержать не в клетках, а на полу, что существенно увеличивает себестоимость продукции. Учитывая особенности положений документа, необходимо либо строить еще одно помещение, либо сокращать объемы производства для того, чтобы разместить такое же количество птицы, но уже на большей территории. Для стран, на которые действие этого закона не распространяется, экономически выгоднее ввозить в Европу свою продукцию, хотя на это и потребуется разрешение ЕС. 

В Украине же даже в ближайшем обозримом будущем подобные законы приниматься не будут. Таким образом, позволит ли Европа экспортировать нашу продукцию, в основном зависит от внешней и внутренней политики Украины. 

Анализируя общемировые тенденции в птицеводстве, С.Богородченко отметил, что большинство экспертов прогнозируют увеличение потребления яиц в мире. Что касается Украины, то у нас на каждого жителя приходится примерно 4,5 кг яичной массы, тогда как в 1990 г. мы потребляли в среднем 11-12 кг. Европейские же стандарты – 14-15 кг на человека.

Кроме того, в отличие от западных тенденций, в Украине происходит дробление хозяйств, так как большие птицефабрики и комбикормовые заводы не могут работать на полную мощность, что увеличивает себестоимость продукции. Инвесторы не в состоянии приобретать целиком птицефабрики и выкупают только отдельные птичники. По мнению специалистов, это дробление все же достигнет когда-то критической точки, после чего непременно начнется рост, но уже качественно новых предприятий. 

Второй особенностью является нынешний передел собственности, после завершения которого, по словам экспертов, птицефабрики обретут новых реальных хозяев. Вот тогда и будет сформирован рынок столового яйца, после чего можно ожидать и углубления специализации производства. То есть, каждое предприятие будет заниматься конкретно своим делом – производством цыплят или яиц, а не всем сразу. Укрупнение фирм, которое происходит на Западе, нас в ближайшее время не коснется. Производство меланжа в Украине особых перспектив также не имеет. Для этого необходимо соответствующее оборудование.

Новые собственники, которые уже пришли на фабрики, готовы вкладывать необходимые средства в производство. Следовательно, специалисты прогнозируют, что в стране произойдет сокращение количества птицы и замена ее на качественные продуктивные породы. Для формирования рынка столового яйца понадобится несколько лет, что должно сопровождаться налаживанием кормовой базы и созданием центров ветеринарного обеспечения. Далее можно будет говорить о формировании рынка родительских линий птицы. По оценкам специалистов, для всей Украины необходимо всего 15-20 тыс. голов высоких родительских линий, тогда как у нас сегодня не меньше 100-120 тыс. голов, но перерожденных кроссов. Достаточно иметь одну такую фабрику, и она будет способна укомплектовать все имеющиеся предприятия в стране. 

Информация к размышлению

По данным Государственного комитета статистики, на 1 августа 2000 г. поголовье птицы в хозяйствах всех категорий по сравнению с началом года выросло на 17,8% и составило 148 550 тыс. голов. Поголовье птицы увеличилось благодаря личным и подсобным хозяйствам населения, в которых его прирост в январе–июле т.г. составил 24,2% против 5% падения в специализированных хозяйствах и птицефабриках.

Специалисты Министерства агрополитики отмечают, что в июле наметилась переломная тенденция в птицеводческой отрасли, и поголовье птицы увеличилось (на 4 млн. голов), тогда как в июле прошлого года поголовье птицы сократилось (на 1,5 млн. голов).

В целом поголовье птицы по сравнению с началом августа прошлого года на 8% меньше за счет падения в специализированных хозяйствах на 27%, при том же количестве голов птицы в личных хозяйствах.

Поголовье птицы по состоянию на 1 августа 2000 г., тыс. голов 


1.08.2000
1.01.2000
1.08 к 1.01, %
1.08.1999
2000 к 1999, %

Птица, всего
148550
126080
117,8
159380
93,2

Частные хозяйства
122266
98428
124,2
123292
99,2

Специализированные хозяйства
26284
27652
95,1
36088
72,8

КОМПАНИИ
И "ДАРНИЦКИЙ БАЛЫК", И АРМЕЙСКАЯ ТУШЕНКА…

История нынешнего Акционерного общества открытого типа "Киевский мясокомбинат" начинает отсчет с 1912 года, когда у железнодорожной станции "Дарница" был основан Первый имперский интендантский холодильник. С развитием проминдустрии этого холодильника (строительство бойни, оборудование производства и складирования аминокислот) предприятие вскоре переросло в мясокомбинат. В довоенный и послевоенный периоды были возведены новые здания убойного цеха и предубойного содержания скота, а также колбасная фабрика. В 60-х годах на комбинате построен консервный завод, а в 1982 году – колбасно-полуфабрикатный, производственная мощность которого составляет 120 тонн колбасных изделий в смену. В 1994 году было возведено новое здание завода первичной переработки скота, состоящее из нескольких цехов (убойный, шкуропосолочный, по обработке кишсырья, жировой, субпродуктовый и др.), холодильника и компрессорной. В настоящее время общая производительность линий по первичной переработке сырья составляет 900 голов КРС и 2 тыс. голов свиней в сутки. По этому показателю Киевский мясокомбинат признан самым крупным предприятием данного профиля не только в Украине, но и в Европе. Общая площадь территории комбината составляет 67 га.

Однако сегодня Киевский мясокомбинат переживает не самые лучшие времена. При наличии таких производственных мощностей на нем перерабатывается всего до 100-120 голов КРС и приблизительно столько же свиней в сутки. Фактически на предприятии работает около 500 человек, тогда как по списку числится 1,5 тысячи работников. Некоторые мощности по причине нерентабельности производства вообще не используются, например – колбасно-полуфабрикатный завод. К тому же комбинат оказался на грани банкротства, задолжав своим кредиторам 32 млн. грн.

Одной из причин, которые привели к столь плачевным результатам, по мнению исполняющего обязанности председателя правления АООТ "Киевский мясокомбинат" Станислава Олидорта, явилось неэффективное управление предприятием его прежними руководителями. "До 1997 года мясокомбинат работал в нормальном режиме, и работникам ежемесячно выплачивалась зарплата, – говорит С.Олидорт. – Но с уходом директора Сергея Ратушного за три года на предприятии сменилось три директора, которые довели его до развала и фактически – банкротства. При Ратушном комбинат был громадным комплексом – своего рода государство в государстве – с полностью замкнутой системой жизнеобеспечения. Но буквально за полтора года, после ухода прежнего директора, комбинат превратился в никому не нужную развалюху. Остались только основные цеха, способные работать в прежнем ритме, а остальное было роздано-распродано. Из самого крупного предприятия в Украине осталась только самая крупная бойня".

Возглавив мясокомбинат в феврале 2000 года, С.Олидорт смог за шесть месяцев не только погасить перед кредиторами 20 млн. грн. долга, но и выплатить зарплату работникам за весь 1999 год и четыре месяца т.г. (до этого зарплата не выплачивалась практически два года и задолженность составляла около 2 млн. грн.). С марта месяца предприятие находится в режиме санации, и по решению главного собственника Киевского мясокомбината – АПБ "Украина" и основного его кредитора – АКБ "Укрсоцбанк" в ближайшее время должно произойти выделение в самостоятельное производство некоторых подразделений комбината. Как считает С.Олидорт, в нынешней ситуации будет гораздо эффективнее и целесообразнее компактно сосредоточить используемое оборудование на небольшой территории в 8 га, сохранив при этом торговую марку предприятия. По его словам, в реорганизованный мясокомбинат войдут не только производственные линии, которые еще используются на предприятии, а это – завод первичной переработки скота, консервный цех с линией по штамповке консервных банок и т.д., но и будут вводиться новые мощности по выпуску деликатесной мясной продукции, по производству пельменей и рыбных консервов. К примеру, цех деликатесной продукции (запланированная мощность – 10 тонн в сутки) будет поставлять на рынок мясные изделия, которые при "советах" предназначались для номенклатурных работников – ЦК компартии Украины, Верховному Совету и Совмину. А это: "Дарницкая котлета", "Дарницкий балык", карбонат, шейка, грудинка и т.д. Линия же по производству пельменей способна выдавать до 20 тонн продукции в неделю. Также предполагается открыть свой фирменный магазин.

Уже сегодня на комбинате освоена датская технология обвалки и переработки мяса. В производстве задействован новый цех обвалки, где используется современное оборудование, проектная мощность которого достигает до 500 голов свиней в смену (50 тонн). Живой вес перерабатывается в мясо в полутушах, которое затем обваливается (снимается с кости) и формируется в так называемое блочное мясо. В дальнейшем обваленное мясо сортируется: высший и первый сорта в блочном виде реализуются оптом, а второй и односортное мясо идут на производство консервов. "Мы отказались от глубокой переработки мяса в колбасном производстве и, таким образом, от выпуска колбас различного ассортимента, – говорит С.Олидорт. – Эти производства комбинату уже не поднять, поскольку слишком высока будет себестоимость нашей продукции, да и за несколько лет "простоя" утеряны рынки сбыта. Чтобы это все восстановить, понадобится как минимум пять лет работы. Поэтому и принято решение создать компактное производство на сравнительно небольшой территории, что позволит не просто выжить в новых условиях, а и увеличить выпуск той продукции, которая сможет принести комбинату прибыль".

На сегодняшний день АООТ "Киевский мясокомбинат" выпускает 27 видов продукции, которая не залеживается на прилавках торговой сети. В основном это мясные консервы в банках трех видов. В 250-граммовых банках идет деликатесная продукция: языки в желе, печень в собственном соку, рубец; тушеная говядина в желе, в жире; различные паштеты – "Дарницкий", "Печеночный", "Особый". В 325-граммовых банках также выпускается различная продукция широкого спроса, а вот в 525-граммовых производится продукция для армии – свиная и говяжья тушенки, всевозможные каши с мясом и т.д. Также планируется освоить выпуск пельменей в консервных банках по чешской технологии. По словам С.Олидорта, консервный цех способен выпускать до 1 миллиона банок в месяц, однако сегодня его мощности задействованы на 75% и, таким образом, существует возможность наращивания производства мясных консервов. Было бы сырье и финансовые ресурсы для этого. А вот с сырьем-то как раз и больше всего проблем. Если еще в 1993-94 годах каждое агрохозяйство имело от 1,5 до 2-3 тысяч голов КРС, то сегодня молочные стада, которые еще остались в хозяйствах, сократились до 100-150 голов и примерно столько же содержится на откорме. Как считает С.Олидорт, в период с 1994 по 1996 год из Украины было вывезено 90% поголовья скота лучших пород: сементаль, красная степная, белая украинская… В стране остались одни "переродки" и, тем не менее, по его словам, скот продолжается интенсивно выбиваться и нет никаких вариантов воспроизведения его поголовья. От нехватки сырья и его дороговизны крупные перерабатывающие предприятия сегодня либо простаивают, либо загружены на 20-40%. Поэтому переработчики и лоббируют вопрос о разрешении беспошлинного ввоза импортного сырья для переработки на украинских предприятиях (сейчас ввозная пошлина на мясо составляет не менее 1 экю за 1 кг). "Думаю, что сегодня просто необходимо разрешить беспошлинный импорт мяса, – говорит С.Олидорт. – Потому что, во-первых, в стране появится тенденция к увеличению поголовья скота и он не будет "вырезаться" такими темпами, во-вторых – внутренний рынок станет конкурентным и позволит урегулировать закупочные цены на живой скот, которые в настоящее время примерно в 2,5-3 раза выше цен внешнего рынка, и что в итоге сказывается на цене готовой продукции". 

Но все же идеальной схемой для нормальной работы в современных рыночных условиях, по мнению руководителя Киевского мясокомбината, является создание замкнутого цикла производства, т.е. своеобразного мясоперерабатывающего комплекса, который, кроме собственно мясокомбината, должен иметь свою откормочную базу для скота, комбикормовый завод и несколько гектаров сельхозземель. Только такая структура способна выжить сегодня и поставлять на рынок качественную и относительно недорогую продукцию, которую смогут покупать широкие слои населения. А возможность создания такого комплекса вполне реальна и для АООТ "Киевский мясокомбинат". Однако, как заметил С.Олидорт, для этого необходимы не только хорошая финансовая, но и юридическая поддержка, поскольку практика показывает, что как только предприятие становится на ноги и начинает получать прибыль, тут же находится очень много реальных и мнимых собственников, которые начинают претендовать на свою долю доходов.

ЗА РУБЕЖОМ

ПОДДЕРЖКА НАЦИОНАЛЬНОГО ЭКСПОРТА В ПОЛЬШЕ

Одним из основных финансовых инструментов системы поддержки польского экспорта является страхование экспортных контрактов Корпорацией страхования экспортных кредитов (KUKE), охватывающее страхование кредитов, полученных на реализацию экспортных контрактов (кредит поставщика или кредит для покупателя польских товаров). Однако это не относится к экспортным сделкам, реализуемым без кредитования. Стандартной в мировой практике торговли несырьевыми товарами является продажа в кредит или с отсрочкой платежа (30-90 дней); таким способом финансируется 80% экспорта несырьевых товаров. Для польского же экспорта характерны, прежде всего, сделки за наличный расчет с коротким сроком платежа.

Министерство финансов проанализировало масштаб кредитования польского экспорта банками в 1997-1998 гг. на основе анкет, разосланных 79 банкам. Участие в финансировании экспорта отметили 27 банков, хотя кредиты на эти цели в банковской статистике отдельно не учитываются. По оценкам банков, их объем составил 2,3 млрд. злотых в 1997 г. и 3,1 млрд. в 1998 г. Системой кредитования было охвачено только 2,7% экспорта в 1997 г. и 3,1% в 1998 г. Более половины кредитов на финансирование экспорта было застраховано в KUKE (в 1997 г. – 53%, в 1998 г. – 60%). Этот показатель не очень отличается от показателей аналогичных заграничных организаций. Например, "Гермес" (ФРГ) в 1998 г. застраховал 3,2% германского экспорта, в то время как KUKE – 1,89% (в 1999 г. – 2,55%) польского.

В прошлом году были значительно расширены полномочия KUKE в рамках гарантированного государством страхования экспортных контрактов. Совет Министров Республики Польша (РП) разрешил KUKE страховать экспортные контракты от риска неторгового характера (т. е. неторгового риска), если контракт заключен на условиях кредита до 1 года. Это позволяет увеличить масштаб страхования краткосрочных контрактов на "трудных" для польских экспортеров восточных рынках.

В сентябре 1999 г. Совет Министров Польши утвердил "Стратегию деятельности KUKE на 1999-2000 гг.", в соответствии с которой будут применяться новые страховые средства (в том числе страховые гарантии). В настоящее время готовятся изменения действующего закона.

Для малых и средних предприятий (МСП) корпорация ввела так называемый европолис, позволяющий быстро застраховать экспортную сделку стоимостью не более 60 тыс. USD.

Действующая в настоящее время система субсидий экспортных кредитов (соответствующий закон был принят в 1995 г.) предусматривает доплаты при установлении процентов по кредитам на основе изменяющейся ставки, актуальной в данный момент на рынке. Верхний предел доплат составляет 0,2%, увеличенного на банковскую маржу. Только 29% экспортеров, опрошенных Министерством экономики РП, было знакомо с механизмом доплат.

В Польше продолжается работа по подготовке к введению нового механизма установления процентов по экспортным кредитам на основе ставки CIRR (Commercial Interest Reference Rate). Целью ее введения в польскую экономику является увеличение экспорта посредством создания польским экспортерам таких же условий конкуренции на зарубежных рынках, какие имеют экспортеры из других стран. Ставка процента будет постоянной в течение всего периода предоставления кредита для инвестиционных товаров (как для поставщика, так и для покупателя польских товаров). Если эта ставка будет выше рыночной, разница кредитующему банку будет возмещена из бюджета, а если ниже, то составит доходы бюджета.

Другой формой поддержки экспорта является предоставление связанной помощи. Эксперты отмечают необходимость восстановления и развития таких рынков для польского экспорта, с которыми еще существуют экономические связи, а также формирования новых (например, в странах СНГ, Китае, Индии). Правительство готово поддерживать такие инициативы посредством предоставления связанных кредитов. В бюджете на 2000 г. на эти цели предусмотрены финансовые средства в размере 970 млн. злотых, их использование возможно при заключении международных соглашений. Существует также возможность предоставления кредитов и ссуд правительствам других стран на финансирование экспорта товаров и услуг из РП. Такого рода кредиты Польша предоставила Вьетнаму и Йемену, идут переговоры с Китаем. В настоящее время разрабатываются основные направления активной политики правительства в этой сфере при сотрудничестве с Министерством финансов, Министерством экономики и Министерством иностранных дел. Используемые в Польше инструменты поддержки экспорта соответствуют стандартам ОЭСР.

Законом, принятым в 1997 г., предусматривается возможность предоставления поддержки в форме поручительства или гарантии Госказны для возврата кредитов, полученных прежде всего на финансирование инвестиционных проектов, способствующих росту экспорта товаров и услуг. Дополнительно этот закон предусматривает предоставление поручительств и гарантий для возврата кредитов, полученных на финансирование закупки материалов или готовых изделий для реализации проектов по производству продукции инвестиционного характера на экспорт стоимостью более 10 млн. EUR за единицу и с производственным циклом свыше 6 месяцев. Поскольку этому критерию не соответствовали многие производители продукции высокой степени переработки, правительство внесло изменение в этот закон, предусматривающее отказ от определения длительности производственного цикла и установление лимита стоимости не за единицу, а по контракту.

Существует также возможность поручительства по кредитам для МПС через специальную кредитную линию "Банка Господарства Крайовего". К настоящему времени такие поручительства были выданы на кредиты общей стоимостью около 100 млн. злотых (25 млн. USD).

С момента вступления в силу (с 1 января 1998 г.) Таможенного кодекса начала функционировать упрощенная таможенная процедура для "солидных" экспортеров. По данным Главного таможенного управления (ГТУ) Польши, в 1999 г. было выдано 353 разрешения на применение этой процедуры. С 1 января 2000 г. подобные процедуры еще более упрощены. Наряду с этим для "солидных" экспортеров существует упрощенный способ документирования происхождения товаров, в соответствии с которым указанную процедуру вместо ГТУ может произвести сам "солидный" экспортер, что позволяет экономить время и средства на выполнение формальностей, связанных с подтверждением происхождения экспортируемых товаров.

В 1999 г. на цели поддержки и продвижения экспорта в государственном бюджете страны для Министерства экономики РП было выделено 46,75 млн. злотых (11,5 млн. USD), а в 2000 г. – 79,75 млн. злотых (20 млн. USD).

Важным инструментом поощрения экспорта является финансовая поддержка участия польских предприятий в ярмарках и выставках за границей. Министерство экономики Польши разработало новые правила возмещения расходов польских фирм в связи с их участием в зарубежных выставках и ярмарках. Согласно этим правилам, порядок компенсации указанных затрат впервые устанавливается не на 1 год, а на трехлетний период (2000-2002 гг.), что позволит национальным предприятиям основательно подготовиться к участию в ярмарках за границей. Теперь они заранее информируются как о размерах возможной финансовой поддержки со стороны государства, так и о наиболее перспективных зарубежных рынках, выход на которые, по мнению Министерства экономики РП, имеет стратегическое значение для Польши.

Порядок выделения компенсационных средств заключается в следующем.

Предусматривается ускорение процедуры получения государственных дотаций. На подачу заявки на доплату фирмам отводится 1 месяц, при этом в течение следующего месяца Министерство экономики РП обязуется рассмотреть заявку предприятия и перевести на его счет причитающуюся сумму. Таким образом, вся процедура будет длиться два, а не четыре месяца, как ранее.

Определение размеров возможных доплат за участие в выставочных мероприятиях, включенных в порядке их значимости в три специальных списка (А, В, С), будет осуществляться не в процентах от величины понесенных в связи с этим расходов, а как рекомендуется Национальной хозяйственной палатой и Федерацией организаторов зарубежных ярмарок – на основе устанавливаемых на каждый год двух договорных ставок возмещения затрат, приходящихся на 1 кв. м выставочной площади. Доплаты малым и средним предприятиям будут производиться по высшей ставке, а всем остальным – по низшей. Благодаря такой методике любая фирма легко может вычислить размер причитающейся ей компенсации, умножив тариф за 1 кв. м на площадь выставочного стенда. При этом сумма доплат не должна превышать установленных для каждой из трех групп выставочных мероприятий лимитов.

Одна и та же фирма в течение года может рассчитывать только на три доплаты за участие в ярмарках, независимо от того, в каком из трех перечней она значится. Это условие вводится для того, чтобы система компенсаций произведенных расходов могла охватить как можно большее количество предприятий.

Как и в государствах ЕС, размер доплат будет рассчитываться по убывающей. Это означает, что в первый год участия в одном и том же выставочном мероприятии фирма получит 100% причитающейся за это суммы, которая на второй год уменьшится на 25%, а на третий – на 50%. Подобный порядок обосновывается тем, что фирма, участвующая несколько лет подряд в одной и той же выставке, устанавливает деловые связи, заключает контракты и укрепляет свои позиции на зарубежном рынке, т. е. в меньшей степени нуждается в государственной помощи, чем предприятия, впервые организующие свои презентации за рубежом.

Изменяется порядок формирования списков ярмарок; теперь при их составлении учитываются такие критерии, как стратегические интересы польской экономики, динамика экспорта в конкретные государства, темпы их экономического развития, географические и отраслевые приоритеты, рекомендации торгово-экономических отделов посольств РП за границей, степень заинтересованности польских фирм в участии в зарубежных выставках, а также мнения соответствующих органов хозяйственного самоуправления и Федерации организаторов зарубежных ярмарок и выставок.

Исходя из этих критериев, определяется список государств, являющихся потенциальными импортерами польской продукции, и происходит зачисление зарубежных выставочных мероприятий (в зависимости от их значимости для развития польского экспорта) в три ранее указанных перечня (А, В, С).

В список А включены 10 межотраслевых выставочных мероприятий, запланированных на 2000-2002 гг. в странах, имеющих наибольшее значение для польской экономики. Целью этих выставок является презентация и формирование имиджа экономики РП. Их проведение предусматривается:

в 2000 г. – в Израиле, Черногории, Литве и в Украине;

в 2001 г. – в Украине, в России, Канаде, Латвии и США (Майами);

в 2002 г. – в Украине, в Литве, России и Республике Корея.

Польские фирмы, участвующие в одной из указанных ярмарок, в качестве доплаты могут получить максимально по 15 тыс. злотых.

В список В включены 104 международные ярмарки. В основном они происходят в крупных индустриальных и торговых городах в следующих направлениях: строительная индустрия, оборудование и упаковка в пищевой промышленности, продовольственные товары, мебель, энергетика, электротехника, агробизнес и пр. Максимальный размер компенсации польским фирмам за участие в выставках и ярмарках из этого перечня составляет 10 тыс. злотых.

В список С включены ярмарки, участие в которых желательно для польских фирм в связи с наличием большой заинтересованности в импорте из РП. Однако возмещение затрат на участие в них, в отличие от включенных в два предыдущих списка, не гарантируется. Вопрос о компенсации может рассматриваться только в конце года, если к тому времени в Министерстве экономики РП останутся необходимые средства. В перечень С входят выставки, организуемые в основном в региональных центрах или в отраслях, не имеющих стратегического значения для польской промышленности, выставки по угольной промышленности, здравоохранению, строительным материалам, пищевой промышленности и т.д.

На период 2000-2002 гг. не составлен список Д, включавший национальные ярмарки коммерческой направленности. Вместо этого планируется введение новой системы, предусматривающей компенсацию расходов прибывающих в Польшу зарубежных делегаций для участия в выставках продукции отраслей с большими финансовыми оборотами. В качестве пробного шага организаторы трех ярмарок для участия в них пригласят по своему выбору значимые для польской экономики фирмы из-за рубежа, а Министерство экономики РП возьмет на себя значительную часть затрат по организации этих визитов. Если этот эксперимент принесет положительные результаты, то данная система начнет постепенно внедряться в Польше.

По материалам "Бюллетеня иностранной коммерческой информации"

