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НОВОСТИ
УКРАИНА РАЗРАБОТАЕТ ПРОГРАММУ УВЕЛИЧЕНИЯ СБОРА ЗЕРНА

Как сообщила пресс-служба Президента Украины, до 1 ноября этого года Кабинет Министров Украины должен разработать и утвердить программу стабилизации и постепенного увеличения производства зерна, развития инфраструктуры рынка зерна и хлебопродуктов на 2001-2004 гг.

Такое поручение содержится в Указе Президента Украины "О неотложных мерах по стимулированию производства и развитию рынка зерна". Указ направлен на поддержку производителей зерна, снижение негативных последствий от сезонных и конъюнктурных колебаний цен на зерновую продукцию и хлебопродукты. Предусмотрены, в частности, меры по стимулированию продажи зерна через рыночную инфраструктуру – биржи, аукционы, торговые дома. Для преодоления негативных последствий сезонных и конъюнктурных колебаний цен на зерно и хлебопродукты планируется внедрить механизм залоговых закупок зерна.

Как заявил журналистам заместитель Главы администрации Президента Павел Гайдуцкий, механизм залоговых закупок зерна начнет действовать уже при реализации аграриями урожая 2000 г. По его словам, это позволит добиться равномерной ежемесячной продажи зерна и стабилизации цен на него, а также избежать "ситуации прошлого года, когда 90% зерновых было продано сразу после сбора урожая и по минимальным ценам".

Как объяснил П.Гайдуцкий, уполномоченная государством компания-агент (в данном случае – ГАК "Хлеб Украины") будет закупать зерно по залоговым ценам и гарантировать сельхозпроизводителям возврат закупленного зерна в случае роста рыночных цен на него. При этом сельхозпроизводитель должен будет возвратить государству полученные за зерно средства, а также оплатить стоимость хранения зерна. Финансирование залоговых закупок в 2000 г. будет проводиться, по словам П.Гайдуцкого, "в основном на кредитной основе", но "при содействии государства". С 2001 г. на эти цели будут предусмотрены бюджетные средства.
ТЕМПЫ УБОРКИ ЗЕРНА В УКРАИНЕ ВЫШЕ ПРОШЛОГОДНИХ 

В нынешнем году темпы уборки зерна в 1,6 раза превышают прошлогодние, сообщил журналистам вице-премьер-министр по вопросам АПК Михаил Гладий. По его словам, на 3 июля зерновые обмолочены на 366 тыс. га против 226 тыс. га на аналогичную дату прошлого года. С этой площади получено 0,5 млн. тонн зерна. Уборочные работы ведутся в Крыму (обмолочено 27% площадей), Одесской (20%), Николаевской (7%), Винницкой, Закарпатской и Херсонской областях. Зерновые в Украине в этом году посеяны на площади 13,8 млн. га.
ПОСЕВЫ САХАРНОЙ СВЕКЛЫ СОКРАТИЛИСЬ НА 18% 

По информации Государственного комитета статистики, сельхозпредприятия Украины в этом году посеяли сахарную свеклу на площади 0,8 млн. га, что на 18% меньше, чем в 1999 г. Как считают специалисты, основными причинами сокращения посевных площадей являются, в частности, низкая рентабельность производства сахарной свеклы, изменение механизмов обеспечения аграриев материально-техническими ресурсами, а также большая задолженность сахарных заводов перед свеклосеющими хозяйствами за поставленное сырье.

За последние годы производство сахарной свеклы в Украине постоянно снижается. В 1999 г. валовой сбор составил 13,9 млн. тонн против 15,5 млн. тонн в 1998 г. и 36,2 млн. тонн в 1991 г. В свою очередь это привело к снижению производства свекловичного сахара и увеличению поставок импортного сахара-сырца. В 1999 г. из свеклы было получено 1,64 млн. тонн сахара (в 1998 г. – 1,9 млн. тонн). В то же время производство сахара из сырца увеличилось со 107 тыс. тонн в 1998 г. до 218 тыс. тонн в 1999 г.
ВНЕШНЕТОРГОВЫЙ ОБОРОТ СЕЛЬХОЗПРОДУКЦИИ В УКРАИНЕ В I КВАРТАЛЕ 2000 г. СОКРАТИЛСЯ НА 17,8%

Согласно данным Государственного комитета статистики, внешнеторговый оборот сельскохозяйственной продукции Украины в I квартале 2000 года по сравнению с аналогичным периодом 1999 г. сократился на 17,8% и составил 483,633 млн. USD. При этом доля внешнеторгового оборота сельхозпродукции во внешнеторговом обороте Украины в целом в I квартале составила 8,2%.

Экспорт сельхозпродукции в I квартале по сравнению с январем–мартом прошлого года сократился на 33,8%. В частности, экспорт продукции растениеводства снизился на 41%, животноводства – на 0,9%. Экспорт зерна снизился на 81%, семян масличных культур – на 62,5%, сахара и кондитерских изделий – на 37,5%. В то же время экспорт растительного масла увеличился на 33,7%, табачных изделий – на 85%, молокопродуктов – в 2,3 раза. В структуре экспорта наибольшая доля приходится на растительное масло (19,1%), мясо и мясные субпродукты (11,6%), семена масличных культур (9,9%). 

Как отмечают в Госкомстате, импорт сельхозпродукции в I квартале 2000 года увеличился на 14% в основном за счет ввоза продукции растениеводства, поставки которой возросли на 30% по сравнению с аналогичным периодом прошлого года. Импорт продукции животноводства снизился на 17%.

По данным Госкомстата, больше всего возрос импорт зерновых культур (в 7,2 раза), плодов и орехов (в 2,7 раза), кофе, чая и специй (на 22,6%), молокопродуктов (на 20,4%).
ГАК "ХЛЕБ УКРАИНЫ" ПРОСИТ У ГРУППЫ БАНКОВ 0,5 МЛРД. ГРН. ПОД ЗАЛОГ ИМУЩЕСТВА 

Государственная акционерная компания "Хлеб Украины" обратилась к группе банков – АППБ "Аваль", "Проминвестбанк" и другим – с предложением предоставить компании кредиты в общей сложности на 500 млн. грн. под залог имущества компании для покупки 1 млн. тонн зерна нового урожая. "Хлеб Украины" намерен обратиться в правительство и Верховную Раду с просьбой разрешить провести залог имущества компании. Также ГАК рассчитывает на частичное компенсирование процентных ставок кредитов за счет бюджета.

"Хлеб Украины" намерен заключить фьючерсные контракты на покупку зерна с предоставлением агрохозяйствам права продать зерно в течение 8 месяцев. Компания ведет также переговоры с обладминистрациями об их участии в закупке зерна. О намерении купить 1,5 млн. тонн зерна заявила также Государственная компания по материальным резервам.

ГАК "Хлеб Украины" предложила правительству задекларировать цену на зерно нового урожая на уровне 480 грн./тонна за пшеницу 3-го класса.

Предполагается, что агропроизводители будут иметь право в течение 8 месяцев с момента заключения сделки перепродать хранящееся на элеваторах компании зерно.
М. ГЛАДИЙ ПОРУЧИЛ ОБЛАДМИНИСТРАЦИЯМ РАЗРАБОТАТЬ МЕХАНИЗМЫ ЗАКУПКИ ЗЕРНА ДЛЯ РЕГИОНОВ

По сообщению пресс-службы Министерства агрополитики, вице-премьер-министр по вопросам АПК М. Гладий поручил областным администрациям разработать механизмы закупки продовольственного зерна, чтобы избежать его дефицита на внутреннем рынке.

По информации пресс-службы, М. Гладий подчеркнул, что в этом году необходимо учесть уроки прошлогодней уборочной кампании и заготовить необходимое для регионов количество зерна. Также он посоветовал выкупить у налоговых органов зерно, которое поступит в счет уплаты фиксированного налога (около 700 тыс. тонн).

Потребность внутреннего рынка в продовольственном зерне составляет 6,5-7 млн. тонн в год. Производство зерна ожидается на уровне прошлого года – 24,4 млн. тонн, в том числе продовольственного – 14 млн. тонн.
ОПТОВЫЕ ЦЕНЫ НА МУКУ ЗА ПОСЛЕДНИЙ МЕСЯЦ ВЫРОСЛИ НА 10-12%

По сообщению ГАК "Хлеб Украины", оптовые цены на муку за июнь выросли на 10-12% в зависимости от сорта муки.

По мнению специалистов компании, рост цен на муку обусловлен высоким спросом со стороны хлебопекарных предприятий и низким предложением муки в связи с ограниченностью запасов продовольственного зерна на рынке, которое можно использовать для производства муки.

Максимальные цены на муку в Тернопольской области и Автономной Республике Крым соответственно: высший сорт – 1700 грн./тонна и 1652 грн./тонна, 1 сорт – 1500 грн./тонна и 1483 грн./тонна.

При этом в мае в Тернополе и Крыму уровень цен на муку был одним из самых низких по Украине. По состоянию на 15 июня минимальные цены на муку высшего сорта были: в Полтавской области – 1210 грн./тонна и Харьковской – 1353 грн./тонна. 
В УБОРКЕ УРОЖАЯ БУДЕТ УЧАСТВОВАТЬ 42 ТЫС. КОМБАЙНОВ 

В уборке урожая 2000 г. будет участвовать 42 тыс. зерноуборочных комбайнов, или 67% имеющейся в хозяйствах техники, сообщили в Министерстве агрополитики Украины. Между тем, сами специалисты министерства оценивают потребность в уборочной технике при оптимальных сроках уборки в 100 тыс. комбайнов.

По данным Госкомстата и Минагрополитики, агропроизводители имеют 63,9 тыс. зерноуборочных комбайнов, по сравнению с прошлым годом парк сократился более чем на 8%.
ДЕФИЦИТ ЗЕРНА В РОССИИ В 2001 г. СОСТАВИТ ОТ 7 ДО 17 МЛН. ТОНН

Дефицит зерна в России в будущем году может составить от 7 до 17 млн. тонн. Такой прогноз сделали эксперты Института конъюнктуры аграрного рынка (ИКАР) на основе предварительных данных о производстве зерна в 2000 году. Оценочный зерновой баланс на будущий год свидетельствует о том, что собственное производство не удовлетворит потребности России в зерне. 

По разным оценкам, производство зерна в этом году составит 63-73 млн. тонн при потребности почти в 80 млн. тонн с учетом переходных запасов, которые к 1 июля 2001 г. должны быть как минимум 5 млн. тонн. Таким образом, считают эксперты, в 2001 г. России необходимо будет импортировать от 7 до 17 млн. тонн зерна.
СПБ РОССИИ ПРЕДЛАГАЕТ АКТИВИЗИРОВАТЬ ТОРГОВЛЮ ЗЕРНОМ

Союз продовольственных бирж России, в состав которого входят 12 бирж, продающих сельхозпродукцию и продовольствие, направил в правительство Российской Федерации предложения по активизации торговли зерном в стране. 

В письме, адресованном вице-премьер-министру РФ, министру сельского хозяйства Алексею Гордееву, биржевые специалисты предлагают, в частности, "проработать и апробировать в России технологии зерновых торгов, позволяющие создать приоритет отечественным сельхозпроизводителям и переработчикам". Кроме того, необходимо "регулярно концентрировать межрегиональный спрос и предложение зерновых и проводить торги без посредников в заинтересованных регионах с привлечением производителей и переработчиков из разных экономических районов России".

По мнению специалистов, при проведении межрегиональных зерновых торгов следует применять в комплексе выездные аукционы, селекторные и электронные торги для совершения сделок с реальным товаром и заключения форвардно-фьючерсных контрактов.

Необходимость этих мер подтверждает и повседневная работа бирж, и проведенные недавно в Вологде межрегиональные зерновые торги, в которых приняли участие производители и поставщики из разных регионов России и Казахстана.

По оценке экспертов, торги показали, что у сельхозпроизводителей России и у трейдеров в июне имелись значительные запасы зерна урожая 1999 г. 

По мнению биржевых специалистов, сельхозпроизводители сознательно откладывают продажу зерна на июнь–июль с тем, чтобы получить максимальную цену, "хотя они понимают, что рискуют". В то же время торги показали, что операторы зернового рынка готовы участвовать в любых организованных мероприятиях для продажи зерна, поскольку не имеют стабильных каналов сбыта продукции.

ТЕМА НОМЕРА
Олег МУЗЫЧЕНКО, редактор
УРОЖАЙ'2000: НАМ ЛИ БЫТЬ В ПЕЧАЛИ

Сельское хозяйство Украины переживает исторический момент – впервые уборочная компания проводится реформированными сельхозпредприятиями. Согласно статистике, весенний сев провели более 11 тыс. хозяйств, из которых только три предприятия остались верными колхозному строю, сохранив коллективную форму собственности на имущество и землю. Все остальные предприятия – частные. Таким образом, от исхода "битвы за урожай'2000" в значительной степени зависит дальнейшая судьба аграрной реформы в стране. Однако это больше касается политических аспектов, тогда как в предлагаемом ниже материале мы намерены обратиться чисто к производственной сфере.
ОТСЕЯЛИСЬ, КАК ВСЕГДА, УСПЕШНО
Особенностью нынешней весенне-посевной кампании было то, что все необходимые материально-технические ресурсы (топливо, минеральные удобрения, средства защиты растений и т.д.) приобретались крестьянами в основном за "живые деньги". Бич сельского хозяйства прошлых лет – бартерный обмен – похоже, становится достоянием истории, хотя и не стоит зарекаться прежде времени. Тем не менее, как считает министр аграрной политики Иван Кириленко, в стране возобновилось краткосрочное кредитование села. А произошло это благодаря усилиям правительства, которое смогло "уболтать" банкиров профинансировать посевные работы в объеме 630 млн. грн., что, по словам министра, в 10 раз превышает показатели прошлых лет. И это еще не все. В июне правительство заявило, что под уборку урожая аграрии "уже реально могут получить" 140-150 млн. грн. банковских кредитов. А с учетом принятого 6 июня постановления Кабмина о выделении из госбюджета 175 млн. грн. для удешевления этих самых кредитов, проглядывается вполне очевидный успех правительства в плане обеспечения АПК финансовыми ресурсами.

По этому поводу, честно говоря, даже не хочется "бросать камень в чужой огород". Ведь действительно привлекли такие огромные капиталы. И уже не важно, что из названных 630 млн. грн. более половины досталось не крестьянам, а перерабатывающим предприятиям. Что с начала года в стране снова резко сократились поголовья: КРС – на 14% (в т.ч. коров – на 10%), свиней – на 13%, овец и птицы – на 10%. Надо полагать, что скотинка под хозяйский нож пошла, в основном, не ради пасхального или первомайского застолья, а на приобретение за "живые деньги" все тех же ресурсов – семян, топлива, минудобрений… Выходит, не всем хозяйствам повезло воспользоваться деньгами банкиров, или их просто на всех не хватило. О чем же тогда речь? Да об успехах. Ведь отсеялись же. Теперь главное собрать урожай. И соберем – ведь деньги банки мало-помалу дают, скот еще есть, да и рассчитываться за кредиты уже можно зерном нового урожая. К слову сказать, по информации министра агрополитики, потребность села в финансах на летне-осенний период составляет порядка 900 млн. грн.

Но посмотрим, что же крестьянам предстоит убрать. Согласно официальной статистике, общая площадь посевов основных культур (без учета кормовых) в этом году составляет около 18 млн. га. Из этих площадей на зерновые приходится 13,793 млн. га (на 640 тыс. га больше по сравнению с прошлым годом), в том числе на ранние зерновые – 9,5 млн. га. Не сократились, как того ожидали в Министерстве агрополитики, посевы подсолнечника – 2,88 млн. га (приблизительно прошлогодний уровень), а вот под сахарную свеклу аграрии "отвели" только около 900 тыс. га (в 1999 году – 1,04 млн. га). 
ЧЕМ БУДЕМ СОБИРАТЬ УРОЖАЙ
В общем и целом, нынешний год мало чем отличается от предыдущего, разве что уборочной техники в хозяйствах несколько поубавилось (ежегодно парк сельхозтехники сокращается в среднем на 10%). По информации Госкомстата, на 1 июля хозяйства подготовили к уборке 46,5 тыс. зерноуборочных комбайнов (или 73% от их общего количества – 63,9 тыс. штук). Заметим, что из этой подготовленной техники, по крайней мере, более половины машин давно отработали свой срок эксплуатации и подлежат списанию. Вот этим металлоломом крестьяне и будут собирать хлеба. Поэтому удивляют заявления некоторых высоких чиновников о том, что "хозяйства имеют достаточное количество техники, чтобы убрать урожай в сжатые сроки и без больших потерь". Какое там достаточно, если сами же специалисты Минагрополитики оценивают потребность в комбайнах для уборки в оптимальные агротехнические сроки в 100-110 тыс. единиц. И не СК "Нива" выпуска 70-х годов, а современных машин международного класса (или хотя бы уровня отечественного "Славутича"). А с имеющейся сегодня техникой и учитывая предстоящие полевые нагрузки (порядка 300 га на один комбайн при норме в 100-120 га), крестьяне однозначно не доберут несколько миллионов тонн зерна.

Недостает не только техники, но и горючего. В целом, на уборку требуется 1,5 млн. тонн светлых нефтепродуктов, в т.ч. дизельного топлива – около 1 млн. тонн. Июльская потребность оценивается на уровне 430-450 тыс. тонн горючего, из которых две трети приходится на дизтопливо. Так вот, на первую декаду июля в хозяйствах не было и трети необходимого топлива – около 137 тыс. тонн (хотя это и больше на 36% по сравнению с его количеством на отчетный период 1999 года). Однако, по словам Ивана Кириленко, проблем с горючим на внутреннем рынке нет, его вполне хватает, и соотношение цен на бирже на дизтопливо и продовольственную пшеницу составляет "максимум 1 к 2" (биржевая цена дизтоплива – 1400 грн./т, пшеницы 3-го класса по форвардным контрактам – 700-750 грн./т, по споту – до 850 грн./т). Кроме этого, как сообщил министр, в порты Феодосии и Николаева завезено 200 тыс. тонн "дизельки", цена которой – 1350 грн./т. Как говорится, бери не хочу. И крестьяне берут, но не на бирже, а у заезжих коммерсантов. Дизтопливо приобретается ими по бартеру (сказано, что не стоит зарекаться) в обмен на зерно нового урожая по эквиваленту 1 к 3 или 1 к 4.
ПРОИЗВОДСТВО ЗЕРНА ОБЕЩАЮТ НА УРОВНЕ ПРОШЛОГО ГОДА
Как сообщил 14 июля на пресс-конференции Иван Кириленко, на эту дату хозяйства обмолотили 1,5 млн. га ранних зерновых, что составляет 15,8% подлежащих уборке (на 16 июля 1999 года было убрано 3 млн. га или 30%). По словам министра, уже получено 3 млн. тонн зерна (12,2% от прогнозируемого объема урожая), что на 1,5 млн. тонн меньше, чем было собрано на эту дату в прошлом году (4,5 млн. тонн). Основная причина отставания – дождливая погода. Оставляет желать лучшего урожайность зерновых и качество зерна. К этому времени средняя урожайность по южным регионам, где в основном проходит уборка, составляет около 20 ц/га (на 16 июля 1999 года – 21,8 ц/га). В частности, в Автономной Республике Крым, где убрано 74% площадей и получено 774 тыс. тонн зерна, урожайность достигает 22,5 ц/га; в Одесской области – 19,6 ц/га (убрано 57% ранних зерновых); в Николаевской – 16,7 ц/га (40%) и Херсонской – 19,6 ц/га (35%). Что касается качества зерна, то в основном идет фуражное. По информации министра, из проанализированных крупных партий пшеницы (от 20 до 40 тыс. тонн) нового урожая 3-й класс (продовольственное зерно) составляет: в Херсонской области – 1%, в Одесской – 22% и в АР Крым – до 35%. Но, несмотря на столь низкие показатели, Иван Кириленко считает, что общий урожай зерновых составит прогнозируемый уровень – 24,5 млн. тонн, а возможно и больше в случае сохранения урожайности хотя бы на уровне 20 ц/га в других зерносеющих регионах. Количество продовольственной пшеницы, по его словам, может достигнуть 40-45% от общего объема ее производства (в 1999 году урожай пшеницы составил 13,9 млн. тонн). Однако более-менее точные результаты будут получены через полтора-два месяца, уточнил он.

Действительно, итоги будут подводиться после уборки. Но уже сейчас путем простых арифметических действий можно спрогнозировать, что при средней урожайности в 20 ц/га урожай ранних зерновых может составить порядка 19 млн. тонн, а всех зерновых – 27,6 млн. тонн. Впрочем, Иван Кириленко не стал прибегать к такому подсчету, поскольку, по его мнению, на снижение объемов валового производства могут повлиять два "параметра": состояние озимых в Луганской, Донецкой и Харьковской областях и стихийные бедствия в западных регионах страны. Но все же урожай будет не меньше прогноза – 24,5 млн. тонн зерна. 
КОМУ ДОСТАНУТСЯ ВЕРШКИ, А КОМУ – КОРЕШКИ
На той же пресс-конференции 14 июля сногсшибательно прозвучали слова министра: "Мы (т.е. правительство, – авт.) хотели бы, чтобы в этом году экспортером зерна был товаропроизводитель". О всепоглощающей нелюбви госчиновников к зернотрейдерам уже заявлялось неоднократно и по любому поводу. Для крестьян нет хуже врага, чем трейдер, забирающий у них по бросовым ценам зерно прямо "из-под комбайна" и реализующий его через несколько месяцев на рынке по астрономическим ценам. В общем, жируют эти перекупщики на поте хлебопашца, получая баснословные прибыли от зерноэкспорта. Так пусть теперь сам крестьянин почувствует "вкус" денег, которые ему полагаются за выращенную и поставленную на экспорт пшеницу, кукурузу, гречку, подсолнечник – видимо, так решили чиновники. Правда, хочется задать один вопрос: кто тогда будет работать в поле? Ведь заниматься экспортом – это, выражаясь языком классиков, "не ишака покупать". Или чиновники полагают, что продав по высокой цене зерно для экспортных поставок на бирже, крестьянин таким образом автоматически зачисляется в его экспортеры? Смешно. Или, возможно, он самостоятельно начнет формировать товарные партии, сертифицировать их и декларировать на таможне и т.д. Полагаю, что нашего хлебопашца в таком случае ждет полное фиаско, да и поле к тому времени бурьяном зарастет. Но главное не в этом. По мнению И.Кириленко, никаких ограничений по экспорту зерна правительство предпринимать не будет (конечно, если его будет экспортировать товаропроизводитель, – авт.), и его возможный объем из нового урожая может составить 2-2,5 млн. тонн. В основном, как считает министр, экспортироваться будет больше кукуруза и ячмень. Но об экспорте можно будет думать, по его же словам, только после окончания уборки во второй половине августа. Почему? "В этом есть технология, – говорит министр агрополитики. – Нам надо собрать урожай и обязательно довести зерно, которое будет впоследствии продаваться, до товарной кондиции… После двух месяцев хранения и доработки зерна содержание клейковины в нем увеличивается на 5-10 единиц по ИДК…и за этот период пшеницу 5-го класса, которая стоит сегодня 400-450 грн./тонна, можно превратить в пшеницу 3-го класса, которая продается нынче по 800-850 грн./тонна". Вот так по нашим стандартам из фуража получается продовольственное зерно. Никто не спорит. Однако на Западе качество зерна, а значит и его классность, оценивается не по количеству клейковины, а по содержанию в нем протеина (белка).

Однако, прежде чем вывозить зерно из страны, необходимо определиться с его балансом. Иван Григорьевич подчеркнул, что нельзя допустить повторения ошибок прошлого года, когда из-за массового экспорта зерна в стране не осталось нормального посевного материала. Кроме того, крестьянам необходимо полностью рассчитаться по банковским кредитам, налогам и т.д. Балансовая картина, с подачи министра, выглядит следующим образом (в пересчете на зерно): минимальная потребность в семенах – 2 млн. тонн; оплата труда и арендная плата за землю – 6 млн. тонн; фиксированный сельхозналог – 680 тыс. тонн; по региональному контракту – более 1 млн. тонн; погашение задолженности перед госбюджетом сельхозпредприятий, которые остались в госсобственности (научно-иследовательские, семенные, племенные хозяйства) – 2,3 млн. тонн; банковские кредиты, выданные под залог урожая – около 700 тыс. тонн; поставки по договорам – 3,3 млн. тонн. Общая потребность страны в продовольственном зерне оценивается на уровне 6-7 млн. тонн. Как сказал И.Кириленко, государству требуется всего 1/4 часть урожая, а остальными его 3/4 будет распоряжаться товаропроизводитель, которому также еще надо рассчитаться по коммерческим долгам за прошлые годы. А сумма их достигает 7 млрд. грн., что в переводе на пшеницу 3-го класса по сегодняшним биржевым ценам равняется более 8 млн. тонн. Так кому, спрашивается, достанется зерно? А это и есть главный вопрос "урожая'2000", ответ на который мы узнаем совсем скоро – после уборки.

УКАЗ! ВОТ И ВЕСЬ СКАЗ 

Леонид ПАВЛОВ, журналист
“Когда молотком забивают гвозди – это инструмент.

Если им бить по голове, то это уже орудие убийства”.
3 июля в Министерстве аграрной политики состоялась пресс-конференция, посвященная Указу Президента Украины "О неотложных мерах по стимулированию производства и развитию рынка зерна" от 29 июня 2000 года. На беседу с журналистами пришли вице-премьер-министр по вопросам АПК Михаил Гладий, заместитель главы администрации Президента Украины Павел Гайдуцкий и министр агрополитики Иван Кириленко.

Во вступительном слове, а позже отвечая на вопросы представителей прессы, каждый из них изложил свое видение причин появления зернового Указа, путей его реализации и возможных последствий. 

Так, Михаил Гладий отметил, что последние два года в нашем государстве рынок зерна был нерегулируемым. А особенно в 1999 году. При невысоком прошлогоднем урожае зерна, его было вывезено, по словам Михаила Васильевича, почти 6 млн. тонн (по данным таможни, в период наиболее активного экспорта в сентябре–ноябре из Украины "ушло" 3,180 млн. тонн пшеницы – авт.). Неконтролируемым был и внутренний рынок: хотя зерна до нового урожая хватило, из-за отсутствия соответствующего контроля не было стимула для его реализации внутри государства.

В Указе речь идет, прежде всего, о залоговой цене зерна. Она включит в себя его себестоимость плюс процент рентабельности, то есть сельхозпредприятию будет гарантировано безубыточное производство "главной стратегической культуры". Размер залоговой цены в начале каждого уборочного сезона определят специалисты Минагрополитики и Минэкономики. И эта цифра будет единой для всей страны. 

Товаропроизводитель, продав зерно по залоговой цене государственному агенту по его закупкам – ГАК "Хлеб Украины" – будет иметь право в течение 8 месяцев перепродать его другому покупателю, если тот предложит более высокую, по сравнению с залоговой, цену. Правда, в случае такой перепродажи издержки по хранению зерна на элеваторе лягут на товаропроизводителя. Если же сданное зерно товаропроизводителем не востребовано, оно считается проданным государству с момента его поступления на хлебоприемный пункт (в этот момент будет осуществляться и расчет). То есть теперь, по мнению разработчиков Указа, будет не так, как раньше, когда зерно реализовывалось прямо из-под комбайна по низким ценам, а потом перепродавалось по совсем другим и выигрывал от этого, как подчеркнул М.Гладий, не крестьянин, а посредник – "так называемый трейдер". 

Однако, в текущем году механизм залоговой цены будет задействован лишь частично, поскольку в бюджете денег на его финансирование не предусмотрено. В полную силу Указ заработает только с 2001 года. "Но мы знаем, – заметил вице-премьер-министр, – что ГАК "Хлеб Украины" посеял 212 тыс. га зерновых, поэтому он сможет получить порядка 450 тыс. тонн собственного зерна. Соответственно, он работает и с кредитами банков, и мы надеемся, что ту цифру, которую я назвал, он сможет, в принципе, закупить. Но такая задача перед ним не ставится, это не госзаказ". 

А коль это не госзаказ, то скорее – госориентировка. Нет сомнения, что "Хлеб Украины" сполна отработает возложенную на него модельную роль, чтобы ни у кого не возникло сомнения относительно правильности выбора ГАК в качестве госагента по залоговым закупкам и его права оперировать в дальнейшем немалыми бюджетными средствами. Правда, как сообщил Михаил Гладий, в перспективе государство будет выдавать лицензии на право осуществления залоговых закупок и частным структурам.

В Указе также записано, что рынок зерна должен быть прозрачным, и продаваться оно должно исключительно через биржи, аукционы, тендеры, конкурсы по прозрачным ценам, которые сложатся к тому времени на рынке. Запреты на движение и реализацию зерна допускаться не будут. Внутри государства, также как и на экспорт, зерно будет продаваться свободно, безо всяких ограничений, "чтобы никто не подумал, что мы будем какими-то административными мерами управлять рынком зерна". При этом государственная регистрация биржевых контрактов должна быть обязательной, "чтобы мы знали количество зерна в нашем государстве, его движение как на внутреннем рынке, так и на внешнем. Если мы хотим от государства всего прозрачного: законов, указов, постановлений, – подчеркнул М.Гладий, – то почему не должны видеть прозрачно и действия субъектов хозяйствования на территории нашего государства". По его мнению, регистрация биржевых контрактов должна стимулировать реализацию зерна.

Между прочим, в Указе дано задание Кабмину и Минагрополитики разработать меры по увеличению производства зерна в 2001-2004 годах. "Мы заинтересованы в увеличении производства зерна и реализации его на экспорт, – сказал вице-премьер-министр, – поскольку это основная экспортная позиция нашего сельского хозяйства". Однако немного погодя он говорил уже о несколько других интересах: "Мы надеемся, что цена на зерно если и будет снижаться, то не очень, а значит, и экспорт будет меньшим".

Павел Гайдуцкий заострил внимание журналистов на том, что в течение последних 5-7 лет в Украине имели место значительные колебания цен (в 3 раза) и объемов продаж зерна (в 10-15 раз) между послеуборочным и весенним периодами. Наиболее критической в этом плане была ситуация с осени прошлого до весны текущего года, когда 90% урожая продали по очень низким ценам, сложившимся в послеуборочный период. А весной, когда цена, в том числе и мировая, была чрезвычайно благоприятной, объемы продаж были минимальными. "Такие перепады негативно отражаются на экономике и на тех, кто работает на рынке зерна, в том числе и на товаропроизводителях", – подчеркнул Павел Иванович. В этом, по его мнению, и заключается основная причина неудовлетворительного финансового состояния сельского хозяйства, а также того, что был принят Указ Президента – один из первых уже чисто рыночных, как выразился господин Гайдуцкий, нормативных актов, направленных на экономическое государственное регулирование рынка.

Указ дал право товаропроизводителю, в трактовке Павла Ивановича, "получать тот бизнес, который когда-то фактически получали трейдеры". В поддержку механизма залоговых закупок будет выделено бюджетное финансирование, ибо "когда основной бизнес переходит к товаропроизводителю, то понятно, что так регулировать цены можно только с участием бюджетной поддержки". 

Со следующего года предполагается и появление соответствующей строки в бюджете. О размере этой позиции пока говорить рано, но уже сейчас ясно, что удовлетворить всех зернопроизводителей она не сможет. Поэтому можно прогнозировать очень большое давление на залоговые закупки с их стороны. Павел Гайдуцкий видит выход из положения в том, что поставщик зерна по залоговому контракту будет определяться на конкурсной основе. Сегодня, правда, говорить и о каких-то конкретных механизмах тоже еще рано, но ориентировочная идея уже сформировалась: "Через механизм залоговых цен мы должны выйти на оптимальный объем зерна, достаточный для стабилизирующего влияния на рынок. То ли это будет 1 млн. тонн, то ли 500 тыс. тонн. Мы должны определиться и выйти на сумму в бюджете, а потом определить механизм, как с этой суммой работать. Окончания этого периода я не вижу даже через три года. Потому что это целая система, которую нужно формировать, шлифовать, усовершенствовать, проверять практически, развивать".

В текущем же году можно рассчитывать только на банковское кредитование залоговых закупок. "Важно, – отметил Павел Иванович, – чтобы в нынешнем году хотя бы минимальная партия была закуплена по залоговой цене. Если бы это было тысяч 300-500 – получилось бы хорошее начало для регулирования рынка". Однако назвать банки, которые согласились бы в нынешнем году прокредитовать залоговые закупки зерна, господин Гайдуцкий не смог.

Вместе с тем, Указ Президента, по мнению заместителя главы его администрации, ни в коем случае не исключает прямых закупок зерна по текущим рыночным ценам.

В дальнейшем предполагается реализовать также механизм интервенционных закупок, который, несмотря на неоднократные правительственные постановления, так и не был задействован. Выполнение интервенционных операций будет возложено на Госрезерв и другие государственные структуры (типа ГАК "Хлеб Украины"), Смогут эти функции выполнять и коммерческие предприятия. Ибо последние, пояснил свою мысль Павел Иванович, "могут в момент наибольшего предложения зерна закупать соответствующие его партии, а в момент наибольшего спроса на зерно – осуществлять его продажу. Таким образом, стремясь иметь прибыль в бизнесе, любая коммерческая структура помимо своей воли играет интервенционную роль. Главное – эту систему мобилизовать и организовать в единое целое".

Как можно заметить из этого отчета, в высказываниях участников пресс-конференции звучала явная нелюбовь к экспортерам зерна, а из-за них – и к его экспорту как таковому. Так, в экспортных ценах и объемах продаж Павел Иванович усматривает большой дисбаланс, который не может устраивать государство: "Тот факт, что экспорт составляет очень большую часть в общем объеме реализации, что экспортные цены осенью значительно превышают внутренние, не может устраивать никого". Поэтому предполагается задействовать такие механизмы, как привязка экспортной торговли зерном к биржам, обеспечение контроля над сделками, недопущение внутреннего демпинга цен.

Все предложенные меры обязательно должны быть реализованы с участием местных государственных администраций, но без их вмешательства в механизмы движения зерна, товаропотоки, объемы продаж, цены. "Возможно ли это, – спрашивает Павел Гайдуцкий и сам же отвечает: возможно! За счет работы только на спросе и предложении: активизировать спрос, когда высоко предложение, и активизировать предложение, когда высок спрос". 

В качестве показательного примера неотвратимости перехода от административных методов управления к рыночным был назван опыт киевской мэрии. После неудачных попыток вмешательства весной 1999 года в рынок сахара и весной нынешнего года в рынок хлеба, городская администрация наконец поняла, что необходимо формировать собственные интервенционные запасы и резервы и работать с ними на продовольственном рынке, выравнивая цены. Павел Иванович пожелал аналогичным образом поступать всем областным администрациям и городским советам, поскольку и те, и другие могут задействовать местные бюджеты в залоговом механизме.

В случае успешной реализации Указа, как он надеется, разница в ценах на зерно между послеуборочным и весенним периодами сократится до полуторакратной величины, а в объемах продаж – до двух- или трехкратной.

Министр агрополитики Иван Кириленко коснулся в основном вопросов текущего момента. Прежде всего он очертил перспективы обеспечения Украины продовольственным зерном. Из прогнозируемого валового сбора зерновых в 24-25 млн. тонн (озимых пшеницы и ржи – около 13 млн. тонн) "нас интересует 6-7 млн.", – сказал министр, ибо такова есть потребность Украины в продовольственном зерне. Сможем ли мы заготовить это количество? Ответ состоит из следующих расчетов. Аграрные и перерабатывающие предприятия под заготовку продовольственного зерна могут привлекать кредитные ресурсы согласно постановлению №593: это даст в закрома 1,5-2 млн. тонн. Плюс долги, которые необходимо возвращать. Плюс несколько сот миллионов гривень на закупку зерна предусмотрены в местных бюджетах. Уже воспользовались этой возможностью некоторые из областных советов, выделив 180 млн. грн. на весенне-полевые работы под региональный заказ. С учетом финансирования уборки урожая эта позиция должна возрасти до 300-500 млн. грн., то есть под региональный заказ будет собрано около 1 млн. тонн зерна. И сюда же плюс – форвардная заготовительная деятельность киевской мэрии в Винницкой, Черкасской, Киевской и Житомирской областях. "Таким образом, – суммирует цифры Иван Григорьевич, – по названным позициям мы уже можем иметь 4-5 млн. тонн зерна. Это не говоря о том, что каждое хлебозаготовительное предприятие, хлебозавод могут взять кредит, закупить необходимое количество зерна и иметь свой резерв".

Биржевой рынок Минагрополитики намерено "ориентировать" таким образом, чтобы сразу после уборки урожая цена на зерно была "довольно высокой, поскольку монопольно низкая цена, – считает Иван Кириленко, – всегда способствует движению зерна не в том направлении, в котором бы нам хотелось". Регулировать рынок, по его мнению, следует так, чтобы сначала, имея внутреннюю цену не выше мировой, сформировать собственный зерновой ресурс, а затем раскрывать все возможности для экспорта. Вместе с тем, министр признает, что при урожае ранних зерновых в 20 млн. тонн "никакая биржа не способна дать такой спрос, чтобы за высокую цену реализовать такое предложение". Отсюда и "неурегулированный" отток зерна за границу по ценам 70-90 USD за тонну. 

Иван Кириленко сообщил, что в Минагрополитики предвидят рост мировой цены на зерно выше отметки 110 USD, поскольку стихия (то есть неблагоприятные погодные условия) не обошла и наших соседей из ближнего и дальнего зарубежья. В России, в частности, вместо желаемых 80 млн. тонн зерна валовый сбор ожидается на уровне 50 млн. Это, по мнению министра, еще раз доказывает необходимость правильно сориентировать биржи в отношении цены. 

Говоря о состоянии расчетов в аграрной отрасли, министр отметил, что у нас уже нет прежних объемов бартера, и нет той "уничтожающей" его формы, когда за тонну дизтоплива крестьянин отдавал 5-7 тонн пшеницы третьего класса. В подтверждение своих слов Иван Григорьевич привел результаты торгов на Сумской бирже, где цена пшеницы третьего класса составила 915 грн./т, тогда как дизтопливо в это время стоило 1450-1500 грн./т. Не сказал, правда, министр о том, что сельхозпредприятия ни на Сумской, ни на какой другой бирже не торгуют, а дизтопливо могут приобрести (а вернее сказать, выменять на сельхозпродукцию, поскольку свободных средств у них нет) только у посредников на их же условиях.

Отдельно Иван Кириленко остановился на обозначенной в президентском Указе программе увеличения производства зерна. Так, в следующем году запланировано увеличить посевные площади озимых пшеницы и ржи до 8-8,5 млн. га. "Товаропроизводитель с удовольствием пойдет на увеличение площадей, так как цена на эти культуры высокая. Нам нужно лишь помочь: 2 млн. тонн высококачественных семян плюс 150-200 тыс. тонн действующего вещества минеральных удобрений. Это то, что называется гарантировать минимальный агрофонд будущего урожая".

И в качестве эпилога заметим, что на пресс-конференции были затронуты и незерновые темы. Так, Михаил Гладий сообщил о продлении до 1 октября льгот на ввоз на территорию Украины дизельного топлива. И по уверениям вице-премьер-министра, дизтоплива сегодня в стране достаточно, "цена на него стабильна, и уборочную мы проведем нормально". Однако насколько это "мы" относится к сельхозпредприятиям, осталось неизвестным.
Мнение
Алексей ГАВРИЛОВ, председатель правления Группы компаний "Объединенная Зерновая":
"Исходя из содержащихся в Указе положений видно, что он защищает интересы торговых домов. Идея их развития не нова. Но если нет денег, нет банков, которые финансируют сделки, то как их не называй: торговым домом или заготконторой – они работать не будут.

В Указе также содержится положение, по которому Кабмин должен разработать порядок прохождения или регистрации экспортных контрактов на биржах. Что можно сказать по этому поводу? Раньше любой биржевой контракт (даже не экспортный) сам по себе являлся эквивалентом, субститутом экспортной квоты и лицензией на вывоз. Это нормально. Надо было показать биржевое происхождение товара, и таможня его декларировала на экспорт. Но экспортный контракт – очень сложный документ, чтобы его всегда заключать на бирже. Нигде в мире этого нет. Хотя понятна попытка правительства вывести весь экспорт в легальный оборот. Но как правило экспорт всегда легален, поскольку он контролируется.

Есть еще одна проблема – расчеты. Учитывая опыт Украинской аграрной биржи, где мы были одними из учредителей и являлись одной из крупнейших брокерских контор, можно предвидеть, что в скором времени начнется борьба за банк, в котором будет находиться счет. Через него, по идее, должны проходить большие деньги. Вначале банк будет работать нормально, а потом начнет задерживать платежи, размещать депозиты, решать свои балансовые проблемы за счет этих денег. И это будет проблемой в работе трейдеров, брокеров. Поэтому, в целом понимая идею легализации всего зернооборота, замечу, что сейчас мы не готовы к заключению экспортных контрактов на бирже. Биржа – это сугубо внутренний инструмент. Владелец товара сам решает – экспортировать его, перерабатывать или придерживать. 

Если таможня получит распоряжение, – не дай Бог, конечно, – без биржевого контракта никаких экспортных сделок не оформлять, то это в какой-то степени активизирует работу бирж. Но с другой стороны, к этому моменту должен быть разработан порядок, как это все будет происходить. Запретить легче всего. Возможно, это попытка каким-то образом ограничить экспорт продовольственной пшеницы. Если так, то делается это неаккуратно. Потому что на текущий момент цены на нее на внутреннем рынке намного выше мировых. 

Что касается залоговых цен, то это попытка скрытого госзаказа на зерно и за всем этим, совершенно очевидно, стоит ГАК "Хлеб Украины". Но это уже не та компания, что была три года назад, так как большинство элеваторов приватизированы. Если мы платим за тонну продовольственного зерна 750 грн., а "Хлеб Украины" говорит о какой-то залоговой цене в 450 грн., то логично, что крестьянин повезет зерно к нам. Во-вторых, получив зерно и заплатив за него даже 450 грн., по идее, приобретаются права распоряжения этим зерном. Где гарантия, что зерно крестьян будет храниться на элеваторе, когда он захочет вернуть залоговую цену. И потом, что такое залоговая цена? Получается, что это банковский кредит. Но такие функции совершенно не свойственны ни элеватору, ни государству. Это дело банков –  определять залоговую цену. Как мне кажется, это попытка прибрать к рукам некоторое количество зерна, а что потом с ним делать дальше – разберемся, мол, по ходу дела. Поэтому, залоговые цены – это неуклюжая попытка залезть в банковский бизнес. Ну и опять-таки, когда все элеваторы принадлежали "Хлебу Украины", это было сделать проще. А сегодня один элеватор – частный, другой – Госрезерва… Элеваторов в Украине хватает, и они рассчитаны на хранение 60 млн. тонн зерна, тогда как мы производим 24-25 млн. тонн. 

Появление Указа перед уборочной – это несправедливо, так как люди вкладывают средства с осени, и каждый год изменять что-либо к уборке – некорректно. Кредит доверия может быть исчерпан".
Мнение
Владимир КЛИМЕНКО, генеральный директор Украинской Зерновой Ассоциации:
"Указ Президента от 29 июня 2000 демонстрирует необходимость двигаться дальше в развитии сельского хозяйства. 

Будет ли от этого Указа польза, зависит от людей, которые будут заниматься разработкой механизмов и непосредственным их воплощением.

С другой стороны, можно по-разному оценивать такой Указ: он появляется в разгар сезона уборки урожая, а многие люди вложили средства в урожай. Вначале на всех уровнях призывали вкладывать средства в сельское хозяйство, а ближе к осени уже говорилось о необходимости залоговых цен и появлялись покупатели, извещающие о намерении скупать зерно, в частности Госкомрезерв. 

Если такие желающие есть, то пусть выходят на рынок и покупают как все, через биржи, а не как в прошлом году, когда Госрезерв купил по 270 грн. за тонну и потом продавал по 900. Если как раньше, в приказном порядке, на уровне районов будут "выкручивать руки" хозяйствам, требуя, чтобы они отдавали пшеницу третьего класса по залоговой цене 450 грн. за тонну, то пользы от Указа будет мало.

О развитии отрасли не может быть и речи, когда одни вкладывают, а другие с умным видом делят. Так было в прошлом и позапрошлом годах. Как только дело доходит до урожая, каждый придумывает, как он будет делить его у себя в области. Один издает постановление, что зерно за пределы области вывозить запрещено, другой на уровне района выдумывает еще что-то и так далее. В Указе же есть пункт, который не допускает запретов перемещения зерна по Украине, ведь в стране есть и зерновые, и не зерновые области.

Пункт о биржевой торговле и регистрации внешнеэкономических контрактов на бирже вряд ли обрадует трейдеров. Он предвидит для них трату лишних денег и времени. С другой стороны, для государства важно, чтобы в каталогах публиковались цены. Так уже поступает Национальная ассоциация бирж Украины. Таможенная информация: куда грузил, по каким ценам – коммерческая тайна и таможенный комитет не может ее обнародовать. А биржевая информация, не называя конкретных фирм, дает средние объемы и средние цены товара. Страна должна знать, по каким ценам скупается зерно. Ведь не секрет, что на протяжении нескольких лет зерно скупалось за бесценок".

Мнение
Николай КУЧЕР, заместитель председателя правления Государственной акционерной компании "Хлеб Украины":
"Указ будет активно способствовать формированию в Украине цивилизованного рынка зерна.

Прежде всего, речь идет о кредитовании. Так как в 2000 году на апробацию механизма залоговых закупок не предусмотрено выделение бюджетных средств, данный вопрос, скорее всего, необходимо решать путем привлечения нашей компанией кредитов коммерческих банков под залог имущества. Нужно решить вопрос возмещения процентов за пользование кредитами за счет государственных средств.

При должном желании и компетенции можно решить и другие задачи, предусмотренные Указом Президента. Другое дело, что не все поняли суть предлагаемых мер, не увидели в Указе отражения своих интересов, что скажется в процессе его реализации.

Указ направлен, прежде всего, на поддержку товаропроизводителей. Но надо понять и то, что предложенный механизм стимулирования производителей зерна имеет целью реально поддержать лучших и средних, но не самых слабых. Помните, на что была направлена наша предыдущая экономическая политика в аграрном секторе? "Раздать всем сестрам по серьгам", потому как всем надо пахать и сеять, независимо от того, какую отдачу даст вложенное. Теперь необходимо оперировать экономическими категориями. 

Для зерновых трейдеров Указ выгоден тем, что в конечном счете должен обеспечить стабильность, прозрачность, прогнозируемость национального рынка зерна.

Этот Указ ставит на повестку дня решение самой острой на сегодня проблемы – зерновой. Ведь зерно сегодня – это экономика плюс большая политика, плюс стабильность государства.

Благодаря залоговым закупкам зерна, Указ стабилизирует цены. Думаю, у нас не должно быть прежних ценовых перепадов, когда в 1996 году 1 тонна зерна стоила 150 USD, потом цена упала до 55-57 USD, и в этом году опять взмывает вверх – до 900 грн. за тонну пшеницы третьего класса. 

Механизм залоговых цен интересен и тем, что он вытесняет бартер. Кредитование сельхозтоваропроизводителей "живыми" деньгами объективно поставит все на свои места.

Ценность Указа и в том, что он изменит отношение к производителю зерна. Что в свою очередь обеспечит рост производства зерна в Украине".

АКТУАЛЬНОЕ ИНТЕРВЬЮ

Олег МУЗЫЧЕНКО, редактор

НЫНЕШНЕЙ ОСЕНЬЮ БУДУТ СЧИТАТЬ НЕ ТОЛЬКО ЦЫПЛЯТ

В Украине процесс реформирования коллективных сельскохозяйственных предприятий (КСП) в хозяйства рыночного типа происходит в парадоксальных условиях. С одной стороны, государство слишком долго "раскачивалось" и затягивало с проведением аграрных реформ, опоздав с ними как минимум на два-три года, а с другой – совершенно непонятна нынешняя поспешность и слишком короткие сроки проведения самой реорганизации хозяйств. Очевиден и тот факт, что преобразование КСП в частное предприятие еще не означает завершение его реформирования. 

Аграриям еще предстоит пережить достаточно трудные времена становления и развития вновь созданных образований. 

Сегодня официальная статистика оперирует лишь количественными показателями – сколько частных предприятий создано на базе КСП, а первые качественные результаты их деятельности выяснятся уже этой осенью. 

Понятно, что не все хозяйства продолжат свою деятельность – кто-то обанкротится, кто-то еще раз реорганизуется. Это вполне закономерные процессы. 

И вот об этом, а также о перспективах развития АПК наша беседа с профессором кафедры аграрного менеджмента Киевского национального экономического университета, доктором экономических наук Сергеем ДЕМЬЯНЕНКО. 

– Сергей Иванович, вы являетесь не только теоретиком, но и практиком, поскольку возглавляете экономический отдел Проекта паевания сельскохозяйственных земель, который осуществляется в Украине корпорацией "РОНКО".

– Данный Проект консалтинговая корпорация "РОНКО" (RONKO Con-sulting Corporation) осуществляет в Украине с 1995 г. в рамках договора между правительствами США и Украины о предоставлении технической помощи в сфере сельхозпроизводства. Основным заданием Проекта является реструктуризация КСП и выдача Государственных актов на право коллективной собственности на землю. Почти за пять лет работы реорганизовано свыше тысячи КСП, в которых были выданы Государственные акты на право частной собственности на землю всем бывшим членам хозяйства, имевших на это право. Между прочим, разработанная специалистами "РОНКО" методика реорганизации хозяйств была взята за основу при подготовке Указа Президента Украины от 3 декабря 1999 г. "О неотложных мерах относительно ускорения реформирования аграрного сектора экономики". Кроме этого, совместно с Министерством агрополитики и Институтом аграрной экономики УААН нами было издано несколько методических рекомендаций по паеванию земли, имущества, урегулирования имущественных отношений и бухгалтерского учета.

– Если обратиться к статистике, то какие формы ведения хозяйства выбирают крестьяне?

– В рамках Проекта большая часть создаваемых предприятий – это частные сельскохозяйственные предприятия. Если говорить о статистике, то динамика процесса такова: в 1997 г. из всех вновь созданных хозяйств частные предприятия составляли 17%, закрытые акционерные общества – 29%, общества с ограниченной ответственностью – 42% и другие – 12%. Однако со временем это соотношение изменялось в пользу ЧП, доля которых с мая по август 1999 года возросла до 32%, а уже к концу прошлого года – до 56%. И, заметьте, эту форму хозяйствования выбирают сами крестьяне. 

Почему такая тенденция? Потому что такая специфика сельского хозяйства – принимать решение в предприятии должен один человек: будь то менеджер или владелец. Мне приходилось встречаться с руководителями хозяйств, которые начинали с ООО, в котором, как правило, было по несколько учредителей. Работали нормально, пока хозяйство не имело прибыли. Как только получили прибыль – возникали проблемы: как ее распределять. Учредители стали выяснять, кто из них главный в обществе и кому полагается большая часть прибыли. Поэтому они сами пришли к выводу: чтобы предприятие могло и дальше работать эффективно, владелец должен быть один. Кстати, это подтверждает и опыт наших западных соседей, в частности, в Польше, Венгрии, Чехии, где происходили аналогичные процессы. 

Не могу не вспомнить о производственных кооперативах, которых по статистике в Украине создается около 25%. Считаю это явление негативным. Почему? В мире таких кооперативов почти не существует. И Закон Украины "О кооперации" в части создания производственных кооперативов, мягко говоря, не совершенен. По сути, мы снова возрождаем колхозы. И в рамках Проекта такие структуры мы не создавали.

– Но ведь в Восточной Германии, бывшей ГДР, продолжают работать сельхозкооперативы…

– Да, но ведь там совершенно другая законодательная база для создания и функционирования таких хозяйств. В объединенной Германии пришли к выводу, что нецелесообразно дробить большие предприятия на малые хозяйства, обрабатывающие по 10-20 га земли. И в этом мы абсолютно с ними согласны. Создавая новые предприятия, мы пытаемся по возможности оставить у них крупные земельные массивы. Хотя это совсем не означает, что в будущем эти хозяйства также не будут разделены. Придет осень, и будет видно – кто из руководителей сможет рассчитаться с крестьянами за аренду земли и имущества. В случае невыполнения условий аренды крестьяне могут забрать свои паи и отдать их более удачливому хозяину: руководителю другого предприятия или фермеру. Или вообще присоединить свои паи к приусадебному хозяйству, как это определено в Указе Президента от 3 декабря 1999 г. 

– Сергей Иванович, справедливо ли утверждение, что в результате высоких темпов реформирования в большинстве случаев произошла формальная реструктуризация КСП?

– Согласен с этим. И вот почему. 

Во-первых, не происходит реструктуризация производства и уменьшение предприятия до рационального размера. Хозяйство, учитывая свои финансовые возможности и необходимое количество работников, должно обрабатывать оптимальную площадь земли. Сегодня же, не имея оборотных средств и кредитных ресурсов, большинство предприятий просто не в состоянии работать на больших земельных массивах. Таким образом, уменьшение хозяйства до рациональных размеров является объективным процессом. Это будет происходить в перспективе. Хотя отмечу, что оно не должно быть самоцелью. Оптимальный размер хозяйства может быть 300 га, 400 га или 2 тыс. га. В каждом конкретном случае будет свой размер, который зависит от специализации производства, наличия капитала, трудовых ресурсов, возможностей реализации продукции. Однако этого пока не происходит. 

Во-вторых, руководители вновь созданных хозяйств стремятся трудоустроить всех своих членов или пайщиков, не учитывая факторов производственных расходов и производительности труда. 

В-третьих, содержание социальной сферы ухудшает финансовое положение хозяйств, хотя определенные сдвиги в этом вопросе уже наметились. 

Четвертое – отсутствие маркетинговой стратегии, а именно: необходимо производить то, что можно продать. Мы все еще ориентируемся на объемы производства, а не на прибыль. Это же парадокс! Как можно на вложенную гривню получать минус 50 копеек "прибыли". 

И последний фактор – отсутствие мотивации к повышению эффективности производства у работников предприятий. Крестьяне не несут ответственность за результаты своего труда и не заинтересованы в прибыльности производства. Да, мы создали частные предприятия. Есть владелец. Но как заинтересовать людей, чтобы они также работали на прибыль? Это очень важный вопрос и он указывает на то, что еще не происходит реальной реструктуризации хотя бы в плане уменьшения размеров предприятий. В каждом селе должно быть несколько потенциальных арендаторов, владельцев предприятий, чтобы у крестьян был выбор. Как только появляется конкуренция, сразу же увеличивается размер арендной платы, а значит и мотивация к получению прибыли. Это важный момент рыночной экономики. 

– По вашему мнению, как в дальнейшем будут развиваться события в АПК?

– Если говорить о ближайших перспективах или тенденциях развития сельского хозяйства и аграрной реформы, то они мне видятся следующими. 

В первую очередь, по результатам этой осени можно будет подвести первые итоги. Думаю, что уже осенью произойдет разделение некоторых хозяйств, если руководитель не выполнит своих обязательств по договорам аренды. И эта тенденция сохранится на протяжении ближайших лет. 

Другой момент – это роль государства в аграрной реформе. Наконец-то государство отказалось от прямого вмешательства в сельхозпроизводство. Во всяком случае, об этом было заявлено официально. Если правительство сдержит слово, то коммерческие структуры начнут интенсивнее работать в АПК, и капитал пойдет в село в значительно больших размерах, нежели сегодня. Я надеюсь, что уже в следующем году люди почувствуют результаты реформ, когда получат за свои земельные и имущественные паи продукцию или деньги. Тогда же начнут срабатывать факторы конкуренции между арендаторами, начнется определенная реорганизация производственной структуры. Таким образом, мы будем двигаться вперед.

РЕФОРМЫ

Елизавета СВЯТКИВСЬКА, обозреватель

ВО МНЕНИЯХ СОШЛИСЬ И РАЗОШЛИСЬ

После выхода 6 июня сего года Указа Президента Украины

"О мерах обеспечения формирования и функционирования аграрного рынка" появилась очередная возможность подискутировать на тему села.

Об Указе говорят как всегда по-разному: и профессионально, и на дилетантском уровне. При этом обсуждаются,

как правило, лишь отдельные его пункты.

Кто-то в нем видит перспективы развития сельского хозяйства, кто-то не менее аргументированно доказывает противоположное.

Попытка проанализировать целостную картину происходящего в отечественном агропроме была предпринята 22 июня

во время проведения "круглого стола", который состоялся в АППБ "Аваль".

Одним из организаторов этого мероприятия выступил журнал

"Агро Перспектива". Что же касается участников, то за "круглым столом" восседали именно те люди, которым непосредственно придется работать

над созданием той самой инфраструктуры агрорынка, о которой

упоминается в Указе.

ЛОМАТЬ – НЕ СТРОИТЬ

Аграрная реформа продолжает шагать по Украине. Шагает уверенно, но гораздо медленнее, чем это происходило, к примеру, в предыдущие этапы ее реализации. А все потому, что сегодня создавать инфраструктуру аграрного рынка приходится практически на пустом месте. 

Заместитель министра аграрной политики Роман Шмидт убежден, что после реорганизации КСП в частные предприятия одним из главных вопросов реформы будет "создание рынков сбыта сельскохозяйственной продукции". По его словам, надо лишь отследить, где эта продукция производится, покупается и по каким ценам. А сделать это можно с помощью вышеназванного Указа, комментируя который, господин Шмидт подчеркнул о необходимости создания широкой сети аграрных бирж, являющихся именно "тем местом, где формируется и создается цена на стратегически важную продукцию рынка". Также, в каждом районном центре должна быть организована сеть агроторговых домов как база для деятельности брокерских контор и агробирж. 

Указ также предвидит формирование широкой сети аукционов живого скота, которые ранее у нас не практиковались, хотя в странах Европы это наиболее распространенный способ покупки и продажи. Их необходимость подтверждается недавно проведенным во Львове первым аукционом товарного скота, на котором цены были почти в два раза выше цен посредников.

Вскоре должны появиться у нас и оптовые плодоовощные рынки, поскольку на них также формируются цены. И еще в Указе предвидится создание в каждом населенном пункте (а их в стране 28,8 тыс.) обслуживающих сельскохозяйственных кооперативов, которых сегодня насчитывается чуть более 400. В данном случае речь идет о заготовке продовольствия для мелких и средних товаропроизводителей, которые ныне производят около 70% валовой продукции сельского хозяйства. Решить проблему со сбытом продукции фермерских и приусадебных хозяйств призваны как раз заготовительно-сбытовые кооперативы посредством создания в сельской местности своих заготовительных пунктов.

Интересно, что некоторые положения Указа предвидят их исполнение уже в июне. Однако Р.Шмидт не стал комментировать эти положения, а выразил уверенность, что с этого месяца уже начнет функционировать информационная система для предприятий и частных лиц, которая предоставит им информацию о состоянии и тенденциях развития аграрного рынка, результатах биржевых торгов и т.д.

В контексте обговариваемого Указа оригинальным взглядом на происходящее в агросекторе отличался председатель Госкомрезерва Евгений Червоненко. Позиция, которую он отстаивал, заключалась в следующем: "тот, кто хочет жить по-старому, должен умереть, так же, как и все слабые хозяйства". По поводу чего за столом и разгорелась бурная дискуссия. Особенно негодовали те представители регионов, которые считают, что слабыми наши хозяйства стали только из-за неумелой государственной политики, а теперь еще должны и умереть...

Но, вернемся к путям создания инфраструктуры аграрного рынка.

О КРЕДИТАХ ТОЛЬКО ГОВОРИМ
Сегодня все понимают, что без стабильного финансирования агросектора реформы так и останутся благими намерениями. В первую очередь речь идет о кредитовании села, особенно долгосрочном. С этой проблемой сразу сталкиваются собственники, которым не нужны десятки, сотни тысяч гривень, а всего лишь 3-5 тысяч для того, чтобы начать свой бизнес в сельской местности. 

Когда-то в Украине были широко распространены кредитные союзы, которые успешно решали подобные вопросы. Сейчас такой способ помощи начинающим хозяйствам распространен в Европе. 

Относительно финансов на заседании "круглого стола" выступил председатель правления АППБ "Аваль" Александр Деркач. Он убежден, что говорить о долгосрочном кредитовании можно лишь после формирования инфраструктуры рынка на селе. По его словам, для того, чтобы заработал земельный кредитный банк, необходимо вести регистрацию договоренностей. Банк должен знать, что заемщик имеет реальный залог. И правила игры по проведению операций с недвижимостью должны быть четко выписанными в законе о риелторской деятельности. Только тогда можно говорить и о земельном ипотечном банке, и о системе земельного кредитования. Как считает А.Деркач, уже сейчас необходимо принять хотя бы часть закона о риелторской деятельности и найти средства для земельного банка. А долгосрочным ипотечным кредитованием могут заниматься все банки, надо только создать для этого соответствующие условия. 

Кроме этого, господин Деркач напомнил всем, что Украина не имеет финансовых средств для покупки современной техники и технологий. А средства необходимы в больших объемах и на длительный срок – 15-25 лет. И не под 35% годовых, а под 8-9%, как в странах с развитой экономикой. Так что, по его словам, еще рано говорить о кредитовании, перепрыгивая через формирование инфраструктуры аграрного рынка.

Несколько иную точку зрения высказал Роман Шмидт, который считает, "что главное не залог иметь, а кредитную историю". Дескать, и без залога можно получить кредит. Свою позицию в этом вопросе высказал и народный депутат Василий Шепа. "Мы говорим о кредитовании, а кто кредитует государство? – риторически спросил депутат. И далее ответил: – Государство кредитует село, а не наоборот. Государственная компания "Хлеб Украины", Госрезерв оказались государственными только потому, что использовали бюджетные средства. Потом пропускали их через коммерческие структуры, которые оказались убыточными. Таким образом, отмывались деньги за счет крестьянина. Украина – аграрное государство и от состояния агропромышленного сектора зависит ее будущее. Но за этим "круглым столом" не сказано ни единого слова в защиту села. Мы говорим о том, что дали кредиты, но мы дали всего 400 млн. грн., а необходимо несколько миллиардов. 

В мире 40% кредитов дается под залог земли. У нас же в регионах делается все для того, что бы реформа была приостановлена. Земельная реформа блокируется, так как в 72% реформированных хозяйств руководителями остались бывшие председатели колхозов, не заинтересованные в прибыльности своих хозяйств, 19% – специалистов и только 6-7% тех, кто хочет что-либо делать". 

В общем, мнение участников свелось к тому, что долгосрочное кредитование без принятия Земельного Кодекса Украины невозможно. При этом высказывались надежды, что Верховная Рада примет этот закон в первом чтении. И отмечалось, что у наших соседей в России до сих пор нет нового земельного кодекса и фиксированного сельскохозяйственного налога. А посему, предприниматели очень заинтересованы в работе с Украиной, так как ситуация у нас более выгодная, чем у соседей: России, Беларуси, Молдове. 
ТАМ, ГДЕ ФОРМИРУЮТСЯ ЦЕНЫ
Вновь возвращаясь к Указу, напомним, что он предвидит также организацию закупок продукции и продовольствия для государственных и региональных нужд на конкурсной основе, т. е. посредством бирж и аукционов. А для этого необходимо организовать сеть брокерских биржевых контор, агроторговых домов. 

По поводу реальной работы бирж мнения оказались еще более противоречивы. Особенно между биржевиками и госчиновниками. Но истина, как известно, находится посередине, поэтому предлагаем вам обе точки зрения и возможность самим сделать вывод. 

В Министерстве аграрной политики считают, что товарные биржи (как один из важнейших элементов инфраструктуры) готовы сегодня обслуживать рынок сельскохозяйственной продукции и продовольствия, поскольку уже имеется законодательно-нормативное поле для их деятельности, высокий уровень профессионализма и технического обеспечения бирж, а также наработаны биржевые технологии, адаптированные к условиям нашей экономики.

Справка. Торговля сельскохозяйственной продукцией и продовольствием, которая осуществляется через биржевой товарный рынок, на 95% обслуживается биржами-участниками Национальной ассоциации бирж Украины. Это 34 товарные биржи с представительствами практически во всех регионах Украины, на которых аккредитовано более 550 брокерских контор. Количество договоров на сельхозпродукцию, подписанных посредством товарных бирж, растет. В 1998 году было подписано 228 договоров, в 1999 – 1024, за 4 месяца этого года – 392.

Один из методов обеспечения товаропроизводителя материально-техническими ресурсами – это подписание на товарных биржах форвардных контрактов под будущий урожай. Минагрополитики совместно с НАБУ изменили схему классического форвардного контракта, продлив строк исполнения его до 9 месяцев. Также до 30 дней продлен срок спотового контракта. Предполагается, что товаропроизводители будут заключать с поставщиками МТР на товарной бирже форвардные контракты на поставку сельхозпродукции. Предоплатой со стороны покупателя сельхозпродукции будет являться поставка ресурсов по спотовым контрактам. Для успешного функционирования форвардных контрактов предвидится использование специального счета "Урожай-2000", если счета товаропроизводителей окажутся заблокированными. Так, при подписании форвардного контракта на поставку сельхозпродукции в случае заблокированного счета, средства по предоплате засчитываются на спецсчет и могут быть использованы только на приобретение МТР по распоряжению сельхозпроизводителя. Для гарантии выполнения форвардного контракта предполагается оформление договора-залога на соответствующую стоимость поставляемых ресурсов.

По словам вице-президента Национальной ассоциации бирж Украины Юрия Бащака, нынешняя действительность такова, что биржи "уже третий год зазывают всех долго и нудно на открытый рынок". Но на нем практически никто не хочет работать. А вместе с тем, биржи нужны, в первую очередь, для избавления от ценового риска и определения наиболее справедливой цены. 

Вопрос функционирования бирж в Украине – это вопрос доходов как государства, так и товаропроизводителей. Об этом свидетельствует опыт работы на Будапештской центральной бирже. Хотя, как утверждают сами венгры, их можно назвать статистической ошибкой в Европе. Но факт остается фактом, именно они создают будущие цены. В Украине, к сожалению, мы имеем цены на текущий период. Запустить же классический форвардный контракт, который бы способствовал установлению цен, очень сложно. Правда, попытки и в этом направлении были сделаны.

Как считает Ю.Бащак, полноценное функционирование бирж могло бы решить очень много проблем. "Не будет таких ситуаций, когда на внутреннем рынке цена за тонну пшеницы составляет 60-70 USD, а через несколько месяцев государство начинает закупать ее по 130 USD", – заметил он.

Еще один негативный пример – это непредсказуемое колебание цен на зерно, что происходит по причине неполноценного функционирования бирж. А ведь Украина все-таки крупный потенциальный экспортер на мировом рынке. И то, что там происходит, очень важно для нас. Кроме всего, по информации вице-президента НАБУ, мы даже воздействуем на колебание цен на мировом рынке. В начале 1998 года цены мирового рынка на продовольственную пшеницу составляли 60-80 USD/т, а в следующем году поднялись до 200 USD/т. Отслеживая график динамики повышения цен на биржах Украины, сами же биржевики убедились, что он практически совпадает с аналогичным графиком на биржах США, с той разницей, что динамика цен в Украине на 10-15 дней опережала американские показатели. 

Страхование рисков – это второе назначение бирж. Основные сделки, которые сегодня заключаются – спотовые. Одна из причин, по которой у нас не работают форвардные и, тем более, фьючерсные контракты, та, что при бирже должна существовать расчетная палата, контролирующая продажу и оплату товара. 

Форвардный контракт жизненной силы у нас не получил из-за недостатков законодательной базы. Так считают, в частности, операторы рынка зерна вопреки заверениям Минагрополитики о достаточности оной. Приобретая на бирже пшеницу третьего класса, покупатель не застрахован от того, что он получит в дальнейшем. Ему могут предоставить не только меньшее количество пшеницы, но к тому же и другого класса. При этом деньги уже будут уплачены. А "разборки" или апелляции к бирже ни к чему не приведут. Законодательство – несовершенно. 

Как уже упоминалось, биржи призваны решить целый ряд вопросов, в частности и такой, как прозрачность формирования цен на сельхозпродукцию. Евгений Червоненко недоумевал по поводу принципа формирования цен на зерно. По его словам, для решения данной проблемы Госрезерв предлагает внедрить американскую схему, которой следовал Рузвельт в 1934 году во время большой депрессии. То есть, Госрезерв на абсолютно равных правах со всеми предлагает цену для закупки зерна. Все желающие могут доставить на элеваторы Госрезерва зерно и тут же получить за него живые деньги. И цена будет выгодна для хозяйства, отмечает Е.Червоненко. Уже в этом году Госрезрв таким способом намерен закупить около 1,5 млн. тонн зерна. При этом будут привлекаться не только государственные средства, но и банковские кредиты, что даст возможность создать нормальные условия труда для сельхозпроизводителей.

В общем, обмен мнениями относительно реализации президентского Указа, как и следовало ожидать, завершился тем, что все уяснили: без инфраструктуры аграрного рынка ни о каком развитии отрасли не может быть и речи. Сошлись и на том, что элементная база инфраструктуры должна быть час-тной. А самые главные задачи, стоящие перед Минагрополитики – это завершить реструктуризацию хозяйств, провести диверсификацию их производства, сформировать инфраструктуру рынка земли и т.д.

СТРАТЕГИЧЕСКИЕ ПЕРСПЕКТИВЫ

Любовь ПОПОВА, кандидат экономических наук, Институт аграрной экономики

СЕЛЬСКОЕ ХОЗЯЙСТВО ДЕРЖИТСЯ НА ИНДИВИДУАЛАХ

Как свидетельствует статистика, в последние годы в нашей стране наблюдается постоянное сокращение производства сельскохозяйственной продукции. Более всего это затронуло хозяйства так называемого общественного сектора АПК, который до нынешнего года представляли коллективные сельхозпредприятия (КСП). В 1999 г. производство сельхозпродукции в КСП составило менее трети объема урожая, собранного ими в 1990 г., а по отношению к 1998 г. выпуск продукции сократился на 9,6%. В то же время, за прошедшие девять лет личные подсобные хозяйства населения (ЛПХН), представляющие частный сектор, обеспечивали не только стабильный объем производства, но и добивались увеличения выпуска отдельных видов сельхозпродукции. Согласно последним данным Госкомитета статистики, в 1999 г. удельный вес ЛПХН в общей структуре производства продовольственных товаров увеличился по сравнению с 1998 г. на 1,2% и достиг показателя 60% (в 1990 г. – 20,4%). И хотя в целом производство основных видов продукции индивидуальными хозяйствами в 1999 г. также сократилось (на 5,1%), все же ЛПХН остаются в АПК основными производителями картофеля (98,6% от общего объема производства), плодов и ягод (80,2%), овощей (79,9%) и животноводческой продукции (68,5%).

Таблица 1. Удельный вес ЛПХН в производстве отдельных видов с/х продукции (%)


1991
1995
1996
1997
1998
1999

Картофель
77,8
95,9
95,5
97,0
97,5
98,6

Овощи
40,3
73,1
82,0
82,1
83,9
79,9

Плоды и ягоды
71,4
83,6
74,3
76,1
81,6
80,2

Мясо всех видов (в ж. в.)
29,8
49,8
56,1
63,2
69,2
68,5

Молоко
26,5
45,3
51,6
60,9
62,1
67,4

Согласно статистическим данным, земельные участки в 1998 г. имели 28,9% городских и 98,8% сельских семей, средние площади которых составляли соответственно 9 и 52 сотки. В сельской местности каждые 100 семей содержали в среднем по 125 голов крупного рогатого скота, свиней – 197 голов, птицы – 2638. Сельские семьи почти все свои потребности в продовольствии обеспечивали за счет собственного подсобного хозяйства, а городские – почти полностью обеспечили себя картофелем и на 45-50% – овощами, фруктами и ягодами, а также на 15-20% – мясом и мясопродуктами и 10-12% – молоком и молокопродуктами, которые получали в ЛПХ или от родственников и знакомых, проживающих в сельской местности. 

Необходимо отметить, что реализуя товарную часть произведенной продукции, владельцы ЛПХ существенно влияют на конъюнктуру продовольственного рынка и, в частности, на уровень рыночных цен. По сути, в последнее время именно частный сектор формирует рыночные цены на продовольствие со стороны предложения. И вместе с тем, несмотря на возрастающую роль ЛПХН в насыщении внутреннего рынка продукцией, информация о развитии этих хозяйств до настоящего времени практически не собирается и не систематизируется. Создалась парадоксальная ситуация – производитель, который обеспечивает общество большей половиной продовольственных товаров, остается в тени. 

Информационный пробел в какой-то степени удалось заполнить благодаря программе "Исследование сельских общин" (1998-1999 гг.), которая выполнялась по поручению и при поддержке Центра приватизации и экономической реформы в АПК и Мирового банка. В рамках программы проводился анкетный опрос владельцев ЛПХ в Одесской, Львовской, Полтавской, Житомирской и Донецкой областях (всего было охвачено более 700 хозяйств). Таким образом специалистам удалось выявить некоторые интересные тенденции в развитии этих хозяйств.

ОТКУДА РЕСУРСЫ?

Существовавшая до реорганизации АПК система кредитования, материально-технического обеспечения и производственного обслуживания хозяйств населения сегодня практически отсутствует. Частники самостоятельно решают все производственные и коммерческие вопросы. Важный аспект – ресурсный потенциал ЛПХН. Официальная статистика освещает количество земельных и частично трудовых ресурсов, наличие скота и птицы, но совершенно не затрагивает техническую базу этих хозяйств. 

Из всех опрошенных (в рамках исследования) крестьян, машину (легковую, грузовую) имеют 24%, трактор (старого выпуска или самодельный) – 2%, мотоцикл – 22%, лошадей – 7%. Наиболее распространенным средством передвижения в сельской местности оказался двухколесный транспорт – 61% респондентов имеют один, два и даже три велосипеда. Не изобилуют домашние хозяйства наличием средств малой механизации, инвентаря: только 12-15% респондентов сообщили о наличии корморезки, плуга, бороны; 1% – имеют косилку, 2% – перерабатывающие установки. Новая малогабаритная техника (мини-трактора, мотоблоки) пока также мало используется в ЛПХ по причине недоступности цен на нее.

Большинство необходимых для производства материальных ресурсов поступает из домашнего хозяйства, а именно: 80% семян картофеля, 72% семян зерновых, 51% семян овощей, 59% молодняка крупного рогатого скота для выращивания и откорма, 48% молодняка птицы, 78% органических удобрений и т.п.

Не менее важным каналом поступления материальных ресурсов являлись сельхозпредприятия общественного сектора (бывшие колхозы и совхозы, а затем КСП). Они обеспечивали 72% поступлений зерна в хозяйства населения, 57% комбикорма, 38% поросят для выращивания и откорма, 43% используемых средств защиты растений. Правда, это не совсем та взаимосвязь с общественным сектором, которая была раньше. В данном случае крестьяне были вынуждены использовать этот канал для укрепления своей материальной базы, поскольку 75-90% поступлений от сельхозпредприятий получены в виде натуральной формы заработной платы. 

В большинстве случаев общественные хозяйства выполняли механизированные работы (вспашку, культивацию), оказывали ветеринарные услуги в счет зарплаты, поскольку дожидаться ее выплаты в денежной форме пришлось бы неопределенное время.

В некоторых случаях практиковалось кооперирование ЛПХН с сельхозпредприятиями, которые передавали убыточный скот для выращивания и откорма в крестьянские дворы, поставляли им необходимые корма, оказывали другие услуги, а произведенную продукцию делили по ранее оговоренному соглашению. По такой "договоренности" в хозяйства населения поступило 11% зерна от общего объема его поступлений из общественного сектора. 

Несмотря на нехватку денег, сельские жители все же умудряются каким-то образом приобретать более дорогие и соответственно более качественные материальные ресурсы. Так, 48% общего объема поступлений молодняка свиней, 32% молодняка птицы, 45% семян овощей, 35% средств защиты растений покупалось на рынке или у частных лиц. Цены по этим каналам, как правило, превышали цены сельхозпредприятий.

Но в целом, недостаточно развитая материально-техническая база ЛПХН более всего сдерживает их развитие. Акцентируется внимание и на ограниченности кормовой базы – недостатке концкормов, отсутствии сенокосов и пастбищ для выпаса скота и заготовок сена. 

ИЗЛИШКИ ПРОИЗВОДСТВА –  НА БАЗАР

Определенную часть произведенной продукции владельцы ЛПХ направляют на продажу. По данным анкетного опроса, из 705 респондентов 8,4% занимаются как раз товарным производством овощей (сбывают до 38% произведенной продукции), 17,6% продают больше трети произведенного картофеля, 4% – произведенных фруктов, 15% – сбывают крупный рогатый скот в полном объеме, 28% – больше половины свиней, 27% – половину произведенного молока и молокопродуктов.

Однако специалисты считают эти данные несколько заниженными. Частные производители не всегда охотно отвечали на вопросы о продажах и доходах с приусадебного хозяйства, побаиваясь налогообложения. Иногда им просто сложно было определить количество реализуемой продукции. Следует также учесть тот факт, что значительная ее часть направлялась родственникам, проживающим в городе. И хотя такая продукция товаром в полном смысле слова не является, ее наличие существенно влияет на потребительский рынок Украины.

Основным каналом сбыта овощей, картофеля, фруктов, молока ЛПХН является продовольственный рынок (местный, в районном или областном центре) – 58-80% респондентов реализовывали здесь продукцию. Для сбыта мяса КРС и свиней важным каналом являются мелкооптовые посредники (перекупщики), которые скупали 49-63% мясной продукции у населения. Кроме того, этим посредникам сбывали картофель 16% опрошенных, овощи – 4% и фрукты – 3%. Наиболее активно закупаются перекупщиками высоколиквидные продовольственные товары: картофель, лук, чеснок, орехи, чернослив, живой скот, молокопродукты. 

Мелкооптовые посредники – новые субъекты украинского рынка, которые активизировали свою деятельность в начале экономических реформ в стране. Сегодня они выполняют функции заготовительных организаций, предприятий потребительской кооперации, которые ранее закупали продукцию у населения, а в данное время все меньше принимают участие в этом процессе. С указанных видов продукции, закупочным организациям реализовывали товарное молоко 10% респондентов и товарное мясо КРС – 6%.

Очевидно, что традиционные заготовители (мясоперерабатывающие предприятия, организации потребительской кооперации) потеснены на рынке мелкооптовыми посредниками. Существование последних на рынке обусловлено следующими причинами: 

– отсутствием выбора каналов сбыта сельхозпродукции на селе; 

– желанием владельцев ЛПХ избежать экономического риска при реализации продукции самостоятельно на продовольственном рынке; 

– не все крестьяне имеют возможность транспортировки своей продукции на рынки крупных городов.

Также крестьяне реализуют свою продукцию, как говорится, со двора – на обочине дорог или соседям. Таким образом зарабатывают свою трудовую копейку 19% торговцев овощами, 12% торговцев картофелем, 10% торговцев фруктами. 

Большинство владельцев ЛПХ отмечают, что на селе отсутствуют организации, закупающие сельхозпродукцию у населения. Если такие существуют, то крестьян не устраивают цены и порядок оплаты. В частности, средняя цена реализации картофеля, молока по всем каналам, согласно опросу, в 1,6-1,7 раза выше средней цены на эти товары реализованные заготовительным организациям.

Мелкооптовые посредники также занимаются бартерными операциями (например, картофель у населения обменивали на иной товар). Обменным эквивалентом выступали: бахчевые культуры, подсолнечное масло, томатная паста, крупа, селедка, промтовары (мыло, стиральный порошок), агрохимикаты. Как правило, при таких соглашениях расчетная цена картофеля была ниже рыночной. Тем не менее, 13% респондентов осуществляли такие бартерные операции. 

Цены, устанавливаемые мелкооптовыми посредниками на живой скот, незначительно превышали цены заготовительных организаций, но выплачивались наличкой и без задержки. В 1999 г. перекупщики закупали крупный рогатый скот в живом весе по 1,60-1,80 грн./кг, свиней в живом весе по 2,30-2,60 грн./кг. 

Знание рыночной конъюнктуры, налаженные коммерческие связи – это преимущество мелкооптовых посредников по сравнению с владельцами ЛПХ, которые самостоятельно сбывают мясные туши. Побаиваясь быть недопущенными к продовольственным рынкам постоянными поставщиками мяса, частники перемещаются на "стихийные рынки", организованные в подземных переходах, на обочине дорог. 

ЛПХН ВЫЖИВАЮТ, НО ТРЕБУЮТ ПОДДЕРЖКИ

В условиях реформирования аграрного сектора экономики ЛПХН оказались более жизнеспособными, нежели хозяйства общественного сектора, что обусловлено рядом причин. 

Во-первых: для крестьян ЛПХ – это способ выживания в условиях невыплат заработной платы и безработицы;

во-вторых: хозяйства населения оказались менее зависимыми от удорожания энергоносителей, горючего и других материальных ресурсов, поскольку все свои технологические процессы обеспечивают за счет ручного труда;

в-третьих: ЛПХ функционируют в иной экономической среде – не осуществляют отчислений в спецфонды, не платят НДС, реализуют продукцию по розничным или приближенным к ним ценам;

в-четвертых: частные производители используют корма общественного сектора, больше придерживаются технологии выращивания животных, что обеспечивает их производительность в 2-3 раза выше, чем в общественном секторе.

Вместе с тем, проведенные исследования позволили выявить ряд проблем, с которыми сталкиваются владельцы ЛПХ. По данным опроса, 40% крестьян хотели бы увеличить размер своего земельного участка, 72% – не откажутся от помощи с получением материально-технических ресурсов, 54% – согласны взять кредит при льготных процентных ставках. И помощь частным производителям в этих направлениях активизировала бы их деятельность.

Большие надежды крестьяне возлагают на развитие местной перерабатывающей промышленности – 74% опрошенных считают это полезным или очень полезным. Таким образом крестьяне рассчитывают приблизить рынок сбыта произведенной продукции. Между тем, 41% респондентов не откажется от помощи со сбытом продукции.

С целью стабилизации и наращивания объемов производства необходимо создавать на селе рыночные структуры для обеспечения населения необходимыми ресурсами, закупок произведенной ими продукции, оказания соответствующих услуг (механизированных, ветеринарных) и т.п. Местные органы управления сельского хозяйства вместе с представителями сельскохозяйственных, перерабатывающих предприятий, организаций потребкооперации должны решать эти вопросы индивидуально в каждом регионе.

Закупку молока в ЛПХН целесообразно осуществлять предприятиям молочной промышленности, которые устанавливают в различных местах молокоприемные пункты, согласовывают условия закупок и порядок расчетов с населением. Крестьяне заинтересованы в существовании на селе организаций, которые осуществляют закупку продукции по "разумным" ценам и без задержки выплаты. В качестве примера – опыт закупок молока в Черкасской и Львовской областях. Несмотря на высокие цены продовольственных рынков – 0,80-1,00 грн./л молока, отдельные частные производители переориентировались на цены заготовителей – 0,50 грн/л. Хозяева отмечали, что реализуя продукцию по этому каналу, они минимизировали затраты на реализацию, избежали экономического риска.

Для закупки КРС и свиней в ЛПХ необходимо организовывать аукционные торги, как это делают, к примеру, в США и Англии. Практика проведения аукционов племенных животных уже есть и в Украине. Из-за несовершенства действующих стандартов на живой скот как раз аукционная торговля может быть наиболее приемлемой для заключения "справедливых" соглашений между производителями и покупателями. Конкурентная среда, возможность демонстрации товара обеспечат установление под влиянием спроса и предложения реальной рыночной цены.

Кроме того, необходимо также соз-давать мобильные группы от предприятий мясной промышленности, организаций потребительской кооперации, которые собственным транспортом в указанное время осуществляли бы прием и вывоз скота по ценам, определенным на аукционе. В договорных соглашениях, по возможности, предусматривать авансирование средств на закупку кормов и иных необходимых ресурсов.

Очевидно также, что развитие малых перерабатывающих предприятий на селе, улучшение транспортного сообщения между сельскими и городскими населенными пунктами, развитие транспортного бизнеса стимулировало бы расширение деятельности личных подсобных хозяйств населения.

Таблица 2. Посевные площади в 1999 году, млн. га (данные Госкомстата)


Посевная площадь под урожай с/х культур
Зерновые и зернобобовые
Технические культуры
Картофель и овощебахчевые культуры
Кормовые культуры

Все категории хозяйств
28,3
13,2
4,34
2,2
8,7

Хозяйства частного сектора
4,97
1,75
0,51
1,9
0,79

ЛПХН
3,93
1,2
0,19
1,9
0,66

Фермерские хозяйства
0,76
0,43
0,27
0,024
0,042

Таблица 3. Производство с/х в 1999 году после доработки (данные Госкомстата)


Убранная площадь, млн. га 
Валовый сбор, млн. тонн
Урожайность, ц/га

Все категории хозяйств:

все зерновые
12,5
24,6
19,7

озимые зерновые
6,6
14,7
22,4

Хозяйства общественного сектора:

все зерновые
10,7
20,7
19,3

озимые зерновые 
5,9
13,2
22,3

Хозяйства частного сектора (вкл. частные предприятия):

все зерновые
1,7
3,9
22,5

озимые зерновые 
0,64
1,5
23,2

Фермерские хозяйства:

все зерновые
0,39
0,66
16,9

озимые зерновые 
0,21
0,43
20,3

ЛПХН:

все зерновые
1,2
2,95
24,8

озимые зерновые
0,36
0,91
25,3

пшеница вся
0,32
0,82
25,9

озимая пшеница
0,29
0,77
26,2

рожь вся
0,049
0,1
20,4

озимая рожь
0,048
0,098
20,5

ячмень весь
0,4
0,84
20,8

озимый ячмень
0,022
0,052
23,4

сахарная свекла
0,05
1,4
286

масличные
0,138
0,162
11,7

подсолнечник
0,137
0,161
11,8

картофель
1,51
12,5
82,6

овощи
0,36
4,4
120

КОМПАНИИ

Сергей ПОНОМАРЕВ, журналист

ИНКЕРМАН – УКРАИНСКАЯ ШАМПАНЬ

Говорят, при взгляде из космоса очертания Крымского полуострова напоминают виноградную гроздь. Возможно, никакой случайности здесь нет, ведь виноград составляет одно из основных богатств солнечной Тавриды, а виноделие лидирует

среди отраслей экономики региона.

Как известно, виноград был завезен в Крым из Древней Греции колонистами Херсонеса в V веке до нашей эры. С тех пор вот уже 25 столетий севастопольская земля служит людям, возделывающим виноградную лозу, которая нашла здесь все необходимое для жизни: теплый климат, обилие солнца, богатые почвы и заботливый уход человека.

На территории Севастополя и его окрестностей виноградники занимают площадь 7,5 тыс. гектаров. И согласно выводам Международной организации винограда и вина, членом которой Украина стала 10 лет назад, севастопольский регион имеет идеальные природные условия для производства шампанских и игристых вин. "Украинская Шампань" – так оценили международные эксперты эту местность. Здесь, в природных условиях, поразительно напоминающих французскую родину шампанского вина, на известковых почвах вблизи моря, под лучами крымского солнца зреют ягоды для уникальных сортов крымских вин. В севастопольском регионе выращивают более половины объема крымского винограда, или 25% урожая, собирающего по всей Украине. Как считает директор агрофирмы "Золотая балка" Владимир Целаков, виноградники Севастополя могут давать до 40 тысяч тонн урожая в год.

Можно сказать, что традиции античного виноделия хранят и продолжают виноделы древнего города-спутника Севастополя – Инкермана, основанного еще в VI столетии. Инкерманский завод марочных вин, построенный в 1961 году, известен производством алкогольных напитков по классической технологии. При этом сухие вина занимают 70% от общего объема производимой предприятием продукции, а десертные – 30%. 

Площадь заводской территории 16 гектаров, однако большинство производственных помещений расположены в глубоких штольнях в толще крымских предгорий. После Второй мировой войны в этих штольнях добывали знаменитый инкерманский камень-известняк для восстановления разрушенного войной Севастополя и для украшения зданий во многих городах Советского Союза. Теперь в горных выработках, где потолки и стены еще хранят следы камнерезных машин, расположились винные погреба завода общей емкостью 1,8 млн. декалитров. Именно эти подземные кладовые и создают уникальные условия для созревания виноматериалов. В винных подвалах завода при круглогодичной температуре плюс 12-15 градусов и постоянной влажности в огромных бочках, сделанных из древесины северокавказского дуба, хранится более одного миллиона декалитров молодого вина строго определенных кондиций.

Инкерманский завод принципиально избегает применения различных современных методов виноделия или добавок, ускоряющих созревание вина – используется только классическая технология естественного брожения. Дважды в неделю виноделы производят доливку вина в емкости и дважды в год – переливку вина для насыщения его воздухом и удаления винного осадка. И так – от полутора до четырех и более лет. Только такой трудоемкий процесс позволяет получить виноматериалы высокого качества.

Между прочим, виноделы завода культивируют одиннадцать наименований вин. Среди них классические сорта сухих марочных вин: белые – "Ркацители Инкерманское", "Алиготе Золотая балка", "Совиньйон Крымский", "Рислинг Крымский", "Фетяска Крымская" и красные – "Бастардо", "Мерло", "Кокур", "Каберне Крымское" и "Каберне Качинское". Быстро завоевали симпатии потребителей и новые инкерманские сорта: "Крымский Эдельвейс", "Гераклея" (единственное купажное из инкерманских вин) и "Старый нектар". Все сухие вина имеют крепость 11 объемных процентов спирта, 5-6 единиц кислотности и замечательное послевкусие.

Отдельную группу составляют портвейны, содержащие 17,5 объемных процентов спирта и легкий запах ржаной корки: "Портвейн белый Крымский", "Портвейн красный Крымский", "Тайна Херсонеса", "Талисман". Их готовят из винограда, достигшего 26-процентной сахаристости, а выдерживают по 2-3 года и более. Вообще же, по словам директора Инкерманского завода Анатолия Филлипова, в исключительных природных условиях Крыма можно получать до 35% сахара в винограде. Из такого сырья получаются "вина, каких нет больше нигде в мире. Ароматика у них потрясающая", – подчеркивает директор. Кстати, инкерманские виноделы сегодня советуют выбирать вино из урожая 1999 года, так как в прошлом году виноградники Золотой балки дали особенно сахаристый и ароматный виноград.

По словам А.Филлипова, традиционно сухие вина рынок в большей степени требует в летнее время года, а портвейны – зимой (не зря в старину ни один корабль не выходил в море без запаса портвейна, с помощью которого в виде грога моряки успешно лечили простудные заболевания). В последние 10 лет, считает директор, в странах СНГ увеличилось потребление натуральных вин, что в целом положительно характеризует развитие структуры потребления алкогольных напитков на территории, где еще не так давно безраздельно господствовала водка.

На международных конкурсах инкерманские вина удостоены 18 золотых, 17 серебряных медалей и большого кубка гран-при. В 1990 году по решению Международной организации винограда и вина Инкерманский завод включен в рейтинг лучших винодельческих предприятий мира.

А вот какую оценку труду инкерманцев дал профессиональный винодел, первый советник посольства Венгрии в Украине, президент Международного трейд-клуба в Украине Берталан Сентпетери: "Родина портвейна Испания и Португалия могут не стесняться сравнения с севастопольскими портвейнами. Своим уникальным мягким вкусом они даже напоминают мне "Токай" моей родины. Удивительно, как в промышленных условиях вы смогли достичь такого искусства".

Между прочим, давно доказаны и лечебные свойства инкерманских красных вин: бактерицидность, способность выводить из организма человека тяжелые металлы и радиоактивные изотопы. А крымский и качинский сорта "Каберне", обладающие бесценным даром способствовать кроветворению, заслужили благодарность жителей Припяти, Чернобыля и Киева в год Чернобыльской катастрофы.

Уверенно удерживать свои позиции на украинском рынке предприятию позволяет высокое качество товара. За первое полугодие 2000 года объем готовой продукции Инкерманского завода составил 152,3 тыс. декалитров, что на 13,2% больше, чем в первом полугодии 1999 года. Объем товарной продукции в сопоставимых ценах (на 1 января 2000 года) за рассматриваемый период составил 6 млн. 817,4 тыс. грн. (в первом полугодии 1999 года – 4 млн. 737,4 тыс. грн.). При этом рентабельность производства достигла 20,2%.

Помимо украинского рынка, севастопольские вина готовы к покорению необъятных российских просторов – в настоящее время заканчивается оформление лицензий и разрешений для экспорта инкерманских вин в Россию. В перспективе же потенциал севастопольского виноделия способен шагнуть и за пределы "ближнего зарубежья". Свидетельством тому может служить богатое впечатление, произведенное предприятием и инкерманскими винами на членов Международного трейд-клуба и представителей дипломатического корпуса из 23 стран мира, которые 30 июня сего года посетили Инкерманский завод марочных вин.

СОПУТСТВУЮЩИЕ РЫНКИ

Татьяна МЕЛЬНИК, кандидат экономических наук, подготовлено по материалам "Держзовнишинформа"

ТОПЛИВНОГО КРИЗИСА НЕ ДОЛЖНО БЫТЬ

Конъюнктурная ситуация на рынке нефти и нефтепродуктов

Напомним, что в I квартале 2000 г. цены на нефть и нефтепродукты в Европе неизменно росли по причине превышения спроса над предложением (см. "Агро Перспектива" №4). Однако, достигнув своего пика в первой декаде марта, цены начали резко снижаться. Всего за тридцать дней (с конца первой декады марта – к началу второй декады апреля) цены на российскую нефть Ural, бензин А-92 и дизельное топливо в Европе "упали" на 90 USD/мт, 55 USD/мт и 48 USD/мт соответственно и по состоянию на 10.04.00 составляли – 142 USD/мт, 269 USD/мт и 204 USD/мт. 

Как показала последующая ситуация на рынке, мировой спрос в апреле–мае т.г. на нефть и нефтепродукты также не был удовлетворен за счет увеличения добычи нефти странами ОПЕК. Кроме того, сезон отпусков еще больше увеличил дисбаланс между спросом и предложением. С первой половины апреля 2000 г. товарные запасы нефти и нефтепродуктов на рынке Европы, Америки и стран АТР начали стремительно уменьшаться. Так, например, на конец апреля запасы бензина в Европе составляли 153 млн. баррелей, что на 18 млн. баррелей ниже прошлогоднего уровня и соответствует самому низкому уровню для ІІ квартала с 1993 г. Запасы дизельного топлива составляли 330 млн. баррелей – на 22 млн. баррелей ниже уровня прошлого года. Такая ситуация привела к тому, что в период со второй декады марта по вторую декаду июня цены на российскую нефть Ural, бензин А-92 и дизельное топливо в Европе повысились на 35-45 USD/мт, 40-50 USD/мт, 15-25 USD/мт и достигли уровня 200-210 USD/мт, 340-350 USD/мт и 225-240 USD/мт соответственно (рис. 1). 

Несмотря на рост цен на нефть и нефтепродукты, члены ОПЕК решили отказаться от своей договоренности по автоматической корректировке объемов добычи нефти.

Следует отметить, что факторы, доминировавшие на мировом рынке нефти и нефтепродуктов в рассматриваемый период, не имели определяющего влияния на формирование конъюнктурной ситуации на внутренних рынках России и Украины. Цена на нефть на российском рынке с начала года до начала июня была практически неизменной и колебалась в пределах 3000-3250 руб./мт.

За пять месяцев 2000 г. цены предложений на рынке бензинов в России понизились в среднем на 500-800 руб./мт и на середину июня составляли: бензин А-95 – 7200-7850 руб./мт; А-92 – 6200-6900 руб./мт; А-76 – 5500-6000 руб./мт. Средний уровень цен предложений на рынке России на дизельное топливо повысился за пять месяцев т.г. в среднем на 800-1000 руб./мт и на отчетный период составил 5200-5600 руб./мт.

Несмотря на резкий рост в январе – первой половине марта уровня цен на европейском рынке на бензины, уровень цен на украинском рынке за этот же период времени оставался фактически стабильным. Сопоставления расчетного уровня цен 1,90-2,50 грн./л и фактического уровня цен в розничной торговле 1,50-1,90 грн./л (в зависимости от марки) показывает, что низкий и почти неизменный уровень цен был обеспечен за счет значительных объемов поставок бензинов на украинский рынок через предприятия с иностранными инвестициями. 

С марта текущего года, после вступления в силу Закона Украины "О временном порядке налогообложения операций по производству и продаже нефти сырой и некоторых горюче-смазочных материалов" от 02.03.00 №1521-ІІІ, постановления КМУ "О внесении изменений к постановлению Кабинета Министров Украины от 27.01.97 №66" от 21.03.00 №530 и некоторых других ранее принятых законодательных актов Украины, ситуация на рынке изменилась. Предпринятые действия, с одной стороны, благоприятно отразились на стабилизации ситуации на рынке дизельного топлива: увеличились импортные поставки (в марте–апреле было импортировано свыше 750 тыс. тонн), а розничные цены на "дизельку" снизились до уровня 1,35-1,45 грн./л. С другой стороны, резкое увеличение в марте, по сравнению с январем – февралем т.г., поставок дизтоплива, а также неоднозначность ситуации с льготниками, сказались, по мнению экспертов, на объемах импорта бензинов и конъюнктурной ситуации. Объем поставок бензинов в марте сократился более, чем в четыре раза по сравнению с январем – февралем т.г.(тогда среднемесячный объем поставок находился на уровне около 180 тыс. тонн) и составил около 40 тыс. тонн. Вследствие этого – уровень розничных цен на бензин в марте начал повышаться.

Справка. Бюджетный комитет Государственной Думы РФ на своем заседании 29 июня проголосовал за увеличение акцизов на бензин. Согласно решению комитета, акцизы на автомобильный бензин с октановым числом до 80 включительно предлагается увеличить до 2,5 тыс. рублей за 1 тонну, на бензин автомобильный с иными октановыми числами – до 3 тыс. рублей за  тонну. Акциз на дизтопливо предлагается установить в размере 660 руб./т., а на масла для дизельных и (или) карбюраторных двигателей – 1500 руб./т. Акциз на нефть и стабильный газовый конденсат предлагается установить в размере 66 руб./т. По мнению украинских экспертов, в случае принятия такого решения депутатами Госдумы, непосредственные поставки нефтепродуктов с территории России практически будут сведены к нулю по причине резкого увеличения российских цен по сравнению с ценами на европейском рынке нефтепродуктов.

Как отмечают эксперты, "жесткая" позиция Правительства Украины по отношению к льготам, благоприятно отразилась на украинском рынке бензина. Объем импорта в апреле – мае по сравнению с мартом резко вырос и составил в среднем около 150 тыс. тонн в месяц. Это привело к тому, что, начиная со второй половины апреля, рынок бензинов стабилизировался – цены практически не изменялись (колебания на уровне 3-5 коп/л) и в июне уровень розничных цен на бензины составлял: А-95 – 1,75-1,95 грн./л; А-92 – 1,55-1,80 грн./л; А-76 – 1,40-1,60 грн./л.

Принимая во внимание очень низкий, по сравнению с предыдущими годами, уровень импортных поставок нефти в 2000 г. (в 2000 г. за пять месяцев импортировалось около 260 тыс. тонн нефти в месяц, тогда как за аналогичный период 1998-99 гг. ввозилось 750-800 тыс. тонн в месяц), а также исходя из среднего уровня цен на европейском рынке нефтепродуктов во II квартале 2000 г., расчетный уровень цен на бензины на внутреннем рынке Украины во второй половине мая – июне 2000 г. должен был вырасти и находиться на уровне 1,9-2,5 грн./л в зависимости от марки бензина. Однако резкого увеличения розничных цен на бензины не произошло по следующим причинам:

Из-за запасов, накопленных в предыдущие месяцы. Суммарный баланс по бензинам (импорт минус экспорт, без учета внутреннего производства) за пять месяцев т.г. в два раза превышает баланс за аналогичный период предыдущего года (700 тыс. тонн против 350 тыс. тонн). 

Несмотря на введение Правительством РФ в марте т.г. вывозных пошлин на нефть и нефтепродукты, низкий уровень внутренних российских цен (по сравнению с ценами в Украине и на фоне подорожания нефтепродуктов в апреле–мае 2000 г. в Европе) привел к ситуации, когда вновь стало выгодно импортировать нефтепродукты непосредственно из России. Вследствие этого в апреле–мае т.г. произошла географическая переориентация импортных поставок бензина в Украину – среднемесячные объемы поставок из России в апреле–мае выросли почти в три раза по сравнению с январем–мартом (табл. 1). 

Таблица 1. Географическая структура поставок бензина в Украину за период январь – май 2000 г., мт

Страна
Среднее в месяц,

январь – март
Среднее в месяц,

апрель– май

Беларусь
30001
59039

Россия
17304
46124

Латвия
48473
35613

Литва
21217
3741

Румыния
16091
0

Прочие
2223
679

Таблица 2. Ставки вывозных таможенных пошлин на нефть сырую и нефтепродукты, вывозимые с территории РФ за пределы государств-участников соглашений о Таможенном союзе

Код ТН ВЭД
Наименование позиции
Ставка вывозной таможенной пошлины 

(в EUR за 1000 кг)

2709 00
Нефть сырая и нефтепродукты сырые, полученные из битуминозных минералов
20 EUR

2710 00 110 0 –

2710 00 390 0
Легкие дистилляты
20 EUR

2710 00 410 0 –

2710 00 590 0
Средние дистилляты
15 EUR

2710 00 610 0 –

2710 00 690 0
Газойли (дизельное топливо)
15 EUR

2710 00 710 0 –

2710 00 780 0
Топлива жидкие (мазут)
12 EUR

Исходя из текущей конъюнктурной ситуации на мировом и российском рынках нефти и нефтепродуктов, итогового баланса по дизельному топливу за пять месяцев 2000 г., а также принимая во внимание неадекватное увеличение импортных поставок бензина в Украину при уменьшившихся объемах поставок нефти и текущее прогнозируемое увеличение потребления бензина в связи с проведением полевых работ и началом отпускного периода, можно предположить, что  цены на бензин в июле 2000 г. могут повыситься на 10-20 коп./л; уровень цен в июле на дизельное топливо останется на уровне цен июня.
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СПРАВОЧНЫЙ БЛОК

ЭКСПОРТНЫЕ ЦЕНЫ

Ориентировочный уровень экспортных цен в Украине в июле 2000 года на основные товары сельского хозяйства и пищевой промышленности USD/т

ТОВАР
УСЛОВИЯ ПОСТАВКИ
ЕДИНИЦА ИЗМЕРЕНИЯ
ЦЕНА

Мясо КРС, мороженное, полутуши, 1(2) категории
 DAF
Тонна
1200-1300 

(1050-1200)

Говядина тушеная, 525 г., ж/б
DAF
банка
0,90-0,95

Молоко сухое, 25% жирности
DAF
тонна
1350-1450

Молоко сухое, 1,5% жирности
FOB/DAF
тонна
1300-1400

Молоко сгущенное, 400 г 
DAF
банка
0,25-0,30

Казеин, в/с
DAF
тонна
3100-3300

Казеин, 1 сорт
DAF
тонна
3000-3200

Спирт этиловый, 96%, зерновой (мелассовый) 
DAF
дал
4,00-5,00 

(3,5-4,5)

Меласса,

Поляризация 48%
FOB/DAF
тонна
50-60

Сахар белый
DAF
тонна
380-420

Масло сливочное
DAF
тонна
1150-1250

Масло подсолнечное нерафинированное
FOB/DAF
тонна
330-350

Масло подсолнечное рафинированное, фасованное, бут. 1 л
DAF
бутылка
0,58-0,65

Шрот подсолнечника
FOB/DAF
тонна
95-105

Пшеница продовольственная мягкая, 3 класс
DAF
тонна
125-130

Пшеница, 4 класс
DAF
тонна
105-115

Пшеница фуражная
DAF
тонна
91-100

Мука пшеничная, в. с/1 с/2 с
DAF
тонна
240-250/

230-240

185-230

Отруби пшеничные, гранулированные
DAF 
тонна
65-75

Рожь продовольственная 
DAF
тонна
90-100

Рожь фуражная
DAF
тонна
65-75

Кукуруза фуражная
DAF
тонна
115-130

Овес фуражный
DAF
тонна
70-80

Горох фуражный
DAF 
тонна
103-112

Ячмень фуражный
DAF
тонна
97-105

Ячмень пивоваренный, 1 класс
DAF
тонна
120-130

Крупа гречневая 
DAF
тонна
550-600

Крупа ячменная
DAF
тонна
160-180

Крупа перловая
DAF
тонна
170-190

Горох продовольственный (крупа)
DAF
тонна
240-260

